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A felmérés tapasztalatai szerint a jó személyes kapcsolatok, a magas fokú biza-
lom, valamint a taggazdaságok igényeihez rugalmasan alkalmazkodni képes logisz-

-

-

BEVEZETÉS

Tanulmányozva a vonatkozó statisztikai 
adatokat megállapítható, hogy az Európai 

piac forgalmának mintegy egyharmadát 
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( ). Az egyes országok aktivitása 

gaslik Hollandia és Belgium, ahol ezen 
szervezetek piaci részesedése 90% körüli, 

bírnak Írországban, Csehországban, Svéd
országban és Németországban is. Tapaszta
lat, hogy a legnagyobb termékforgalommal 

(Spanyolország, Olaszország) vagy annál 
jóval szerényebb arányát (Portugália, Gö

szervezetek. Magyarország esetében ez a 
ráta 20% alatt van ( ). Bár 
a közölt nemzetközi adatoknál frissebbek 

következtek be, míg Magyarország eseté

alakult ( ).
-

el a 
Minisztérium. Dudás és  

kát, abban négy jól elhatárolható szakaszt 

csatlakozáskori csúcs; koncentráció; stag

tással kezelték a szövetkezést, gondolkodá
sukban esetenként a TÉSZ és TSZ azonos 
tartalmat kapott, továbbá a jogi környezet 

terjedését. Mindezek eredményeként 2001 
végéig mindösszesen 11 szervezet rendel
kezett elismeréssel (1. ábra

években a kiterjedt állami szerepvállalás 
(jogi helyzet rendezése és támogatások) 

míg 2004 végére számuk megközelítette 

hozott: az illetékes hatóság mindössze 
csak egy új elismerést adott ki, mellyel 
párhuzamosan 25 szervezet elismerésé
nek visszavonására került sor beolvadás, 
illetve feltételek nem teljesítése okán.  
A folyamatos koncentráció eredményeként 

1. ábra
A TÉSZ-ek számának változása Magyarországon

Forrás: Dudás és Juhász (2013) és www.kormany.hu alapján
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2007 végére 11 véglegesen elismert és 47 

lett a végleges elismerés feltételeit. Ameny
nyiben ez nem történt meg, akkor csatla
kozniuk kellett egy már véglegesen elismert 

). A válto

elismert szervezetek közel fele szerezte meg 

nálás jellemzi, a legutolsó adatok szerint 

Dorgai és és Ju-

 valamint  a 

információkkal is szolgáltak, ami alapján 

tagi árbevétel 0,7 milliárd forintot tett ki.  

pedig a 25 ezer hektárt, a tagi árbevétel 

és 2010 között némileg ellentmondásokkal 

lefedett terület ugyanakkor megközelítette 
a 42 ezer hektárt, a tagi forgalom pedig 
a 30 milliárd forintot. A taglétszám 2010 
és 2014 között tovább fogyott (14,7 ezer 

a lefedett terület is lecsökkent valamivel 
több mint 30 ezer hektárra. Ugyanakkor 

a tagi forgalom tovább növekedett, értéke 

szakban. A legfrissebb rendelkezésre álló 
statisztikák (2015) némi pozitív korrekciót 

vonatkozásában (37,1 ezer ha) (Magyar-

).
Mint az már korábban is említésre került, 

mölcs termékpálya szervezésében viszony
lag gyengén, az EU átlaga alatt teljesíte

 

hezíti a nagybani piacokon folyó fekete
kereskedelem (

). 

el, hogy míg a nagybani piacokon gyak
ran számla nélkül történik az értékesítés, 

betartva kell helytállniuk. Sajnos gyakran a 
tagok maguk is a rövid távú haszonszerzés 
reményében élnek a feketegazdaság nyúj

).

 

nyezet állandó változásai megnehezítik a 

mölcs szektor elviekben a kevésbé szabá

rokratikus. 

kutatások egyik irányvonalaként jelenik 
meg a bizalom kérdésköreinek vizsgálata. 
Nemzetközi mintákat követve (Hansen et 

) hazai kutatók is vizsgálták a bi

A kutatási eredmények arról számolnak 
be, hogy a TÉSZ vezetése a szervezet meg
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bízhatóságának növelésével és a szemé

elégedettségérzését, szövetkezetben való 
maradását (

). 

kérdéskörét  is vizsgálta a 

ködések sikerességében, továbbá rögzítik, 

gazdálkodók közötti információs aszim

lis (erkölcsi) kockázattal terheltek. További 
kutatások arról számolnak be, hogy nincs ez 

morális kockázat a bizalom erodálásán 
keresztül negatívan befolyásolja a gazdál

aktivitását ( ).
Végezetül röviden szólni kell a terme

számviteli megközelítésben értékelik a szer
vezeteket. 

vezetek veszítették el az elismerésüket 
Dudás és Juhász 

össze, kimutatva több összevetésben is a 

versenyhátrányát. 

teljesítménye elmarad a várakozásoktól, 

pének növelése érdekében mindenképpen 

részében e kérdéskör vizsgálatára vállal
kozok, támaszkodva két korábbi, hasonló 
témájú kutatásra (

).

továbbá a tagok kifejtett aktivitását a szer
vezet által nyújtott szolgáltatások igénybe

tagsága körében. Az adatfelvételezés 2015 
májusa és októbere között zajlott, mely
nek során 144 szövetkezeti tagtól sikerült 

fedi le. 

számos területet érintettek, többek között: 

gazdálkodói aktivitás a szervezeten belül; 
bizalom kérdéskörei; morális kockázat; 

kapcsolatok stb. Ezen területek közül jelen 
cikk keretei között csak a belépés és érté

fejtett aktivitás vizsgálata képezi a fókuszt, 
az itt szerzett tapasztalatokról adok számot.  

maszkodtam Bakucs és  és 
 munkájára, akik a Mórakert, 

vizsgáltak hasonló területeket. Fontos meg
említeni, hogy Bakucs és 
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vetni. 
A továbbiakban essék néhány szó a 

 

kesítés indokait 13 kérdéssel vizsgáltam. 

aszerint, hogy mennyire értenek egyet az 
adott állítással, illetve megítélésük szerint 

A tagok aktivitásának kifejezése, illetve 
mérése a TÉSZ által nyújtott szolgáltatások 

Az alkalmazott módszertan vonatkozásá

válaszadók az egyes szolgáltatási területe
ken kifejtett aktivitásukat négy kimeneti le

igénybe (2), nem, de tervezik az igénybe
vételt (1), illetve nem, de nem is tervezik 
(0) igénybe venni az adott szolgáltatást. Az 

rikus értékek átlagolásával számszakilag is 

az érték, annál nagyobb az aktivitás, illetve 

szolgáltatási terület. 

hez kapcsolódó módszertanok megegyez
nek a mintegy mintaként szolgáló kuta

az eredmények korrekt összehasonlításá

tisztikai módszertan bevonásán keresztül 

meghatározásra kerültek. Mint az ismert, a 

lum egy bizonyos elemszámú minta egy is
mérvének átlagértéke körül, amire teljesül, 
hogy az alapsokaság várható értéke adott 

a társadalomtudományokban általánosan 

kifejezni az egyes kérdésre adott válaszok 
szórását (minél inkább szóródnak a vála
szok, annál szélesebb az intervallum), más

kezett válaszok összemérése (amennyiben a 

között adott területen). 
A többváltozós statisztikai módszerek 

közül a faktorelemzés módszertanát is be
vontam a vizsgálatokba. A faktoranalízissel 

mögötti látens struktúrákat. Jelen cikkben 
eltekintek magának a módszertannak, illet
ve a számítások részeredményeinek részle
tes bemutatásától, ugyanakkor jelzem, hogy 

a módszertani korrektségre, alapul vettem 
 valamint 

és  útmutatásait. 

a rangkorreláció témakörébe tartozó 

használata. Az együttható alkalmas annak 
számszaki kifejezésére, hogy a vizsgált szer
vezetek esetében mekkora az „egyetértés” 

„egyetértés” az egyes okok rangsorolásá
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kifejtését többek között lásd  
munkájában. 

A kutatás során a célok egyikeként került 

tagok között. A kérdés megválaszolására az 
ún. egyutas ANOVA statisztikai modelleket 
használtam. 

A Paprikakert szövetkezet rövid 
bemutatása

Kft. (továbbiakban Paprikakert) 2009. má

alakult meg Békés megyében, Pusztaott

szeptemberében kapott, míg végleges el

namikusan növekedett, melynek állomá

elmondható, hogy a taglétszám 300 körül 

let pedig megközelítette az 1400 hektárt, 

daságokban létrehozott árualap több mint 
24 ezer tonna. 

megye. Fontos megjegyezni ugyanakkor, 

ködésnek, ami jól jelzi, hogy a szövetkezet 

vékenységét. 
A szövetkezet legfontosabb termékei a 

közül a paprikafélék, hagymafélék, káposz

tafélék, paradicsom, burgonya és gyökér
zöldségek, illetve dinnyefélék dominálják a 
termelési szerkezetet, míg a gyümölcsfélék 
közül kiemelkedik az alma, illetve a csont
héjasok. 

alapján megfogalmazható tapasztalatok

legfontosabb okainak vizsgálatával kezdve 
a sort. Ismételten fontosnak tartom kiemel
ni, hogy csak  vizsgálta ezt a 

körében, így csupán ebben a relációban 
lesz lehetséges e szempont kapcsán az ösz
szehasonlítás. 

 
A kapott válaszok átlagai a hozzájuk tartozó 

1. táblázat-

ban kerültek összefoglalásra.

jobb megértése érdekében röviden vázolom 

tivációira végzett faktorelemzés legfonto
sabb tapasztalatait. A 9 eredeti változóból 

miatt elhagyásra került a „Közösséghez 
való tartozás igénye” változó) lefuttatott 
faktorelemzéssel 2 faktor volt azonosítható, 

megmagyarázási arány mellett. Az egyes 

„Termelési kockázat csökkentése”, „Érté
kesítés biztonságának javítása”, „Értéke
sítési árak kiszámíthatóságának javítása”, 
„Termelés koordinálása a piaci igények 
szerint” válaszok jelentek meg, vagyis ez a 
faktor jeleníti meg a gazdálkodók bizton
ságra való törekvését. A második faktorral 
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zetbarát termesztési módszerek alkalma

„Termesztéstechnológiai szaktanácsadás 

változók voltak. Hivatkozva  

dálkodók „nyitottságát” mutatják, hiszen 

Visszatérve az 1. táblázatban helyet fog
laló eredmények kiértékeléséhez, a felmérés 
tapasztalatai azt mutatják, hogy a Paprika

vés motívumai determinálták leginkább, 
ugyanis az „Értékesítés biztonságának 
javítása”, „Termelési kockázat csökken
tése”, „Értékesítési árak kiszámíthatósá

gának javítása”, „Termelés koordinálása 

biztonságra való törekvés faktorhoz sorolt 

értékei erre engednek következtetni. Bár 
a faktoranalízis eredményei szerint nem, 
ugyanakkor logikailag a „Közösséghez való 
tartozás igénye” mint motiváció is a bizton
ságra való törekvés megnyilvánulásaként 
fogható fel, mint az ötödik legfontosabbként 

átlagpontszámok alapján kevésbé releváns 

vetkezet által nyújtott egyéb szolgáltatá

„Termesztéstechnológiai szaktanácsadás 

barát termesztési módszerek alkalmazá

1. táblázat

egyik legfontosabb oka
PTÉSZ-átlag* ZTSZ-átlag** PTÉSZ-

rangsor*
ZTSZ-

rangsor**

Értékesítés biztonságának javítása 6,12
(5,80–6,45)

5,68
(5,27–6,09)

1. 1.

Termelési kockázat csökkentése 5,62
(5,24–5,99)

4,63
(4,13–5,14)

2. 2.

Értékesítési árak kiszámíthatóságá-
nak javítása

5,59
(5,24–5,94)

3,77
(3,26–4,29)

3. 7.

Termelés koordinálása a piaci igé-
nyek szerint 

5,48
(5,13–5,83)

4,38
(3,82–4,93)

4. 4.

Közösséghez való tartozás igénye 5,28
(4,82–5,73)

4,30
(3,74–4,87)

5. 5.

Termesztéstechnológiai szak-
tanácsadás igénybevételének 

4,70
(4,21–5,20)

3,87
(3,34–4,40)

6. 6.

Környezetbarát termesztési mód- 4,55
(4,05–5,05)

3,58
(3,04–4,11)

7. 8.

Inputanyagok közös beszerzése 4,13
(3,54–4,71)

4,56
(4,04–5,08)

8. 3.

Adózási, számviteli tanácsadás 3,74
(3,23–4,25)

3,48
(2,90–4,06)

9. 9.

Kendall-féle 
konkordencia-együttható

0,830

Megjegyzés: * Paprikakert Tész; ** Zöld-Termék Szövetkezet.

Forrás: saját szerkesztés saját felmérés és Dudás (2009) alapján
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beszerzése”, illetve „Adózási, számviteli 

Érdekes és egyben tanulságos tapaszta
latokhoz juthatunk a két szövetkezet össze
hasonlításával. Megvizsgálva  

következtetésekre jutunk. Bár az egyes ál
lításokra adott válaszok átlagértékei némi 

körében is a biztonsági szempontok, vagyis 
az értékesítési és termelési kockázat csök

azonosítható a korábban elmondottakhoz 
képest: amíg a Paprikakert tagsága számára 
az „Inputanyagok közös beszerzése” mint 
a szövetkezet által nyújtott egyik szolgál

lyen végzett. Továbbá az „Értékesítési árak 
kiszámíthatóságának javítása” szempont 

ferencia: míg a Paprikakert tagsága ezt a 3. 

a másik társulásnál ez a 7. helyre került 
besorolásra az átlagok összevetése alapján. 

Annak kifejezésére, hogy az egyes szövet
kezetekben a tagság mennyire egyformán 
értékelte az egyes belépési okok motiváló 

számítottam, melynek kalkulált értéke 
0,83 lett. Az ún. egyetértési együttható 0 
és 1 közötti értéket vehet fel, ahol 0,6 érték 

motiváló hatásáról. 
Az elemzési szempont kapcsán egyutas 

varianciaelemzés keretében azt is vizsgál

tagok között. A vizsgálatok eredményei 
szerint nem. Bár a két relációban az egyes 
állításokra adott válaszok átlagértékei mu

A két szövetkezetnél kapott eredmények 
alapján súlyozott átlagszámítás keretében 
kiszámítottuk a belépési indokok átlagérté
keit, amely alapján azonosíthatók a mindkét 

leginkább a termelésbiztonság növelésének 

által nyújtott egyéb lehetséges szolgáltatások 

válásban inkább marginális. 
A kutatási munka folytatásaként a szö

vizsgálati szempontnál ismertetett mód
szertan szerint. Lényeges különbség ugyan
akkor, hogy a Bakucs és  

vizsgálati területet, így mód nyílt három 

mazó információk összehasonlítására és 
értékelésére is (  táblázat).

A  táblázat

megemlíteni, hogy ezen a változószetten 
is próbálkoztam faktorelemzés segítsé
gével látens háttérstruktúrákat feltárni, 
eredménytelenül. A változók nagy része 
(7) olyan alacsony kommunalitással ren
delkezett, hogy azokat ki kellett zárni a 
további vizsgálatokból, ráadásul a kapcso

mutatta, a változószett alkalmatlan fak
torelemzésre. 

szervezet irányába megnyilvánuló magas 
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2. táblázat

PTÉSZ-átlag* ZTSZ-átlag** MSZ-átlag***

A személyes kapcsolatok 5,71
(5,34–6,08)

1.

5,37
(4,91–5,83)

2.

5,07
(4,77–5,38)

5.

A megbízhatóság 5,63
(5,23–6,04)

2.

5,09
(4,63–5,55)

4.

5,31
(5,05–5,57)

3.

5,55
(5,16–5,94)

3.

4,89
(4,48–5,30)

5.

5,32
(5,01–5,63)

2.

Nagy árumennyiséget is képes átvenni 5,51
(5,07–5,95)

4.

5,25
(4,83–5,65)

3.

5,43
(5,14–5,72)

1.

5,36
(4,96–5,75)

5.

4,33
(3,93–4,73)

7.

3,94
(3,64–4,24)

10.

5,05
(4,57–5,53)

6.

6,33
(5,97–6,69)

1.

3,76
(3,37–4,14)

9.

4,86
(4,40–5,31)

7.

4,30
(3,70–4,89)

8.

5,25
(4,93–5,57)

4.

3,82
(3,34–4,30)

8.

3,04
(2,56–3,52)

13.

3,11
(2,68–3,54)

13.

A szállítást a TÉSZ végzi 3,59
(2,98–4,20)

9.

4,39
(3,84–4,93)

6.

4,38
(3,93–4,84)

8.

Egyéb szolgáltatást, illetve szaktanácsadást 
nyújt

3,55
(2,97–4,14)

10.

4,15
(3,67–4,63)

9.

5,09
(4,75–5,42)

6.

A megszokás 3,53
(3,00–4,07)

11.

3,81
(3,34–4,29)

11.

3,49
(3,05–3,94)

11.

Nincs más értékesítési alternatíva 3,25
(2,75–3,76)

12.

4,00
(3,48–4,52)

10.

3,22
(2,82–3,62)

12.

2,93
(2,33–3,52)

13.

3,52
(2,93–4,11)

12.

4,76
(4,37–5,16)

7.

Kendall-féle konkordencia-együttható 0,760

Megjegyzés: * Paprikakert Tész; ** Zöld-Termék Szövetkezet; *** Mórakert Szövetkezet.

Forrás: saját szerkesztés saját felmérés és Dudás (2009), valamint Bakucs és mtsai. (2008) alapján
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fokú bizalom (5,63) motiválja. Bár csekély 
mértékben alacsonyabb átlagértékkel sze
repelnek, de még mindig nagyon fontosnak 
értékelték a válaszadó gazdálkodók a gaz
daságuk igényeihez jól igazodó logisztikai 
feltételek meglétét is, nevezetesen: átvétel

(5,55), illetve képesség nagy árumennyiség 

már „csak” 5., illetve 6. helyre kerültek, 
ugyanakkor a hozzájuk tartozó átlagértékek 

kötelezettség (4,86) mint ok mindössze 7. 
a rangsorban, ami mutatja, hogy a gazdál

tüli értékesítést. Módszertani szempontból 
ugyanakkor fontos kiemelni, hogy a rang

átfedést mutatnak, vagyis statisztikai érte

átlagpontokon keresztül megjelenített 

TÉSZ végzi” (3,59), „Egyéb szolgáltatást, 
illetve szaktanácsadást nyújt” (3,55),  
„A megszokás” (3,53), „Nincs más értéke
sítési alternatíva” (3,25), illetve „Finan

okok kevésbé relevánsak a szövetkezeten 

Adekvát statisztikai módszertannal 
(egyutas ANOVA) vizsgálva az alapító és a 

kesítési indokokat.

A Bakucs és  valamint 
 eredményeivel összevetve 

a Paprikakertnél szerzett eredményeket 
(  táblázat

dás is azonosítható a válaszokban, melyek 

kább motiváló, majd a „személyes kapcso
latok” megléte és a „nagy árumennyiséget 
is képes átvenni” válaszok kerültek be még 

A Mórakert Szövetkezetnél kapott vála
szokban nagyobb változatosság rejlett a 
korábbiakhoz képest. A szövetkezet tagjai 

voltak a szövetkezet által biztosított megfe

beszállításnál, áruátvételnél”), valamint a 

végzett (4. hely), holott a másik két szerve
zet tagjai körében ez a 7., illetve 8. helyre 
került. 

A három szövetkezetnél kapott ered
ményeket felhasználva, súlyozott átlag
számítással kiszámítottam az értékesítési 
indokok átlagát, mellyel azonosíthatók a 

sabb értékesítési indokok. A számítások 
eredményeként kapott átlagértékek azt 

sítés azért a leginkább vonzó alternatíva, 

áru átvételére is képes, jól igazodva a gaz
daságok igényeihez (5,44). Közel hasonló 

tásra a megbízhatóság (5,42) és a személyes 
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jelent meg a rangsorban az átlagszámítás 

feltételek (4,79) és az ár (4,65) csak a kö

A vizsgálatok utolsó logikai egységeként 

aktivitása a TÉSZ által nyújtott szolgálta
tások igénybevétele alapján. Az adatfelvétel 

további szolgáltatásokat nyújtotta a tag
jai számára: inputanyagok beszerzése, 
termesztéstechnológiai tanácsadás, hul

továbbá szakmai estek szervezése. Az egyes 
szolgáltatási területeken a kapott válaszok 
megoszlási viszonyait, illetve a numeri
kussá konvertált válaszok átlagértékeit a 

 táblázat foglalja össze.
A Paprikakert esetében az eredmények 

azt prezentálják, hogy a legnagyobb akti
vitás a különféle szakmai esteken, rendez

vagyis a TÉSZ által nyújtott szolgáltatások 

közül ez a terület örvend a legnagyobb nép

zet által rendezett szakmai rendezvényeket 

kozott úgy, hogy ez idáig még nem vett részt 
ilyen eseményen, de tervezi, míg 28% teljes 
passzivitást mutat. Közel hasonló aktivi

rendszer kiépítése területén is, ahol nagy
ságrendileg a tagok egyharmada rendszere

ilyen típusú szolgáltatást, míg kétharmada 

kat, itt az átlagos aktivitás mindössze 0,64. 

a környezetvédelemhez kapcsolódó hulla

3. táblázat

Szolgáltatás 
megnevezése

Rendszere-
sen igény-
be veszik 

Alkalom-
-

szik igénybe

Nem, de ter-
vezik, hogy 

igénybe veszik

Nem, de nem is 
tervezik, hogy 
igénybe veszik

Átlag

Szakmai estek 16 40 16 28 1,44

-
tási rendszer ki-
építése, illetve 

16 16 34 34 1,16

Inputanyagok 
beszerzése

15
(33)

12
(48)

31
(13)

42
(6)

0,99
(2,09)

Termesztéstech-
nológiai tanácsadás

7
(28)

16
(44)

35
(17)

42
(11)

0,90
(1,89)

5
(33)

10
(22)

33
(24)

52
(20)

0,67
(1,69)

Finanszírozás 9 3 31 57 0,64

Megjegyzés:

Forrás: saját szerkesztés saját adatfelvétel és Dudás (2009) alapján
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képet adni a tagok aktivitásáról a TÉSZ 
által nyújtott szolgáltatások igénybevételén 
keresztül. Három azonos, azaz mindkét 
szövetkezet által nyújtott szolgáltatás ha
tárolható le, melyek közül egyik a hulla

 arról számol 

ben, ugyanakkor az azonos módszertani 
megközelítésben számított átlagos aktivitás 

szemben a Paprikakertnél a tagok kevesebb 

átlagérték is jól tükröz. A termesztéstechno
lógiai tanácsadás területének igénybevétele 

ságában mért 1,69 értékkel. 
Összefoglaló értékelést adva, a Paprika

mind pedig relatív viszonylatban, azaz a 

szövetkezet által nyújtott egyéb szolgálta
tások igénybevételében. Némileg árnyalja 
a képet, illetve bizakodásra ad okot az a 
tény, hogy bár a tagok az egyéb szolgálta
tások igénybevételében nem jeleskednek, 
ugyanakkor a szövetkezeten keresztül tör

az értékesített árualap volumene megha
ladta a 20 000 tonnát, míg a szövetkezet 
nettó árbevétele a 2 milliárd forintot. Más 
megközelítésben értékelve az aktivitást, a 

Mindezen számok azt mutatják, hogy vi
szonylag koncentrált a tagok hozzájárulása 

a taggazdaságok mérete magyaráz. A nyil
vántartott inaktív tagok száma alig haladja 
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The main goal of this article is to determine the economic and environmental 

a model based on secondary data. In general, these energy plantations are attempts to 

scenarios were established based on land characteristics and production intensity. The 

From the established model, it can be concluded that short rotation coppice plantations 

against conventional renewable energy resources.

By: Kovács, Zoltán

 

Producer organisations (POs) in the leading vegetable and fruit producing European 
Union (EU) Member States have a key role in the coordination of product path; their 

the sector, however, it is necessary to strengthen the position of producer organisations. 

conducting sales through these organisations can be a very useful addition to this. This is 
the main objective of the present study. 

TÉSZ Producer Organisation Ltd have shown that the main motivation for farmers to enter 
the cooperation is the possibility of reducing risks regarding sales. Another important 

farms, have the greatest impact in encouraging the members to sell their produce 
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payment conditions can be regarded as further motives. However, the possibility of using 
other services provided by the PO are among the less important factors. The outcomes of 
research can be compared with the results of earlier studies made in similar topics. The 

2009 reached essentially the same conclusions.

 

The aim of our research was to show the sales methods of local producers and farmers 

activities are able to provide livelihoods. We hypothesised that this activity is capable 
by itself to provide the livelihood for farmers working in this region. Furthermore, we 
presumed that the producers involved in the research principally favour short and direct 
sales channels, therefore they sell their products at their own settlement, mainly from 
their own house and at local farmers’ markets, which are so fashionable nowadays. 
Our research showed that although it is trendy to consume local products, and there 

sustaining activity. It provides a livelihood for only 35% of the respondents, while the 

that they can make a living out of selling local products. Nevertheless, the success is 

a living out of this activity. Further it was stated that producers favour direct supply 
chains: they sell their products mainly at their own settlements, but the various events 
and fairs, as selling locations, also play an important role.

 

health. This trend shows itself in honey consumption too, although price sensitivity 

that of honey. Based on the research we can establish a low connection between income 


