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Sammary - Recent adaances in narket and industrial organization econonks baue re-

sulted in parallel improaements in agricttltaral sector analysis. 0ld inquiries (the determi-

nation of an optimal farn size, the role for a public interuention) baue been reconsidered,

new ones formllated on a more satisfactory basis : aertical cwtractilal relationships in tbe

agrofood rectlr, strategic aspects of international trade, markets imperfect competitnn,

agroenuironmental regulation. rVe present an oueruiew of cunent research in tbis area,

around tbe /NRA-IDËI meeting: " Agricultural Marhets: Mechanism:, failares and te-

gnlation, held in 1993.
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Résumé - Le renouvellemenc de l'approche microéconomique des marchés et des

industries, en cours depuis une quinzaine d'années, a conduit à des développe-

ments significatifs dans I'analyse du secceur agricole et agro-alimentaire.

Des questions anciennes (la taille optimale des exploirations agricoles, le rôle de

I'intervention publique) ont été reformulées, des approches nouvelles abordées

(analyse des relations de coordination verticales ou horizontales dans I'indusrrie, as-

peccs stratégiques du commerce international, mesures des distorsions de concur-

rence sur les marchés agricoles, régulacion environnemenrale de l'agriculture).

Larticle propose un tour d'horizon de ces développements autour d'une présenta-

rion détaillée des communications faites lors de la conférence n Marchés agricoles"

coorganisée par l'INRA et I'IDEI en 1993.

* StaTion d'éconoruie et socioktgie rurales de /'INRA, chemin de Borde Rouge,

Auzwille BP 27, 31326 Castanet Tolosan cedex eI Institut léconomie in-
dustrielle. Uniuersité de Taulouse l.

** GREMAQ et lnstitttt d'économie industrielle, Uniaersité de Toahtuse

cbercbeur inaité à la shtion d'ôconomie el sociolopie rurales de /'INRA
Toulouse.
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A micro-économie a connu au cours des deux dernières décennies
un renouvellemenr complet dû essentiellement à une meilleure

prise en compte des phénomènes d'incertitude et d'asymérrie d'informa-
tion ainsi qu'au développement de la théorie des jeuxrTl Certains
champs, celur de l'économie de l'information(2), celui de l'économie in-
dustrielleti), celui de l'intervention publiqur(4), r, sont de fait constr-
tués comme des sous-disciplines auronomesrt/. Lanalyse du secreur
agro-alimentaire, ou " l'économie anciennement dite rurale > pour re-
prendre I'expression de Guy Caire(6) , pouvait difficilement ne pas être
affectée par ce renouvellement. Il est de tradition de faire remarquer que
le secteur agricole est un secteur dans lequel les problèmes de gestion du
risque se posent avec une acuité particulière('/. C'est aussi un secteur ca-
ractérisé, depuis longtemps, par un transfert croissant des opérations de
transformation, des exploitations agricoles aux entreprises indusrrielles,
qu'il s'agisse de I'amont ou de l'aval de la filière(8/. C'est enfin un sec-
teur dans lequel l'action de I'Etat est rrès prégnante et ce dans rous les
pays. Llnstitut d'Economie Indusrrielle de Toulouse er le Département
d'Economie et Sociologie Rurales de I'INRA onr donc jugé qu'il serart
intéressant de dresser un premier bilan des applications de ces nouvelles
méthodes d'analyse à l'économie du secteur agro-alimentaire. Nous nous
proposons dans cet article de rendre compte des rravaux de la conférence
qui, à cet effet, s'est tenue à Toulouse au mois d'ocrobre de I'année der-
nière(9). Trois domaines ont successivement été privilégiés, correspon-
dant aux domaines d'inrérêt et de compétence de:

- I'analyse des imperfections de marché er la mesure des perres de
bien être qu'imphquenr les distorsions de concurrence,

(/) Norr remercions Jean-Pierre Amigues, Marc Ivaldi, Jean-Jacques l-affonr,
Hervé Ossard, Vincenc Réquillart er Quang Vuong pour les remarques qu'ils ont
bien voulu apporter sur une version préliminaire de cer article ainsi que detrx rap-
porreurs anonymes pour certains de leurs commentaires. Il doir êcre clair cepen-
dant que nous sommes seuls responsables du présent rexte.

(t) CI. Lallon(199i).
')/ Cf. Laffonc er Moreaux (1991) er Tirole(l9tt6l.
(a) Cf. Laffom (lgtift) et Laffont er Tirole (1991).
(5) Nor-,. voulons dire par là qu'il s'esr consritué maintenanc un corpus rhéo-

rique propre à ces domaines, qui évidemment existaienr déjà comme domaines
d'enquête autonomes.

((') Cf . Caire (1993).
(7/ A notre connaissance il n'a jamais été démonrré que I'activité agricole érair

I'une des activités les plus risquées. On imagine aisémeor les difficultés cl'un rel
cest. Mais si I'argument ne doit pas être une simple formule de convention le tesc
devrait être tenté.

rs, God*in et Jones (1971).
/9) Agricultural Markets: Mechanisms, Failures, Regularions IDEI, Tou-

louse, 2l-21 ocobre 1991
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les développements de Ia théorie des contrats et des coûts de tran-
saction qui permettent de renouveler la problématique de I'organi-
sation de l'unité de production agricole et plus généralement de

I'organisation de la filière,

les nouvelles analyses de l'intervention de la puissance publique.

LANALYSE DU POUVOIR DE MARCHÉ DANS
LINDUSTRIE AGRO-ALIMENTAIRE

On sait que l'économie industrielle s'est très vite attachée à identifier
les causes d'imoerfection des marchés et à en mesurer les consé-

I lttlquences('''. Au plan théorique I'analyse des formes oligopoLstiques a

connu une véritable révolution copernicienne, intégrant d'autant plus fa-

cilement les développements de la théorie des jeux que ces développe-
ments ont souvent été des réponses aux questions soulevées par les éco-

nomistes industriels à propos de l'analyse des marchés(//). Ces dernières

années ont été marquées par un effort soutenu d'affinement des mé-

thodes de mesure des imperfections de concurrence et d'estimation des

modèles théoriques de marchés non concurrentiels(/2). Ajoutons que
I'articulation verticale de la filière agro-alimentaire où, au stade amont,
un grand nombre de producteurs font souvent face à un petit nombre de

transformateurs pose un intéressanr problème d'oligopsone rarement ren-

contré dans d'autres activités 
( I 3)( I1).

//(r) Sur I'histoire de l'économie indusrrielle on pourra consulter Jacquemin
(l9tlt), Encaoua (1986) et Schmalensee (1982).

(/ // La seconde partie du manuel de Tirole (1988) pourrait être lue comme un
manuel de théorie des jeux appliquée;cf. aussi Laffonr er Moreaux (1991) ]

//l/ Pour cette raison la diatribe de Fisher (1989) semble parciculièrement mal
venue tout au moins à ceux qui ont connu I'affligeanre période, qui n'esc pas si

lointaine, où l'économie industrielle n'était au plan théorique qu'une collection de
modèles totalement ad bor.

f/j) Dans la pluparr des autres branches d'acrivité la situacion la plus ryprguc
est plurôr celle d'un "oligopole bi-laréral ", oir un petit nombre de vendeurs font
face à un petit nombre d'acheteurs.

(t4) y"t formes des liaisons entre ces deux stades du processus productifpcu-
vent êrre multiples et il y a [à un champ d'applicarion crès riche pour toute la
théorie des cootrats, de l'intégration et des relations verticales Evidemment on
pense aux thèses de Gervais, Servolin et Weil (1961). N'insistons pas sur les pré-
dictions. On mesurera les progrès de l'analyse micro-économique en soulignant
combien il euc été difficile de mener en 1965 une analyse micro-économique un
tant soit peu architecturée de ces phénomènes d'intégration verticale (pour une in-
troduction à cette problématique en termes micro-économiques modernes cf.
Perry, 1989 et Katz, i989; pour une application de la théorie du principal et de
I'agenc aux relations entre agriculteurs et trans€ormateurs cf. Androkovich, 19U5
ec 19U9; voir aussi plus loin l'analyse du contre-pouvoir des entreprises agricoles,
et l'écude des accords entre entreDrises à différents stades de [a filière en aval du
secteur agricole )
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Un dernier point: les travaux dont nous rendons compte s'intéressent
assez peu aux déterminants fondamentaux des structures des marchés,
I'un des domaines traditionnels de l'économie industrielle plutôt délaissé
actuellement. On trouvera dans I'ouvrage récent de Sutton (1992) quj
renoue avec cette tradition, I'analyse d'un grand nombre d'industrres
agro-alimentaires.

La mesure des pertes de bien-être

Connor et Parker (1979) furenr les premiers à estimer les pertes de
bien-être des consommateurs dues à I'exercice, par I'industrie agro-ali-
mentaire, de son pouvoir de marché. Létude portait sur les Etats-Unrs.
La métho_4e employée s'inscrivait dans la rradirion initiée par Harberger
0914)( ')/ excepté sur un point. La perte de bien-être érait calculée non
pas par rapport à une carification au coût marginal(/6, dont on sair
qu'elle ne permet pas à I'industrie de récupérer ses coûrs fixes, mais par
rappoft à une concurrence praricable du type de celle pré-conceptualisée
par Clark ,11940,1961).

On sait combien il est difficile d'obtenir des données sur les coûts
marginaux pour mener à bien ce genre d'étude. Connor et Pererson
(1992) résolvent cette difficulté de façon élégante dans une étude récenre
des marchés de produits alimentaires. Sur les marchés en quesrior sonr
simultanément présentes quelques ûrmes nationales (des grandes marques)
et un grand nombre de marques de distributeurs. Il est assez naturel de
poser que ces dernières constituent une frange concurrenrielle donr le
prix peur être considéré une approximation convenable du coût margi-
nal. Notons que si cette frange tarifie au-dessus de son coûr marginal on
obtient alors une borne rnférieure des marges des marques nationales.

Lapproche d'Harberger postulait que dans chaque industrie les brens
produits sont homogènes. C'est une hypothèse particulièrement inre-
nable en matière de produits agro-alimentaires au niveau de la consom-
mation finale comme I'ont sou[gné de nombreux auteurs (cf. par
exemple Schmalensee,l9l8; Connor, 1985). Connor et Peterson (1993)
présentent une synthèse des travaux économétriques récents qui essayent

de tenir compte explicitement de Ia différenciation des produits(t').

(/J) Dem".rd. linéaire, coûts marginaux constants, carrélisation de chaque rn-
dustrie (décomposition du secteur manufacturier en 7l indusrries), taux de profit
concurrentiel égal au taux de profit moyen de l'ensemble de I'industrie, valeur ab-
solue de l'élasriciré de la demande finale égale à 1. Pour uoe critique de certe ap-
proche, on pourra se reporter à Tirole (1988) chapitre I

(rr') Coût marginal de production er de distribution qui comprend la rémuné-
ration "normale" du capital.

(17) Pour une approche non économétrique des problèmes de différenciarion,
ci I'analyse du marché français des édulcorants menée par Giraud-Héraud et Ré-
quillart (199)).
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Assez curieusement les pertes de bien-être estimées par les modèles qui
prennent en considération les phénomènes de drfférenciation, que ce soit

sous forme structurelle ou ad boc, sont inférieures à celles estimées avec

les modèles qur négligent cet aspect. Par ailleurs, si les estimations des

valeurs absolues des pertes sont très sensibles à la spécification rete-

nu.(/8), les rapports des ordres de grandeurs entre industries sont, eux,

remarquablement stables, quels que soient les niveaux d'agrégation, les

périodes et les approximations des élasticités des demandes employées.

Lidentification de la structure oligopolistique

Pendant longtemps les études économétriques des marchés imparfaite-
ment concurrentiels ont, pour I'essentiel, consisté à régresser, à partir de

données traitées comme des données en coupe, la marge de profit sur di-
verses caractéristiques: intensité capitalistique, intensité des dépenses de

recherche et développement, etc. Si les premières études estimaient des

modèles statiques, Ies développements les plus sophistiqués de cette ap-

proche ont pris en compte des dif{érences éventuelles de coûts d'aiuste-
ment des prix et des facteurs de production, les conséquences sectorielles

des changements des modes de régulation macroéconomique, les modifi-
carions de I'environnement international, etc. (cf. Encaoua, 1981, pour
une comparaison internationale et Encaoua et Michel, 1986, pour une

étude détaillée du cas français). Un reproche souvent adressé à ce type
d'études est que les variables explicatives, sur lesquelles est régressée la

variable endogène, sont elle-mêmes endogènes. Une première voie de re-

cherche a donc consisté à spécifier des modèles statiques d'oligopoles
dans lesquels les quantités mises sur le marché ou les prix fixés par les

firmes sont choisisen anticipant les réactions des entreprises rivales(19).

(/n/ Connor et Peterson (1993), passant en revue I'ensemble des érudes réali-
sées depuis une quinzaine d'années, soulignent l'extrême diversicé des estimations
de [a perte de produccion et de la perte de surplus dues à I'imperfection des mar-
chés. Selon les périodes considérées, les données utilisées et les hypothèses posées

les estimations de la perte de surplus varient de 6% à816Vo Ycir dans ce dossier
la synthèse de ce travail, non publiée à ce iour.

1t9) ()ç1 connaît mainrenant assez bien les propriétés des modèles d'oligopole
dans lesquels les espaces de stratégies des trmes sont plus complexes que dans les

modèles traditionnels de Cournor ou de Berrrand. Pour les modèles où les firmes
font mouvemenr simultanément, on consulrera:

- Grossman (1981) et Klemperer et Meyer (1989): les enrreprises choisissent
des fonctions d'offre.

- Friedman (1988): chaque enrreprise propose un prix er une quantité maxi-
male qu'elle est prête à livrer à ce prix

- Calem et Spulber (1984): les enrreprises se font concurrence en rarifs bj-
nômes

- Ivaldi er Martimort (1994): la concurrence se fait en tarifs non linéaires.
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Il s'agit de modèles srariques avec variarions conjecturales (cf. Iwata,
1974, pour une première approche économétrique), dont on sait que
l'une des difficultés qu'ils soulèvenr esr qu'à peu près n'importe quel en-
semble de valeurs des variables de décision des agents, est susceptible
d'apparaître comme un équilibre, même en posant que ces variations
conjecturales doivenr être rationnelles ou cohérentes (cf. Bover er Mo-
reaux, 1983-a, 1983-b)(20). Au plan théorique, l'idée des variations
conjecturales est, au mieux, un raccourci commode permettant l'écono-
mie de la modélisation d'un modèle explicitemenr dynamique. Elle re-
vient à poser que les firmes en compétirion urilisent des stratégies spéci-
fiant que les actions choisies au cours de chaque période ne dépendent
que des actions choisies par leurs concurrenrs au cours de la période pré-
cédence (cf. Kalai et Stanford, 1985 ; Samuelson, 1987; Dockner, 1992).
Notons cependant que dans la mesure où I'on doit se restreindre à I'esri-
mation d'un modèle starique, une formulation en rermes de variations
conjecturales donne une plus grande flexibilité dans I'estimation des pa-
ramècres,,mais pose quelques problèmes d'identification (cf. Bresnahan,
lg9g)t', , 

.

Karp et Perloff (1989, I993-a, 1993-b, I993-c), érendent I'approche
précédente à un conrexre dynamique. Cette extension s'avère nécessaire
pour tenir compte de coûts d'ajustement ou de problèmes d'apprentis-
sage. Ces travaux comparent des équilibres en boucle ouverte, c'esr-à-
dire des équilibres dans lesquels les stratégies des firmes sonr des profils
de quantités (ou de prix dans les modèles avec biens différenciés) indé-
pendantes du déroulement du jeux, et des équilibres en boucle fermée ou
markoviens dans lequels les choix des quantirés à chaque période dépen-
dent de l'état du système au début de lapériode(tt).Dans un modèle où
seuls les coûts d'ajustemenr sonr pris en compte, l'état du système à la
période r est I'ensemble des niveaux de production à la période r-1. Le
calcul de ces équilibres markoviens requiert I'utilisation des techniques
du contrôle optimal (cf. Basar et Olsder, 1982; Fudenberg et Trole,
1991) qui imposent des restrictions sévères sur les formes fonctionnelles
utilisables (structure li néaire-quadratique).

Dans ce genre de modèle, il faut soigneusement distinguer ce qui est
dû aux coûrs d'ajustement d'une part et à la rescriction markovienne
posée sur la structure des stratégies d'autre paft. La présence de coûts
d'ajustement implique que le jeu n'est pas un simple jeu répété. Mais

(2o) Pou, un survol de cetre approche, cf. Fraser (1994).
rzt) C[. Gasmi, Laffont er Vuong (1992) sur les problèmes d'esrimation des

différentes struccures de marchés dans les modèles d'oligopole non répétés: struc-
ture à mouvements simultanés ec struccures de Scackeibere Le marché érudié par
les auteurs est le marché américain des sodas.

(22)Dans les versions continues de ces modèles, les taux de variarion inscanta-
née des variables de commande sont des fonctions donr les arguments sonr les va-
riables d'état du système, er éventuellement le temps.
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I'intuition de base du théorème du Folklore de Ia théorie des leux répé-

tés, à savoir tout sous-ensemble de gains individuellement rationnels est

soutenable comme équilibre de Nash parfait (cf' Aumann et Shapley,

1976; Rubinstein, 1977 ; Fudenberg et Maskin, 1986; et Abreu,

19991{zs) reste fondamencalement vrai comme I'a récemment montré

Friedman (1990). Si

lyse des incitations
Par rapport au mod
tier stationnaire de

tement de son niveau de production au moment où il dévie et éventuel-

Iement d'autres coûts d'aiustement pour adapter ensuite son niveau de

production aux mesures de rétorsion que prendront les autres firmes.

Punir impose à ceux qui punissent un premier coût d'aiustement pour

mettre en æuvte la punitron et éventuellement d'autres coûcs pour reve-

nir ensuite sur le sentier de collusion. Il reste possible néanmoins de

maintenir une certaine collusion. La restriction markovienne est une res-

triction très forte sur la structure des stratégies. Contraindre les ioueurs
à n'user que de stratégies de ce genre à pour conséquence immédiate de

lever partiellement l'indétermination que I'on rencontre dans la plupart
des jeux dynamiques d'oligopole (14'. La restriction n'est cependant pas

suffisamment forte pour qu'il ne subsiste qu'un seul équilibre de Nash

parfait, sauf exception (le cas linéaire-quadratique étant cerrainement

i'exception Ia plus notable(2t)). Selon les modèles (concurrence en prix
ou en quantités, biens substituts ou compléments) I'usage de stratégies

markoviennes peut soit permettre une collusion (un écart par rapport à

l'équilibre concurrentiel) plus forte, soit au contraire impliquer une col-

lusion plus faible que I'usage de stratégies en boucles ouvertes.

Karp et Perloff estiment ces modèles pour deux marchés sur lesquels

deux ou trois pays producteurs occupent une place prépondérante sur le

plan mondial: le café (Brésil et Colombie) et le riz (Chine, Pakistan,
Thailande). Chacun de ces pays est trairé comme un seul agent. C'est

une hypothèse justifiée dans Ia mesure où les exportations de chacun de

ces pays sont contrôlées par une agence gouvernementale. Les restrictions
de production dues au caractère non concurrentiel du marché sont de

l'ordre de l07o en régime permanent. Karp et Perloff utilisent des mé-

(2J) Pour une exposé introductif on pourra consulter Frayssé (1991).
(21) 

Les srratégies markoviennes sonc un cas particulier de srratégies possibles
dans un jeu dynamique. Un tel ieu peuc posséder à [a fois des équilibres en straté-
gies markoviennes et d'autres équilibres.

(25) Cf. Tsutui et Mino (1990) pour un exemple de jeu à une seule variable
d'état dans lequel resrreindre des joueurs à n'uriliser que des stratégies non seule-
ment markoviennes mais de plus continuemenr différentiable, n'exclut pas la mul-
tiplicité des équilibres Dans le jeu de Tsutui et Mino cetce multiplicité cienr au
fait que les conditions de rransversaliré à I'infini ne peuvenr êrre qu'imparfaite-
ment spécifiées.
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thodes d'estimation classiques et bayésiennes qui donnent des résultars

voisins, ce qui suggère une certaine robustesse des ordres de grandeur
des coefficients estimés. Cependant leur construction théorique n'est pas

sans poser problème. Le principal rntérêt d'une formulation dynamique,
markovienne ou non, est d'explicrter ce qui dans les modèles statiques

apparaît comme une façon de prendre en compte des phénomènes dyna-
miques. Le couplage d'une approche dynamique, pour intégrer les coûts

d'ajustement des niveaux de production d'une période à la suivante, et

d'une approche en termes de variations conjecturales à I'intérieur de

chaque période modifiant l'écart entre prix et coût marginal qu'on. de-

vraiiobierver à l'équilibre de Nash, semble quelque peu incohéren (26).

Le rcpérage des distorsions aval et amont

Holloway et Hertel (199ï proposent une méthode générale permet-

tant de repérer la présence de distorsions de concurrence sur le marché

des facteuis et Ie marché des produits d'une même industrie(27). Leur
méthode est fondée sur la généralisation au cas d'un oligopole en aval et

d'un oligopsone en amont, de la fonction de profits sur coûts variables

définie par Diewert (I914) pour le cas limite du monopole. Lapplication
de tests de causafité permet alors d'identifier les différents régimes pos-

sibles: distorsion aval - distorsion amont, distorsion aval - concurrence

amont, concurrence aval - distorsion amont, et concutrence aval er

amont. Lélégance de la méthode provient essentiellement de ce qu'elle

nécessite de n'observer que les seules variations des prix sur les différents

marchés en fonction d'un ensemble de variables exogènes. Des tech-

niques bayésiennes de comparaison de modèles non emboîtés permettenr

de déterminer la relation de causalité entre prix des produits payés aux

producteurs agricoles er prix de détail à la con

produits, après transformation. Létude porte sur

veau et de porc, Ia volaille, les æufs et le lait. Le

mettent d'éclairer les discussions anti-trust menées aux Etats-Unis pour
déterminer s'il convient de réglementer ou non le pouvoir de marché des

firmes agro-industrielles. Pour tous les produits cités plus haut Ie classe-

menr des sttuctures aval et amont, de la plus probable à la moins pro-

bable, est le même: concurrence aval - distorsion amont, distorsion aval

et amont, concuttence aval et amont, et enfin distorsion aval et concur-

rence amont.

(26) Le modèle théorique escimé est exposé en détail dans Karp er Perloff
0993-c) et dans I'arricle figurant dans ce dossier.

(27) po.rt des premiers travaux en ce sens dans le secteur agro-industriel on

pourra consulter Schroeter (1988), Azzam (1992) er Azzarn et Pagoulatos (1990).
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Précisons que cette méthode permet de repérer la présence de distor-
sions et leur sens par rapport à une situation concurrentielle. Elle ne

fournit aucune mesure de leur importance. De plus elle ne permet pas

d'identifier la présence d'éventuels contre-pouvoirs. En particulier, et
nous pensons surtout au marché amont, une distorsion en faveur des

acheteurs n'indique que l'importance relative de leur pouvoir de marché
par rapport à celui des vendeurs. Cela ne veut pas dire que ceux-ci n'ont
aucun pouvoir ou ne sont pas organisés.

LUNITÉ DE PRODUCTION AGRICOLE ET
LORGANISATION DE LA FILIERE

Les unités de production agricoles sont, dans les économies de mar-
ché, de petites unités au regard de I'espace économique dans lequel elles
sont insérées(28). Cette constante appelle une tentative d'explicàtion. La
théorie des coûts de rransaction est une des bases sur lesquelles pourrait
s'appuyer une telle tenrative. Cette pulvérisation des unités esr par
ailleurs source d'infériorités éventuelles dans les rapports avec les four-
nisseurs et/ou les transformateurs dans la mesure où I'rndustrie est sou-
vent concentrée. Pour compenser cette infériorité il est nécessaire que
soient mis en place certains contre-pouvoirs. Leur organisation ressortir
soit à la puissance publique (par exemple l'imposirion de prix garanris
pour certaines productions ou la prise en charge partielle de I'achat de
certains facteurs grâce à des prêts à taux bonifiés), soit à I'initiative pri-
vée. Lune des formes répandues de contre-pouvoirs laissée à I'iniriatrve
privée est Ia constitution d'associations coopératives. Enfin la coordina-
tion des agents d'une fifière, même si elle est réglée in fine par le mar-
ché, suppose que puissent se développer de nombreux accords de coopé-
ration de plus ou moins long terme lorsqu'il s'agit de metrre sur le
marché des biens autres que des biens standards simples et de peu de va-
leur ajoutée.

Lorganisation de I'unité de production agricole

Nerlove (19%) considère le problème classique de la taille des unités
de production agricole. Pourquoi celles-ci sont-elles presque toujours or-
ganisées en petites unités ? Une raison souvenr avancée est I'absence de
rendements croissants, liée au caracrère intrinsèquement sparial de l'acri-

(24) Dans d'autres systèmes économiques la définition même de I'unité de ges-
tion peut poser problème. Mais, même en accepranr une définirion assez large de
cette unité, dans la pluparr des cas, elles ne consriruent chacune qu'une perice frac-
tion des débouchés.
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vité (cf. Boussard, l9161tzvl. Slricto sensu cette absence de rendements
croissants n'implique qu'une chose: I'indétermination de la taille. EIle
n'explique pas poutquor les unités sont presque toujours petites par rap-
port au marché(3o). p'uu1r"s théories peuvent être mises en avant, qui
ne sont d'arlleurs pas incompatibles avec l'argument précédent. Selon

Nerlove, pour apporter une réponse pertinente, il faut se placer dans le
cadre général de la problématique esquissée par Coase de la détermina-
tion des limite de la firme(J/). Selon cette théorie ces limires provien-
nent essentiellement des coûts de transaction associés aux échanges. Les

contrats étant nécessairement incomplets (\)filliamson, 1915, 1985
Grossman et Hart, 1986), c'est-à-dire insuffisamment complexes pour
spécifier les conditions des échanges dans tous les états de la nature, la
répartition des droits de propriétés sur les différents actifs devient un
problème crucial. La variété des arrangements entre propriétaires et ex-

ploitants, éventuellement la confusion des deux fonctions, traduit une

certaine efficacité des différents régimes de droits de propriété compris
au sens large. Nerlove fait remarqver(32) que I'agriculture est une acri-
vité dont le résultat est particulièrement aléatoire, qui s'exerce dans un
milieu très hétérogène, d'où l'importance d'investissements en capital
humain de connaissance des conditions spécifiques de I'exploitations li-
mitanr la taille de I'unité d'exploitation, quel que soit le mode de farre-

valoir. On devrait donc observer une corrélation forte entre hétérogénéité

des conditions locales d'exercice de I'activité et taille de I'explorta-
. / ll)tlon'--'.

Le coût d'établissement d'un contrat décrivant la nature des obliga-
tions entre propriétaire et exploitant croît très vite avec la complexité de

()9) On notera que les exemples de concentrarion de la production corresPon-
denc toujours à des productions hors-sol II semble donc bien que I'aspect spatial
de I'acrivité agricole joue un rôle fondamental. Sur ce point I'analyse de Boussard

méricerait certainement de plus amples dévelopPements En rous les cas c'est une

analyse qui devraic êcre reprise pour tenir compte des avancées récentes de la théo-
rie économique des organisations. Enfin aioutons que l'agriculrure est une activité
où ne peuvent pas jouer les diverses économies d'agglomération qu'il s'agisse des

économie d'industries chères aux récents découvreurs des économies marshal-
liennes, ou plus prosaï<;uement des économies liées aux coûcs fixes d'organisatron
de certains services D'une certaine façon la différenciation croissaore des espaces

urbains et ruraux semble donc obéir à une logique de tendance très lourde malgré
la réducrion des coûts de transport.

(11)) Dans la théorie de Boussard, Ia taille minimale est déterminée par la ré-
munération d'opportunité de I'exploitant.

t)r) çç. Coase (19J7).
(12) Ces remarques ne sont évidemment pas nouvelles. Ce qui est nouveau (re-

lacivement, car on peut faire remonter à Cheung (1968) la première formalisarion
des problèmes que nous allons évoquer), c'est la précision des analyses qui sont

maintenant possibles.)
/ll) gn oe sous-estime pas les difficultés posées par la définition d'une bonne

mesure de I'hétérogénéiré
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I'accord à codifier. Les décisions qu'un exploitant doit prendre sont fré-
quentes et I'appréciation de leur opportunité délicate. Les conditions de

leur pertinence sont difficilement observables ou susceptibles d'être dé-
montrées à un tiers parti en cas de litige. Les difficultés d'écriture des

contrats conjuguées à I'hétérogénéité et à la variabilité des conditions
d'exploitation, limiterait donc pour des raisons de coûts de transaction la
taille des unités dans les modes de faire-valoir où propriétaires et exploi-
tants partagent Ie produit de I'exploiration.

Lapproche en termes de droits de contrôle est généralement difficile
à tester. Allen et Lueck (1991-a) relèvent le défi et proposent deux types
de modèles susceptibles d'expliquer les choix de productions, Ies rému-
nérations des exploitants et les choix d'investissements. Le premier mo-
dèle est fondé sur I'analyse classique des problèmes de fermage er mé-
tayage comme une situation canonique de risque moral (Stigli tz, 1974;
Braverman et Stiglitz, 1986; Otsuka, Chuma et Hayami, 1992). Selon
ce paradigme la séparation fondamentale entre propriété et contrôle pose

des problèmes informationnels qui contrarient la mobilisation des ni-
veaux d'effort optimaux. Laversion pour le risque des exploitants impose
que les contfats (les rémunérations contingenres aux niveau de produc-
tion) qui leur sont offerts les assurent contre les mauvaises réalisations
des états de la nature. La difficulté est que ces conrrars doivent aussi les

inciter à fournir des niveaux d'effort udéqu"tr'i''. Le second modèle
testé par Allen et Lueck (1991-a) est plus proche de la problématique
évoquée par Nerlove. La production de I'unité agricole est fonction d'un
certain nombre d'investissements spécifiques en matériel et en capiral
humain, réalisés par le propriétaire et I'exploirant. Erant donné une règle
de partage du surplus d'exploitation, règle spéciûée par un processus de
marchandage fixé de manière exogène, il y aura généralemenr un sous-
investissement puisque I'investisseur ne récupère à Ia marge qu'une par-
tie de I'accroissement de surplus que son invesrissemenr permer(J5l. Les

auteurs montrent alors comment ces modèles conduisent à des orévisions
différentes de I'incidence de certaines variables (amplirudes des différents
aléas, niveau de richesse, coûts des facteurs) sur les paramètres des deux
grands types de contrats: rémunération fixe et parrage du produit. Tra-
vaillant sur des données nord-américaines, la principale conclusion de
leurs études (cf. Allen et Lueck, 1992, 1993-b) est que les problèmes

( )1) gnr- caracréristique remarquable, er souvenr remarquée, de l'organisation
de l'activité agricole est la mulriplicité des râches assumées par les inrervenanrs et
la " multidimensionalité, des variables d'efforts; le raylorisme n'a pratiquemenr
pas pénétré I'agriculture srricro sensu. L'analyse rhéorique des prob[èmes posés par
la multidimensionalité des variables d'efforr a été récemmenr faice oar Holmsrrôm
et Milgrom (1991). Pour un exemple d'application de ces résulrati à I'examen du
secreur agricole, voir l'étude récente par Luproni et Parigi (1991) de I'agriculrure
italienne au cours de la seconde moirié du dix-neuvième siècle

(15) 
11 .n esc de même, théoriquemenr, de I'effort du métaver.
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d'aversion au risque et de risque moral ne permetrent pas d'expliquer les
formes contractuelles observées. Selon eux, le choix entre fermage et mé-
tayage semble plus résulter d'une minimisation des coûts de transaction.
Bien que les données concernenr un pays, la Tunisie, qui n'est pas au
même stade de développemenr, norons que Laffonr er Maroussr (1990)
obtiennent des résultats sensiblement différents. Une des principales
conclusions de leur érude est que les problèmes de risque moral sem-
blenr constituer un élément déterminanr des contrats lorsque les

contraintes ûnancières sont prises en compre er lorsqu'on néglige I'aver-
slon au ilsque.

La formation de coopératives comme contre-pouvoir

Lexercice du pouvoir de marché d'un petit nombre de vendeurs de-
vrait susciter l'organisation de contre-pouvoirs. Les coopératives d'achat
susceptibles d'intégrer, s'il le [aut, le secteur amonr, jouenr ce rôle(Jôl.

Innes et Sexton (1989, 1991) analysent les politiques de prix d'un
monopole dont les clients pourraient s'organiser en coopérarives er éven-
tuellement intégrer leurs fournisseurs pour produire les facteurs dont ils
ont besoin. IIs déterminent comment ce monopole pourrair barrer l'en-
trée de ces coopératives. La théorie des marchés contestables('tt) prédit
que de telles politiques de prix ne peuvent être soutenues que si les tech-
nologies auxquelles ont accès I'entrant potentiel et le monopole sont dis-
tinctes. C'est I'hypothèse retenue par Innes et Sexton, Ils posent qu'une
coopérative, outre des coûts marginaux de production identiques à ceux
du monopole, doit faire face à deux rypes de coûts flxes: d'une pafr un
coût fixe de production (le même que celui que doir supporter une en-
treprise privée), et d'autre part des coûts spécifiques de formation et
d'organisation de la coopérative qui dépendent du nombre de ses adhé-
rents. Lorsque le monopole a la faculté de proposer des prix différents
aux différents acheteurs potentiels, en utilisant des tarifs discrimina-
toires, il peut empêcher la formation de coalitions de clients.

Les conséquences de la liberté qu'a le monopole de discriminer, clé-

pendent de façon cririque de Ia forme extensive du jeu de formation des

(16) 
5r..,. I'analyse des coopératives agricoles on pourra consulrer I'article récapi-

tulatif de Le Vay (19t13), un peu ancien maintenanr Si depuis un certaio nombre
d'érudes empiriques ont été consacrées au secteur coopérarif(cfl par exemple [{ind,
1994; Oustapassidis, t9UU; Lerman et Parliament, 1990), on ne peut pas dire clue

l'analyse rhéorique ait fait de grands progrès; au conrraire I'analyse des coopéra-
tives de productioo ouvrière qui a fair I'objer de nombreuses analyses théoriques

()7) Cl. Baumol, Panzar er Willig (19U2) et surtout Sharkey (19U2) er Spul-
ber (1989) où on trouvera une approche de ces problèmes en termes cle jeux co-
opérati[s
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coalitions(J8). Innes et Sexton examinent deux modes de formation pos-

sibles des coalitions. Dans le premier, chaque client potentiel accepte ou
refuse Ie prix individuel qui lur est proposé par le monopole. Le Proces-
sus de formation des coalitions est ensuite enclenché. Dans le second

modèle, acceptation ou refus du prix personnalisé proposé et formation
des coopératives sont simultanés. Il est clair que la première formulation
donne plus de pouvoir au monopole. Dans les deux cas, à I'équilibre, Ies

coopératives ne se forment pas mais le monopole aura dû tenir compte
de ce contre-pouvoir potentiel et réduire sa marge de profit moyen.

Innes et Sexton proposent enfin une intéressante analyse de bien-être
destinée à évaluer I'effet d'une interdiction faite au monopole de prati-
quer une discrimination du troisième degré. Une telle politique a pouf
conséquence d'imposer à tous les clients le prix limite destiné à bloquer
I'entrée de la coopérative de taille maximale, c'esr-à-drre le prix le plus
proche du coût marginal de production. Le bien-être total augmente et
la part des usagers est plus élevée. Une leçon de polirique économique
importante est donc que la menace de formation de coopératives d'ache-

reurs peut accroître Ie bien-être lorsque la discrimination par les prix est

interdite.

Lorganisation aval de la filière

Howard, Van Duren et McKay (1993) analysent les relations vertr-
cales entre transformateurs et détaillants dans I'industrie agro-alimen-
taire canadienne. Létude a pour objet de démontrer comment les rela-
tions contractuelles volontaires entre Dartenaires de la filière Dermettent
à celle-ci d'être globalemenr plus effiiace. Lapproche est faire en termes
de coûts de transaction, c'est-à-dire de même inspiration que celle qur
sous-tend certaines des analyses dont nous avons rendu compte au pre-
mier paragraphe de cette section pour analyser les problèmes de taille de

I'uniré de producrion agricole et expliquer les différents modes de faire-
valoir. Dans Ie orésent contexte la comolexité des contrats vient de la va-
riabilité des prix qu'il faut offrir au commerce de détail pour rester com-
pétitif, de la qualité qu'il faut garantir au client malgré des conditions
de production ou d'approvisionnement souvent changeantes, des modifi-
cations de calendriers de Iivraisons souhairées Dar le détaillant ou le
transporteur, etc.

ri'el Du point de vue de la théorie des jeux, l'analyse d'lnnes et Sexton em-
prunte à la fois à la théorie des jeux non coopérarifs er à la chéorie des jeux coopé-
ratifs. Pour une analyse des problèmes posés par une approche puremenr coopéra-
rivt', on pourra (onsulrer Sexron (1986)
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Ces mêmes auteurs conduisenc plusieurs études de cas dont I'objer est
de définir les conditions de succès de tel ou tel type d'arrangement ver-
tical, I'intégration verticale étant l'un d'eux mais pas nécessairement le
plus eftcace. Ce type d'étude reprend donc sous une autre forme, er avec

des méthodes d'investigation différentes, le problème non pas simple-
ment de la taille, mais aussi de la forme de la firme. Les accords entre
entreprises ou groupements d'entreprises de la filière mettent en pré-
sence des agents de tailles très différentes (McCain Foods et UFL Foods
Inc., McDonald's et Caravelle Foods, Kellog et Cargill, etc.). La princi-
pale conclusion des auteurs est que c'est le désir de maintenir des stan-
dards de qualité élevés qui justifie les accords verticaux obiet de leur re-

censement, et que cet objectif de maintien de la qualité a plus de

chances d'être atteint avec des accords entre firmes ou organismes rndé-
pendants qu'avec une inrégration verticale pure et simple. On sait que
l'intégration verticale n'est pas toujours la meilleure façon de résoudre
les problèmes d'arbitrage entre asymétrie d'information et investisse-
ment spécifique, comme I'a monrré Riordan (1990). Par ailleurs la sépa-

ration verticale peut constituer, pour le principal, une forme d'engage-
ment crédible à ne pas exercer abusivement son pouvoir d'autorité
(Crémer, 1992), renoncement dont l'un des effets est de stimuler I'ini-
tiative de l'agent (cf. Aghion et Tirole, 1994).

Une faiblesse de I'analyse de Howard, Van Duren et McKay est de

négliger l'impact des contraintes financières sur les formes organisation-
nelles chorsies. En effet, certains auteurs (King, l))2; Barry, Sonka et

Lairli, 1992) ont noté que I'importance des investissements spécifiques
aux relations entre firmes verticalement coordonnées pourraient rendre
déterminantes ces contraintes fi nancières.

LE JEU DES INTERVENTIONS
GOUVERNEMENTALES

Il est clarr que pour des raisons d'interdépendance assez évidentes, il
n'est pas possible de distinguer les interventions à fins puremenr in-
ternes de celles destinées à modifier les conditions d'échange avec I'exré-
rieur. Néanmoins les effets de ces interventions dans I'un ou I'autre des

ces deux domaines peuvent être plus ou moins directs.

Léconomie internationale du secteur agro-alimentaire

La modélisarion des problèmes de commerce international de pro-
duits agricoles s'est considérablement renouvelée au cours des dernières

années (cf. à ritre d'exemples, Roningen et Dixit, 1990,Tyers et Ander-
son, 1992; McCorriston et Sheldon, l99l-a, 1991-b; I'excellent survol
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de Maclaren, l99l; I'ouvrage édité par Carter, McCalla er Sharples,

1990). McCorriston et Sheldon (199, comparent, pour des marchés de

produits agricoles imparfaitement concurrentiels, I'efficacité de tarifs

àouaniers et de barrières non tarifaires. Cette étude s'inscrit dans le

droit-fiI de la problématique des travaux dont Bhagwari (196t) a été

I'initiateur et dont I'objet est d'établir les conditions d'équivalence d'un

quota et d'un tarif. Une caractéristique essentielle des marchés parfarte-

ment concurrentiels est l'équivalence des deux types de poltiques. Ce

n'est plus vrai dès que certains agents ont un réel pouvoir de marché,

comme I'illustre I'exemple suivant emprunté à Krishna (1989)' Suppo-

sons un marché de biens différenciés. Un tarif douanier imposé par un

gouvernement rédurt les marges bénéficiaires des concurrents étrangers

des firmes nationales, d'oir des prix intérieurs d'équilibre plus élevés.

Léquilibre est plus n collusif , qu'en I'absence de taxes à I'importation,
ce à quoi on s'attendait. Moins rmmédiate est la cause de la divergence

entre taxe et quota. Un quota d'importation affecte évidemment la fonc-

tion de meilleure réponse en prix(Je)des concurrents étrangers mais dé-

place aussi, paf report des demandes rationnées des biens offerts par les

.on.urr"nt, é,.ung"tt llo),les fonctions de meilleure réponse des firmes

nationales de sorte que l'équilibre finalement atteint est encore plus col-

lusif que Ie précédent.

McCorriston et Sheldon (1993) construisent un modèle de concur-

rence avec biens différenciés mis sur le marché par des firmes multina-
tionales. Ils posent que les profits des firmes multinationales, qui sont

rapatriés à I'érranger, ne sont pas pris en compte dans la maximisation

du surplus national. Chaque firme est supposée avoir certaines coniec-

tures sur la façon dont réagit ses concutrentes à une variation de sa

propre production(4/). Lo.sqrre la puissance publique intervient en im-
posant un quota, les coefficients de variation conjecturale sont nécessar-

rement nuls, alors qu'en I'absence de quotas ils auraient été soit positifs

soit négatifs, selon la nature de I'oligopole considéré. Par ailleurs, dans la

mesure oùr les bénéfices sont rapatriables et où les quotas ne sont pas mls

aux enchères, ce qui est fréquemment le cas, I'imposition d'un tarif per-

met de conserver les profits dans le pays.

McCorriston et Sheldon utilisent ce modèle pour analyser le marché

allemand de la banane, marché dominé par quelques multinationales. Ils
estiment Ia distorsion de concurrence (perte de bien-être) qu'entraîne

I'imposition d'un quota conforme aux prescriptions de Ia CEE. Ils analy-

sent par ailleurs I'impact de la différenciation des produits sur les gains

/J9) Dans [a mesure oùr ce quota est effectivement saturé.
r4('/ Sur la technique des reports de demande en cas de demandes rarionnées

par I'offre dans un modèle avec produits différenciés voir Boyer er Moreaux (19[17,

l9fr9)
(1t) Cl. stpra,l'appréciation qu'il faut porter sur les modèles avec variations

con j ecturales.
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en termes de bien être sous différents régimes de quotas ou de tarifs.
Plus la différenciation entre les biens est grande, plus l'écart de perte de

bien-être entre quotas et tarifs est grand.

Lanclos et Hertel (1993) cherchent à analyser les conséquences des

politiques d'intervention sur les marchés agricoles, sur les structures des

marchés internationaux de ces produits après transformation. Ces biens

sont, en règle générale, plus différenciés que les produits agricoles aux-
mêmes. Lun des rntérêts de l'étude de Lanclos et Hertel est I'endogénét-
sation de la différenciation des produits transformés. Le cadre est celui
proposé par Spence, Dixit et Stiglitz, c'est-à-dire un modèle de concur-
rence monopolistique. Le secteur comprend des firmes nationales et des

{irmes étrangères, et les consommateurs sont supposés préférer les varié-
tés de produits proposées par les firmes nationales. Imposer un tarif sur
les facteurs accroît Ies coûts marginaux des firmes nationales et réduit
donc leurs marges bénéficiaires. Les coûts fixes nécessaires pour mettre
sur le marché un produir particulier ne peuvent être couverts que pour
un plus petit nombre de biens différents et les prix à la consommation
augmentent. Lorsqu'au contraire on taxe les produits finis importés, on

diminue la rentabilité des firmes étrangères et donc l'éventail de pro-
duirs qu'elles offrent, ce qui aurorise éventuellement un élargissement de

l'éventail des produits offerts par les firmes nationales. Les préférences

marquées des consommateurs pour les biens nationaux accentuent les ef-

fets des deux types de taxation.

Léconomie politique des échanges internationaux et la
police des groupes de pression internes

Simon et Rausser (199, présentent un modèle de marchande'ge(42)

ayant pour objer de rendre compte de certains aspects des accords du

GATT dont ils analysent les conséquences sur les divers niveaux d'actr-
vités nationaux. En particulier, ils montrent comment Ia spécrfication de

contraintes internationales peur affecter le pouvoir des groupes de pres-

sions nationaùx(43). Plus particulièrement, ces auteurs analysent l'rm-
pact des poliriques de libéralisation des échanges sur les niveaux de pol-
lution nationaux. Cette étude les amène à discuter les conséquences

redisrributives de ces accords.

Rausser (199, discute de façon plus approfondie cette articulation
eûtrc greeil ligbt policies er red ligbt policiu ou plus exactement entre poli-

(fllPo.,. une excellente introduccion à la théorie du marchandaéle, on pourra
consulter Osborne et Rubinstein (1 990).

(l j/Pour des simr.rlations des conséquences du GATT, on pourra consttlrer

Guyomard, Mahé, Tavera et Trochet (1991).
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tiques de redistribution internes et politiques agressives de prédation des

marchés internationaux.

La thèse principale de Rausser est que I'engagement du gouverne-
ment américain au milieu des années quarre-vingt dans un système d'ac-
cords internationaux I'empêchant de ntrop" subventionner divers sec-

teurs de son agriculture était I'un des rares moyens, pour lui, d'échapper

à Ia pression des divers lobbies, toujours actifs pour exiger telle ou telle
mesure d'intervention favorisant les intérêts de leurs mandants. Les ac-

cords inrernationaux s'imposant aux gouvernants, ceux-ci auraient pu
substituer à une politique de subvention à I'exportation des politiques
redistributives de soutien social moins perturbatrices des marchés inrer-
natlonaux.

Létude de De Gorter et Rausser (I99T a pour objet I'articulatron
entre politique redistributive et politique indirecte de subvention à I'ex-
portation. Les subventions à la recherche-développement constituent un
exemple d'une telle politique. Les progrès technologiques diminuent les

coûts marginaux de production des agriculteurs (le cas particulier ana-

lysé est celui des producteurs de lait). Ils ont pour effet général une
baisse du prix d'équilibre du marché er une baisse du niveau d'utilité des

agriculteurs, tout au moins de certains d'entre eux. Une telle baisse sera

jugée globalemenr préjudiciable si le poids mis sur leurs revenus est su-
périeur au poids mis sur le surplus des consommateurs, ce qui est le cas

Ie plus fréquent pour deux raisons. Le premier groupe est souvent mieux
organisé que le second. Les bénéficiaires de la baisse des prix ne sont pas

les seuls nationaux. Une politique redistributive permet alors de com-
penser la baisse de revenu des éleveurs.

Ces exemples illustrent combien les différentes fonctions écono-
miques de la puissance publique, dont toute une tradition en finances
publiques (la référence fondamentale sur ce sujet reste I'ouvrage de Mus-
grave, 1919) prône la séparation, et qui de fait relèvent souvent de mi-
nistères ou de départements différents, sont fonctionnellement imbri-
quées. Cette multiplicité des centres de décision publics, à un même
échelon de gouvernement, est une constante historique et géographique
suffisamment remarquable pour interpeler le théoricien. On trouvera
dans Marrimorr (1993) et Tirole (1994) une analyse des fondements
théoriques d'une telle séparation en termes d'incomplétude constiturion-
nelle, incomplétude intimement liée à I'impossibilité d'engagemenr de

la puissance publique. La multiplicité des centres de décision permet de

remédier partiellement à cette capacité d'engagement limitée. Par
ailleurs le fonctionnement et la spécialisation des centres de décision,
tout en limitant les possibilités de régulation d'une même activité, ré-
duit les possibilités de collusion entre régulateurs et régulés (cf. Laffont
et Martimort, 1994). Techniquement l'analyse des problèmes de multi-
principaux est un domaine complexe dont les premiers défrichemcnrs
sont récenrs (cf.Martimorr, 1992; Stole, 1990).
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La mise en æuvre des réglementations incitatives

Lapproche moderne de la théorie de l'inrervenrion gouvernemenrale
(Laffont et Tirole, 1993) insiste plus particulièrement sur les problèmes
informationnels. Bourgeon et Jayet (1993) et Bourgeon , Jayet et Picard
(1993) appliquent cette nouvelle méthodologie au problème des mises

en jachère optimales lorsque le rendement des terres est une information
privée détenue par les agriculteurs. Les primes à I'hectare doivent être
incitatives et permettre une auto-sélection efficace des exploirants. En

l'absence de telles incitations les agriculteurs les plus performants ou
disposant des terres à plus hauts rendemenrs chercheraienr à mettre en
jachère autant de rerre que les agriculteurs les moins efficaces pour rece-

voir les mêmes primes fixes et bénéficier de rentes de situation élevées.

Ces primes optimales sont en généraI des fonctions convexes de Ia surface

totale gelée et peuvent donc être mises en æuvre par un ensemble de ba-

rêmes linéaires, un point crucial pour que leur application reste simple.

Bourgeon, Jayet et Picard analysent de façon détaillée deux situarions
importantes. Dans Ia première, les incitations doivent être relles que

chaque exploitant reçoit un paiement compensant au moins la baisse de

revenu qu'imp[que Ia mise en jachère de ses terres, dans la seconde la

compensation est globalement acceptable pour I'ensemble des agricul-
teurs, mais pas nécessairement pour chacun. Les deux siruations rendent
compte de contextes institutionnels differents et les mécanismes incita-
tifs qui en résultent favorisent des groupes d'agriculteurs également dif-
férents.

La recherche sur les politiques d'intervention inciratives (au sens

technique du terme) en agriculture n'en est qu'à ses balbutiements
(Chambers, 1992). De nombreuses extensions du modèle de base de

Bourgeon, Jayet et Picard sont possibles dans les domaines suivants par

exemple: articulations entre politiques n imposées, par Bfuxelles er me-

sures complémentaires nationales, cohérence temporelle de ces poli-
tiques, robustesse de Ia politique européenne à certaines formes de collu-
sion entre gouvernements nationaux er groupes de pression locaux,

optima[té de réformes graduelles, etc. Notons pour mémoire que les po-

litrques commerciales font face elles aussi aux mêmes problèmes incrta-

tifs. Brainard et Martimort (1992) proposenr un cadre formel général

pour érudier la concurrence entre états par ie biais de mécanismes de

subventions. Larbitrage entre rente informationnelle er efficacité alk-rca-

tive est plus complexe car les contrats jouent aussi le rôle d'un engage-

ment public à drstordre Ia concurrence entre producteurs nationaux et

étrangers.
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La réglementation environnementale

Les politiques environnementales sont un autre champ exemplaire
d'application des techniques incitatives (Laffont, 1992). En règle géné-

rale les agences de contrôle de la pollution ne peuvent pas observer les

coûts de réduction des pollutions émises, sauf à consentir à un coût
d'audir important(44). En I'absence de limites institutionnelles sur I'am-
pleur des transferts auxquels le régulateur peut consentrr, I'incomplétude
d'information sur les coûrs de réduction n'est source d'aucune ineffica-
cité. Swierzbinski (1993) construit un modèle dans lequel I'audit a un
coût et les transferts (subventions et pénalités) sont bornés, en particulier
par le risque de banqueroute. Sous ces hypothèses qui correspondent à

certains systèmes de contrôle mis en ceuvre aux Etats-Unis et en Angle-
terre (deposit-refand sysnn), Swierzbinski montre que la politique opti-
male est une politique d'audit aléatoire, un résultat conforme à ceux ob-
tenus pour d'autres modèles d'audit, en parriculier en matière de

taxation du revenu (cf.Border er Sobel, 1987). Lélément nouveau par
rappoft aux modèles traditionnels d'audit est que les niveaux de pollu-
tion ne sont observés qu'après l'inspection, de sorte que le régulateur ne

dispose que d'un seul instrumeat(15),la probabilité de I'audit, pour in-
citer l'agent à choisir deux variables: le bon niveau de dépollution er

I'informarion qu'il rransmet sur ses coûts. Dans la classe des mécanismes
optimaux mis en évidence par I'auteur, I'un d'eux prend la forme très
simple d'un système de dépôt-remboursement dans lequel Ia firme chor-
sit tout d'abord d'accepter ou non de payer une taxe qui ne lui est en-
suite remboursée qu'en cas de contrôle conflrmant ses prévisions d'émis-
sion de polluants.

Le contrôle de la pollution présente un coût pour les entreprises, mais
aussi pour les consommateurs et les contribuables. Les entreprises sont
généralement perçues comme mieux organisées et donc mieux à même
d'influencer les processus politiques de prise de décision. Par conséquenr
il est essentiel de promouvoir des politiques qui permettent de relâcher
la pression de ces groupes d'intérêt. Linnovation technologique réduit
Ies coûrs supportés par les consommateurs er les producreurs et son sou-
tien peut constituef une telle politique. On trouvera dans Abler (1993)
un modèle d'évaluation de ce genre de polrtique.

Le rôle stabilisateur de la politique agricole commune

Anderson (1992, 1994) discute le rôle stabilisateur de la PAC. A
cette fin il construit un modèle dvnamique à la Dearon er Lafroque

(11) Cl. Thomas ('1994), pour le cas français.
(15) Dans la mesure oùr la conrraince sur lc monrant du rransferr esr saruréc
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(1992), de concurrence commerciale et de formation des stocks. Modéli-
sant la concurrence mondiale comme un jeu à deux intervenants, la CEE
et Ie reste du monde, il montre que I'usage de tarifs ad ualorem esr un
mode de stabilisation efficace, grâce à ses effets sur la formation des

stocks. Echanges commerciaux et formarion des stocks jouent un rôle
complémentaire dans cette srabilisation. En revanche I'instauration de
prix planchers n'aurait aucun rôle srabilisateur car son effer principal est
de réduire les stocks privés européens. La réforme de la PAC, fixant un
pnx plancher égal au prix moyen dans le reste du monde, accroîtrait
donc énormément la volatilité des stocks euroDéens.

Conclusion

Nous avons mis en évidence dans cette recension certaines des lignes
de force autout desquelles s'ordonne, depuis une dizaine d'années, un re-
nouveau des analyses micro-économiques du secteur agro-alimentaire:

- meilleure compréhension des phénomènes d'rmperfection des mar-
chés aux différents stades de la filière,

- plus grande précision dans le traitement du problème des limites
de Ia firme, de ses formes d'organisation, de la coopération et des

relations entre les différents intervenants dans la transformation du
produit, grâce aux développements de la théorie du principal et de

I'agent et à ceux de la théorie des coûts de transaction,

- meilleure appréciation des formes et des conséquences de I'inter-
vention publique au niveau national et au niveau international.

Un renouvellement analogue s'est opéré dans d'autres domaines d'in-
térêt traditionnel de l'économie rurale (cf. par exemple les problèmes de

développement, les problèmes posés par I'incomplétude d'information, le

risque, etc.). On serait enclin à penser que tout progrès des méthodes

d'analyse tend à réduire la spécificrté appatente de ses domaines d'appli-
cation. En ce sens les développements dont nous avons fait état pour-
raient suggérer que I'économie rurale ressortit aux mêmes catégorles

d'analyse que d'autres branches de l'économie et que tout un pan de son

domaine est en voie d'absorption par la nouvelle économie industrielle,
qu'un autre pan I'est par Ia nouvelle économie publique, un troisième
par l'économie de la finance. C'est en partie vrai. Mais récemment Sut-
ron (1994) citait I'historien J.H.Hexter (1919) en ces termes: "My
colleague Donald Kegan belieau that tbe most significant line of diuisinn amlng

historians is(,..) one that separates the lampers from the splitters. H)storians who

are splitters like to point our diuergences, to perceiue differences, To draw distinc-

tions. They sbrink away from systems of history and from general rales, and
carry around in their heads lists of exceptions to almosr any rule they are likely
I0 encuunter. They do not nrind untidiner and accident in the past: îbey rather

like tbem. Lampers do not like accidents; tbey would prefer to haue tbem ua-

61



D, MARTIMORT, M, MOREAUX

ùsb,. Et Sutton d'ajouter: oEconomists are lumpers at heart". Nous se-

rions plutôt d'avis que les économistes ont plus de points communs avec

les historiens que ne le pense John Sutton.
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