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~ COMPTES RENDUS

Le 36 séminaire de I'Association européenne des économistes
agricoles

Université de Reading, 19-21 septembre 1994

Environ cent trente chercheurs s’étaient réunis pour ce séminaire intitulé
Food Policies and the Food Chain: Structures and Inter-Relationships et organisé par
le Food Economics Group de I'Université de Reading. LINRA érait représenté par
E. Giraud-Heraud (Grignon), C. Le Mouél (Rennes), V. Réquillart (Toulouse)
(tous trois auteurs d'un des articles présentés), Y. Surry (Rennes), R. Weaver
(visiteur 2 Rennes et lui aussi orateur a la conférence) et moi-méme. Aprés la
session pléniere d'ouverture, la conférence s'est organisée autour de deux ses-
sions paralléles, comprenant trente-trois articles, auxquels il convient d’ajouter
vingt-et-un posters. En conclusion, J. Marsh (University of Reading) fic une
synthése des différentes questions abordées lors de la conférence et émit le sou-
hait que ce genre de rencontre se concentre plus sur le développement des mo-
deles économiques utilisés et leur adéquation aux problemes traités, souhait au-
quel on ne peut qu'adhérer.

A cet égard, l'intervention d’A. Oskam (Wageningen Agricultural Univer-
sity) est significative. Celui-ci attire I'attention sur trois concepts de I'économie
industrielle: les droits de propriété, les contrats et les colits de transaction, et
montre comment ces concepts permettent d'analyser la structure du secteur
agro-alimentaire sous des aspects aussi divers que la formation de coopératives
de production, la définition de standards de qualité ou 'intégration verticale.
Méme s'il reconnait que l'application peut étre délicate, et bien qu'il ne pré-
sente pas de travaux empiriques, Oskam encourage cependant les économistes
agricoles a travailler, du moins dans une approche partielle, a I'aide de ces nou-
veaux outils théoriques.

Dans cette optique, H. Andersson (Swedish University of Agricultural
Sciences) examine les implications économiques des relations contractuelles
entre firmes agro-alimentaires et agriculteurs. Il suppose que I'agriculteur peut
vendre sa production soit par contrat a un prix déterminé par avance, soit sur
un marché ol il existe une incertitude sur la rémunération du produit. De
méme, la ou les firme(s) de transformation peuvent s'approvisionner par ces
deux moyens. A parctir d'un modele principal-agent, I'auteur montre comment
s'effectuenc les décisions des acteurs (quantité et prix contractés). Une politique
économique visant 2 augmenter ou a stabiliser le prix de marché du produit
agricole a des effets complexes sur le prix contracté, qu'on doit évaluer au cas
par cas. Des simulations (ne figurant pas dans l'article original) traitent du
changement du mode de soutien aux prix agricoles en Suede.

Parallélement, A. Hedberg (Swedish University of Agricultural Sciences)
compare trois scénarios de politique économique: maincien du systéme régulé
original suédois, dérégulation interne, et ouverture du marché par adhésion au
marché européen. Un modeéle d'analyse moyenne-variance permet de mesurer
les répercussions sur trois types d'entreprise agricole. Les conclusions princi-
pales sont que la dérégulation interne est dominée par les deux autres scénarios,
et que l'entrée dans le marché européen est susceptible de diminuer fortement
la variance des revenus espérés. A. Hedberg compare aussi les trois scénarios en
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termes de plans de production et de cofits de transaction, et les conséquences
sur les relations verticales dans le secteur agricole.

Drautres changements politiques au niveau européen ont été abordés, en
particulier le développement et la libéralisation des marchés en Europe de I'Est.
Seul un article traitait d’un probléme non européen: la dérégulation de l'in-
dustrie du sucre au Maroc. A partir de simulations, S. Thoyer (ENSA Mont-
pellier) met en garde contre la réforme proposée par la Banque mondiale, qui
pourrait aboutir a 'établissement de monopoles régionaux privés, et a des
pertes sociales plus importantes que dans l'actuel systéme ératique. D’autres ré-
serves proviennent d'une part de ce que I'Etat contrdle les syscemes d'irrigation
nécessaires aux cultures, dautre part du fait que les firmes privées en place sont
trés liées au pouvoir politique.

En matiere d'économie industrielle, beaucoup se réferent encore a 'approche
traditionnelle de type structure, conduite et performance. Ainsi L. Venturini
(Universita Catolica of Piacenza), qui développe 'idée que les relations entre
firmes agro-alimentaires et détaillants affectent le niveau de concentration dans
I'industrie. La concentration croissante du secteur de détail peut amener les in-
dustriels 4 une politique publicitaire plus agressive, favorisant ainsi une plus
grande concentration du secteur. Lavénement des marques de détaillancs serait
plus favorable a une déconcentration du secteur. Une étude économétrique
confirme que, bien que la concentration du secteur agro-alimentaire italien ait
augmenté dans la période 1984-1992, il existe un effec contraire dii au déve-
loppement de marques privées concurrentes.

Ces quelques exemples illustrent comment les progres de la théorie micro-
économique permectent de prendre en compte les aspects toujours plus com-
plexes des relations, en particulier verticales, entre agents. Ces progres ne se li-
mitent pas a ce cadre, et l'article de E. Giraud-Héraud, C. Le Mouél et
V. Réquillart (INRA ESR) se focalise sur un autre probleme: la différenciation
des produits. Ces auteurs proposent un modele permettant de rendre compte
des accords survenus entre principaux pays producteurs de café. Ils montrent
que sous certaines conditions |'existence de produits différenciés n'est pas for-
cément un frein a une collusion encre différents pays producteurs.

Il ne serait pas juste de terminer sans parler d'économie de la consomma-
tion, dont de nombreux aspects ont été discutés, tels que les régimes alimen-
taires au niveau européen, l'information du consommateur & travers la publi-
cité, la politique des labels et son impact, et enfin la sécurité alimentaire,
Larticle présenté par R. Weaver (Pennsylvania State University) s'intéresse en
particulier 2 la prise en compte des résidus chimiques dans les aliments frais
par le consommateur. Il modélise une approche microéconomique ol le
consommateur peut adopter un comportement défensif (laver et peler les ali-
ments) ou préventif (acheter des produits biologiques), et montre comment ces
attitudes doivent étre prises en compte dans ['évaluation de la propension a
payer pour des aliments plus sains.

Ce compte rendu n'est naturellement pas exhaustif, et le serait difficilement,
compte tenu de la variété des themes abordés et les différences qualitatives des
diverses présentations. J'ai donc privilégié ici les travaux qui me semblaient les
plus novateurs dans 1'analyse économique de la chaine agro-alimentaire. A mon
grand regret, je n'al pu retenir aucune application économétrique qui me
semble 2 la fois originale et convaincante. Je tiens évidemment a la disposition
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de ceux qui le souhaitent le programme de ces journées, ainsi que les articles
présentés.

Pascal LAVERGNE
INRA ESR, Toulouse
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