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Summary — Exports of developing countries may be differently stimulated. First, devel-
oping countries’ exports may benefit from gradual cuts in custom-duties negociated under
the auspices of the GATT. Second, develsping countries” exports may be favoured by pref-
erential trade agreements ltke those pranted by the Envopean Union towards the ACPs.
The thegretical 1ssues of the effects of preferential trade agreements vely on the Viner's
analysis of trade flows creation and diversion. 'T'he Viner's analysis is however limited to
the welfare coits and beneftts of the donor. Moreover, those kinds of cost-benefit analyses
ave by definition static. In this article, we propose a thesretical and econometrical analy-
sis of the Yavundé and Lomé conventions effects on the ACPs' manufactured exports.
From a theoretical point of view, the exports of manufactured goods depend on the income
of import buyers, on sectorial capacity and competitiveness mdicators. The two latter
variables are either unobservable or unavailable on a panel of develsping countries. We
substitute the sectovial capacity indicator by a domestic income indicatar, making further
additional econometric assumptions that allow us to estimate a log linear function of the
export rates of ACP's. We secondly substitute the sectorial by a global competitiveness in-
dicator; the Real Effective Exchange Rate (REER ). The use of the latter is only allowed
of we control for labor and buman capital endowments. The finally estimated export rate
estemated function depends - posttrvely on the income of OECD countries, buman capital
endowments and - negatively on the REER and the labor force. Preferential trade agree-
mients are taken into account by binary dummies denoting ACP membership. We check
separately the effects of the Conventions on the manufactured goods exports of ACPs 1o
the European rountries and to the world. Explanatory variables have the predicted effect.
ACP-countries do perform berter than other developing countrier when they expori 1o Fu-
ropean countries. But the latter pasitive effect is more prevalent under the early conven-
tions, Moreover, ACP-countries do nor perform significantly better than orher developing
countries when they export 1owards European and non-European countries. We notice
however that the Yaoundé convention graniing reciprocal trade advantager has solely fa-
vaured the ACPr" exports. Some preces of explanation are proposed. Trade agreements
nmiay have postponed econoniic veforms in ACP-countries, that appeared to be necessary in
the face of emerging exporting coyntries in the South-Aiia and South America. Trade
agreements appear to have allowed for the durability of distorsions. In last we diagnose
niere for a trade flows diversion instead of a stimuiation that may guestion the relevance
of trade agreements.

Résumé — On analyse ici les effets des préférences commerciales accordées par les
conventions de Yaoundé et de Lomé sur les exportations manufaceuriéres des pays
bénéficiaires. On estime économétriquement une fonction d'offre d'exportation, en
ajoutant aux déterminants usuels une variable qualitative représentant ['apparte-
nance ou non au groupe des pays bénéficiaires, Les résultats suggérent que les effecs
des conventions sont modestes: les exportations de produits manufaccurés 3 desti-
nation de 'Europe ont vraisemblablement éeé favorisées mais au déeriment des ex-
portations vers le reste du monde. Leffer net est donc négligeable, voire négarif.
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ENDANT longtemps, les pays en développement (PED) ont pri-

vilégi¢ des politiques d'industrialisation en substitution des im-
portations ol les industries locales naissantes sont protégées, en principe
temporairement, par des quoras et des droits de douane. Cette stratégie
n'a pas donné les résultats escomptés en matiére de croissance. Elle a en-
couragé un systéme de protection coiiteux et inefficace (Krueger, 1984).
Le perit groupe de PED qui dés le début des années 60 a privilégié une
stratégie de développement des exportations de produits manufacturés a
réalisé des performances bien plus satisfaisanres en termes de croissance,
de nivean de vie et d'induscrialisation (Krugman et Obstfeld, 1995).
Clest la cas notamment de certains pays du sud-est asiatique, dont le
succes, toutefois, n'est pas uniquement dd a la politique commerciale
(Rodrick, 1995). Les politiques du commerce international visent donc
de plus en plus i favoriser les exportations de produits manufacturés des
PED et & réduire par conséquent leur dépendance a 'égard des exporta-
tions de produits primaires dont le cours est soumis 4 une grande insta-
bilicé.

Si aujourd'hui la nécessité de développer les exportations de produits
manufacturés des PED semble faire 'unanimité, une controverse oppose
toutefois les partisans du régionalisme & ceux du multilatéralisme com-
metcial, en particulier sur le bien-fondé des préférences commerciales ac-
cordées par les pays du Nord aux pays du Sud. Certe controverse
concerne d'une part, les effets pour le pays donateur, et d'autre part et
surcout, ceux pour les pays bénéficiaires.

Le cadre d'analyse usuel des effets des préférences commerciales sur le
bien-étre du pays donatenr est celui de Viner (1950). Selon ce modele, les
effets des préférences commerciales se décomposent en un effer de créa-
tion et un effet de dérournement des échanges. Leffet de création des
échanges est positif en termes de bien-étre pour le pays donateur
puisqu'il concerne les importations supplémentaires en provenance du
pays bénéficiaire résultant de ['abaissement des droits d'entrée. Leffer de
détournemenc des échanges est quant a lui négatif, puisqu’il correspond
au supplément d'importarions en provenance du pays bénéficiaire au dé-
triment des fournisseurs traditionnels non bénéficiaires. Des importa-
tions a faible cofir de l'extérieur de la zone de préférences commerciales
sont ainsi remplacées par des importarions plus coliteuses venant des
pays bénéficiaires. On peut montrer que le détournement des échanges
est d'autant plus important que le pays bénéficiaire est caractérisé & |'ori-
gine par un avancage comparatif et une part de marché faibles. Par
conséquent, les préférences commerciales entrainent un détournement
des échanges d'autant plus important, et sont donc elles-mémes d’autant
plus coliteuses en termes de bien-étre, qu'elles contrarient une division
du travail préexistante.
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Pour notre érude*, cette analyse est secondaire dans la mesure ol les
importations européennes de produits manufacturés en provenance des
pays ACP (Afrique, Caraibes, Pacifique) ne représentent qu'un faible
pourcentage de leurs importations totales.

Tour les pays bénéficiaires, les effets d'un systeme de préférences com-
merciales en termes de bien-étre sont toujours favorables. Par contre, les
préférences commerciales n'entrainent pas nécessairement une augmenta-
tion de la production pour le pays bénéficiaire. Deux cas peuvent étre dis-
tingués.

— Dans le cas d'un petit pays en développement n'exportant que vers
le pays donareur, et dont les exportations ne représentent gu'une faible
partie des importations du pays donateur, l'instauration d'un systéme de
préférences commerciales entraine une augmentation de la production
jusqu'au point ol le colit marginal est égal au prix mondial augmenté du
tarif du pays donateur & I'égard du reste du monde (Brown, 1988). Cette
augmentation de la production peut étre justifiée par des arguments fai-
sant référence 4 la these de la protection d'une "industrie naissante”. Cette
these est actualisée par les nouvelles chéories du commerce international
selon lesquelles, s'il existe des économies d'échelle au aiveau de l'indus-
trie, alors un pays ayant une longue histoire industrielle peut produire a
un colr unitaire faible. Il peut donc maintenir son avantage par rapport a
un PED qui pourrait potentiellement produire 3 un cotit plus faible en
l'abs<nce de ce désavantage historique. Loctroi de préférences commer-
ciales donne donc la possibilité au pays bénéficiaite de produire, ce qui lui
permettra plus tard de diminuer ses cofits unitaires (Krugman & Obst-
feld, 1999). Un systeme de préférences commerciales est aussi une source
de cransferts financiers pour le pays en développement puisque celui-ca re-
goit I'équivalent d'une rente, Celle-ci résulte de I'écart entre le prix de
vente sur le marché du pays donateur incluant le droit de douane et le
cofit marginal 4 l'exporration du pays bénéficiaire ",

— Dans le cas d'un pays e¢n développement satisfaisant plus que les
consommateurs du pays donateur, ¢’est-d-dire exportant sa production
marginale vers le reste du monde, les préférences commerciales n'entraf-
nent pas une augmentation de la production du pays bénéficiaire
(Brown, 1988). En effet, la derniére unité reste vendue au prix mondial.
Mais cela ne signifie pas que les préférences commerciales soient sans
effec pour le pays bénéficiaire puisqu'il recort comme précédemment
I'équivalent d'une rente sur les exportations infra-marginales.

* Les aureurs remercient Marrine Bouchutr du CERDI de son aide apportée dans
le trascement et la mise en forme des fichiers utilisés pour I'analyse économérrique.
Une premitre version de cet article a fait 'objet d’une communication aux Journées
de |'Association Frangaise de Sciences Economuques, Intégration écononigue caropéenne,
a Nantes, les 8 et 9 juin 1999, Nous tenons 3 remercier Jean-Paul Azam, Licnel
Fontagné, Sylviane Guillaument et trois rapporreurs anonymes de leurs commen-
taires. Nous sommes bien str seuls responsables du résulrar final.

1) Nous remercions un rapporreur anonyme de la précision apportée i ce passag
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Pour les partisans du régionalisme commercial, les préférences com-
merciales sont bénéfiques, D'une part, pour le pays donareur, les préfé-
rences commerciales n'entrainent pas une réduction significative du bien-
étre. D'autre part, pour les pays bénéficiaires, elles sont & l'origine d'une
augmentation de la production. Les partisans du multilatéralisme com-
mercial développent les arguments théoriques opposés. Ils soulignent par
ailleurs que, dans les fais, les préférences commerciales sont le plus sou-
vent limitées (restrictions quantitatives, régles d'origine sévéres, difficul-
tés administratives ...} et accordées pour une durée limitée. Ils insistent
également sur la valeur moindre que représente l'octroi d'un privilege &
mesure que les négociations commerciales multilatérales diminuent les
droits de douane.

Dans cet atticle, nous cherchons & écudier |'impact des préférences
commerciales accordées par 'Union européenne, dans le cadre des
Conventions de Yaoundé et de Lomé, sur la production des pays ACP#,
La question est de savoir si ces derniers ont su tirer profit des préférences
commerciales européennes pour ce qui est des exportations de produsts ma-
nufacturés. En d'autres termes, ces pays ont-ils pu développer leurs expor-
tations & la fois vers 'Union et vers les autres pays du monde; et leurs per-
formances 4 l'exportation sont-elles meilleures que celles des autres PED
qui ne bénéficient pas de tels avantages ?

Nous avons choisi d'érudier les préférences commerciales issues des
Conventions de Yaoundé et de Lomé, et non le Systéme Généralisé de
Préférences (SGP) '/, pour trois raisons. Tout d’zbord, les Conventions
de Yaoundé er de Lomé, contrairement au SGP, ont £1é mMISEs €N (euvee
de fagon simultanée et homogéne par les pays donateurs. Ensuite, le SGP
sapplique indistinctement 4 tous les PED, si bien qu'il est difficile de
faire une analyse comparative de son impact. Enfin, le SGP est issu d'une
simple résolution de la Conférence des Nations Unies pour le Commerce
et le Développement (CNUCED) et non pas d'un accord international.
Par conséquent, les préférences CNUCED peuvent étre révoquées unila-
éralement et 3 tout moment. Il sensuit que leur effet sur I'offre d'ex-
portations est perturbé par I'incertitude sur leur durée. Les Conventions
de Yaoundé et de Lomé échappent & cette critique puisque leur durée est
fixée pour une période d'environ 5 ans.

Nous présentons en premier lieu 2 la fois un apercu des relations
commerciales préférentielles de I'Union européenne a rravers les Conven-
tions de Yaoundé et de Lomé, et une analyse de la littérature cherchant
3 en dresser un bilan. Ensuite, nous développons un modele théorique

120 Les pays d'Afrique, des Caraibes et du Pacifique (ACP) sont les pays en dé-
veloppement qui bénéficient des préférences commerciales accordées par ["Union
européenne dans le cadre des Conventions de Yaoundé et de Lomé.

1) Le SGP. défini lors de la deuxiéme session de la CNUCED & New Dbl en
1968, résulte d'une résolucion prise en faveur d'un systéme mutaellenent acceprakle et

genéralisé de préfévences tans vicifrocaté, ni dircrinination.
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simple faisant apparaitre les principaux déterminants des exportations de
produits manufacturés des PED. Enfin, la pertinence empirique du mo-
déle est évaluée en distinguant I'impact des différents accords de
Yaoundé et de Lomé sur les exportations manufacturitres vers |'Europe
mais aussi sur les exportations manufacturitres vers le monde entier.

LES PREFERENCES COMMERCIALES SELON LES
CONVENTIONS DE YAOUNDE ET DE LOME

Depuis 1975, I'Union européenne applique 4 'égard des pays ACP un
systéme de préférences commerciales régionales régi par la Convenrion de
Lomé. Celle-ci succtde & certaines dispositions prévues par le Traité de
Rome et aux conventions de Yaoundé (Yaoundé I - 1964-69, Yaoundé 11 -
1969-75). Depuis lors, les Convenrions de Lomé ont fait 'objet de trois
négociations (Lomé 1: 1975-80, Lomé I - 1980-85, Lomé I11: 1985-1990
et Lomé IV signée en 1989 pour une période de 10 ans'. S l'objectif des
Conventions de Yaoundé et de Lomé sont identiques : promassoir le commer-
ce enire les Etats ACP et la Communanté, leurs principes sont différents. A la
différence des Conventions de Yaoundé qui reposaent essentiellement sur
un systéme de préférences réciproques critiquées par les PED, les Conven-
tions de Lomé adoptent un systéme de préfirences commerciales umilatévales (-
acces dit fe plus favorable possible an marché européen et principe de non-révi-
pracité. De plus, les Conventions de Yaoundé ne concernaient qu'un petit
nombre d'états : les Etats Africains et Malgaches Associés (EAMA). Au
contraire, les Conventions de Lomé s'écendent au vaste ensemble de 69
pays que forment les pays ACP®/,

4 1'acruelle conventicn a été signée en 1989 er dorde de 72 milliards de
francs pour la période 90-95,

* Les Conventions de Lomé ne se limitent pas a l'octroi de préférences com-
merciales. Elles prévoient également unc coopération technique (Centre pour le
développement industeiel ec Cenree technique pour la coopération agricole er ru-
rale). Elles préveient également un systéme de stabilisation automatique des re-
cerres d'exportation pour les produirs agricales (STABEX) et des dispositions rela-
tives aux produits minicrs (SYSMIN).

) L2 liste des pays ACP de Lomé IV comporce les pays suivants : les anciens
EAMA issus le plus souvent de l'ancienne Union Frangaise (Burundi, Cameroun,
Centrafrique, Tchad, Congo, Bénin, Gabon, Cére-d'Ivoire, Madagascar, Mali,
Mauritanie, Maurice, Miger, RBwanda, Sénégal, Somalie, Toge, Burkina-Faso,
Zaire}. Depuis Lomé 1, sy ajoutent des Erars du Commonwealth (Bahamas, Bar-
bade, Bosewana, Fidji, Gambie, Ghana, Grenade, Guyana, Jamaique, Kenya, Lesa-
the, Malawi, Migeria, Sierra-Leone, Swaziland, Tanzanie, Tonga, Trinidad et To-
buge, Ouganda, Samoa, Zambie), des Erars non membres du Commonwealth
(Guinde-Equatoriale, Ethiopie, Guinée-Bissau, Liberia, Soudan), Depuis Lomé II,
font aussi partie des pays ACP, Cap-Vert, Comores, Dijibeuri, Dominique, Kiri-
bari, Papouasic Mouvelle-Guinée, Sainte-Lucie, Sao Tome et Principe, Seychelles,
fles Salomon, Surinam, Tuvalu, Zimbabwe, Depuis Lomé 111, sonr aussi concernds:
Angola, Antiguz et Barbuda, Belize, Mozambique, Saint Christophe et Nevis,
Saint Wincent et les Grenadines, Vanuaru, Depuis 1990, en font aussi parrie; Ré-
publique dominicaine, Haiti er Namibie,
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Pour les produits industriels, la Convention de Lomé consiste en une
franchise des droits d'entrée sans limitation quanticative 7. Des régles
d'origine déterminent les conditions & remplir pour que les marchan-
dises en provenance d’un pays ACP bénéficient des dispositions de la
Convention de Lomé. Ces régles sont nécessaires pour que l'avantage
commercial soit accordé au pays bénéficiaire et non i un pays tiers.
L'Union prévoit, en particulier, que la moitié au moins de la valeur ajou-
tée provienne du pays lui-méme, d'un autre pays ACP ou d'un membre
de I'Union. Ces régles d'origine sont en général moins restricrives que
celles des autres régimes commerciaux préférentiels accordés par I'Union.
Elles sont de plus observées avec de nombreuses dérogations.

Notre étude porte sur les exportations de produits manufacturés des
pays ACP. Elle exclut les produits primaires puisque (i) certains d'entre
eux ne bénéficient pas des préférences commerciales comme tous les pro-
duits agricoles relevant de la PAC ; (i) leurs flux commerciaux ne dé-
pendent pas uniquement des préférences commerciales accordées par les
Conventions de Lomé, mais aussi des mécanismes de compensation du
STABEX et du SYSMIN; et (si#) les produits agricoles sont soumis & des
variations climatiques dont les effets sont difficiles a contrdler.

Les effets des préférences commerciales peuvent érre érudiés a l'aide
de deux rechniques la premiére est une méthode ex ante, la seconde est
une méthode ex part. Les méthodes ex ante sont soit des analyses en équi-
libre partiel, soit des analyses en équilibre général. Lapproche en équi-
libre partiel a été utilisée par Baldwin et Murray (1977) pour étudier les
effets du SGP pour les pays en développement. Lapproche en équilibre
général a écé développée par Shoven et Whalley (1984) pour érudier no-
camment les retombées de l'accord de libre-échange nord-américain.
Selon Markheim (1994), les estimations ex #nte des changements de po-
litiques commerciales sous-estiment leur impact sur les flux commer-
ciaux, quelle que soit la nature du changement de politique commerciale
ou le niveau de développement des pays concernés. En effet ces érudes
négligent le fait que tout changement de politique commerciale a un
effer sur la valeur des élasticités d'offre d'exportations, lui-méme engen-
dré par ur changement de comportement des agents économiques. Cette
faiblesse des méthodes ex ante justifie L'utilisation de méthodes ex post.

Les méthodes ex post les plus simples consistent & étudier I'évolution
des parts de marché des pays bénéficiaires et des pays non bénéficiaires des
préférences commerciales. Les résultats obtenus par Mac Queen et Stevens
(1989) et Grilli (1993), par exemple, ont une portée assez limitée puisque
cous les pays ACP n'ont pas tous su tirer profit des préférences commer-
ciales en raison de capacités productives et commerciales hétérogenes. Ces
études ne permettent donc pas de répondre & la question de savoir ce qui

{7) Les produirs agricoles, sauf ceux relevant de la Polirique agricole commune
(PAC), jouissent des mémes priviléges.
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se serait passé en l'absence de préférences commerciales. Autrement dit,
comparer la situation avant I'octroi de préférences et celle apres I'octroi
des préférences ne semble pas approprié. Il est plutdt nécessaire d'écudier
I'évolution des parts de marchés a l'aide d'un scénario contrefactuel, c'est-
a-dire “avec” et “sans”.

Ainsi, une méthode purement descriptive montre une érosion des
parts de marchés relatives des pays ACP 2 la fois vers le monde en géné-
ral mais aussi vers |'Europe (graphiques 1 et 2). Inversement, la part de
marché relative des autres PED augmente vers toutes les régions du
monde, y compris I'Europe, alors que ces pays ne bénéficient pas des pré-
férences commerciales.

Graphique 1. 25.00% . 95.00%
Evolution des parts
de marché relatives
des pays ACP et des 20.00% '}\\ 190.00%
autres pays en
développement vers
I'Europe (1976-1993). 15.00% 4 1 85.00%
—=_POM paysACPIPED
—a—FPOM autresPED/PEL
10.00% + 4 80.00%
500% 4 | 75.00%
0.00% Attt T0.00%

76 77 78 79 80 81 82 83 84 85 86 87 88 69 90 91 R 93

Note: La part de marché relative est le rapport des exportations manufacturiéres
des pays ACP ou des autres pays en développement, sur les exportations manufac-
turieres des PED, vers |'Europe.

hi .
Graphique 2 10.00% 10000%
Evolution des parts
de marché relatives 2.00% 1 ss.00m
des pays ACP et des 8.00%
autres pays en 7.00% | + 96.00%
développement vers 600
_ = 4 94.00%
le monde (1970-1992) so | ° | —=—PDMpaysacrPED
—a— PDM autresPED/PED
400% - 1 52.00%
3.00% 1 90.00%
200% |
1.00% | T %000%
0.00%  F———+—+——t—t——————————————t——+ 86.00%
70 72 74 76 78 80 &2 84 8 88 90 @

Note: La part de marché relative esc le rapport des exportations manufacturiéres

des pays ACP ou des autres pays en développement, sur les exportations manufac-
turieres des PED, vers le monde entier.
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Graphique 3.
Evolution du taux
d’exportation
manufacturiéres
des pays ACP et
des autres PED
(1970-1992).

Le raux d'exportation manufacturiéres des pays ACP stagne sensible-
ment alors que celui des autres PED est en forte progression (graphique 3).
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Note: Le taux d’exportation est le rapport des exportations manufacturiéres et du
PIB.

Mais une érosion dans les parts de marché relatives ou une stagnation
du taux d’exportation ne signifie pas forcément un effet négatif des pré-
férences commerciales: la situation aurait pu étre pire en l'absence de
préférences commerciales. Les pays ACP ont en effec des désavantages
substantiels en matiére de compétitivité, dus a la surévaluation du taux
de change, et a l'insuffisante formation de la main-d'ceuvre, que n'ont
peut-étre pas les autres PED. Clest pour cette raison qu'une analyse qui
tienne compte aussi Ces autres déterminants de l'offre est nécessaire pour
évaluer les effets des préférences commerciales.

On peut tenir compte du scénario contrefactuel par une méthode éco-
nométrique, comme celle du modele de gravitation (Bergstrand, 1985).
Une variable de préférences commerciales binaire est introduite 2 cbté
d'autres variables telles que le PIB ou la distance pour expliquer les flux
commerciaux bilatéraux. Des études plus sophistiquées peuvent égale-
ment introduire des variables de dotations en facteur ou des variables sai-
sissant la taille du marché ®. Cette méthode est inutilement lourde dans
le cadre d’une étude 2 caractere multilatéral telle que celle des relations
entre les pays ACP pris globalement et les pays de I'Union européenne.

(8) Pour une revue de la littéracure sur les applications de modéles de gravita-
tion aux effets des préférences commerciales voir Markheim (1994) ou Oguledo et
MacAphee (1994).
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Par conséquent, utilisant ici un cadre d'analyse analogue i celui uti-
lisé par Balassa (1985), Bond (1983), Chenery et Syrquin (1975),
Guillaumont (1988) et Moran (1988), nous estimons des fonctions d'ex-
portation globales sur une base transversale relative 2 un ensemble de
PED. En d'autres termes, notre étude a vocation i constituer une éva-
luation globale et comparative de la politique commerciale préférenuelle
communautaire a I'égard des pays ACP.

LE CADRE CONCEPTUEL

a) Le modele théorique

En ce qui concerne les fondements micro-économiques des fonctions
d'offre d'exportation de produits manufacturés, les déterminants de
l'offre d'exportation sont les prix relatifs et la capacité de production
(Haynes et Stone, 1983 et Faini, 1994, par exemple), Lintroduction de
cette dernigre variable se justifie si le processus de déciston de lencre-
prise représentacive se déroule en deux étapes, en raison par exemple des
délais d'installation et de livraison. Dans un premier temps, I'encreprise
cherche & maximiser son profit et choisit donc sa capacité de production
@* en fonction des prix anticipés des facteurs et du prix anticipé du bien
composite qui sera vendu soit sur le marché incérieur (D), soit 2 'expor-
ration (X).

Lentreprise, qui utilise pleinement ses facteurs, alloue dans un se-
cond temps sa production entre le marché intérieur (D} et le marché
d’exportation (X) en fonction du prix relatif anticipé des biens sur ces
deux marchés (p,/p, ), les biens vendus sur le marché intérieur et le
marché d'exportation érant supposés ne pas étre des substituts parfaits en
raison de la diversité dans le golit des consommateurs (de Melo et Ro-
binson, 1987) ce qui, d'un point de vue technique, revient i supposer
que les biens sont reliés par une courbe de transformacion i élasticicé
constante (Faini, 1994). Une augmentation du prix du bien d’exporta-
tion pat rapport au prix du bien sur le marché intéricur entraine, 2 ca-
pacité de production déterminée précédemment, une augmentation des
ressources alloues & la production du bien exporté .

Loffre de biens manufacturés exportés (X9) dépend don¢ d'un indi-
cateur de capacité de production Q* et du prix relatif anticipé des biens
destinés au marché intérieur et des biens exportés by

! Formellement, les biens sont reliés par une foncoon de transformation done
la position dans l'espace des biens vendus sur le marche incéricur e le marché
d'exportation est dérerminée par la capacité de producrion. A loprimum, la valeur
absolue du taux marginal de transformation entre les biens vendus sur fe marché
intérieur et le marché d'exporration £gale le rapport anticipd des prix.
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X0 - X0{o* (), —=

0 )
{-)

La capacité de production Q* est elle-méme fonction des prix antici-
pés des facteurs de production et du prix anticipé du bien composite.

La plupart des PED exportaceurs de produits manufacturés sont pre-
neurs de prix en raison de leur petite taille et de leurs faibles parts de
marché. Par conséquenc, ils sent confrontés & une demande d'exportation
infiniment élastique. Le prix anticipé & ['exportation ne varie donc que si
fes conditions de la demande mondiale changent

px = PX(RJ PM) {2)
(+) (+)

Les variables exogeénes des fonctions de demande d’exportation, 2 sa-
voir le revenu mondial (R) et les prix pratiqués par les concurrents auss
bien dans les pays développés que dans les pays en développement (p, },
déterminent le prix 4 l'exporrarion : elles doivent se substituer dans la
fonction d'exportation (équation 1) au prix des biens exportés p, (équa-
tion 2) /% Le volume des biens manufacturés exportés devient une
fonction croissante de la capacité de production et du revenu mondial, et
une fonction décroissante du rapport du prix {7/ des biens manufacturés
destinés au marché intérieur aux prix pratiqués par les concurrents.

* * pD
X =X |0*(), R, — (3
o) P(jv)l

b) Le modéle estimé

Le modéle théorique fait ressortir le réle d'un indicateur sectoriel de
compérinvite U’D’f b 0y) €L d'un indicateur sectoriel de capacité comme dé-
terminants des exportations de produits manufacturés. Or, la mesure de
ces variables pose un probléme. Pour passer du modéle théorique au mo-
deéle estimé, il faur done que nous fassions un certain nombre d'hypo-
théses auxiliaires,

_ Tindicateur sectoriel de compétitivicé n'est pas disponible pour
tous les pays en développement. Nous urilisons alors un indicateur de
compétitivité globale, & savoir le taux de change effectif réel (TCER),
qui est le rapport entre les prix domestiques et les prix internat ionaux de

(10) Certe substicurion revient & supposer la nature rationnelle de la formation
des prix i l'exportation dans le sens ol toute l'information disponible est unilisée.

(1) L'offre d'exportation dépend des prix relatifi de par I'hypochése adoptée ici,
de son homogénéité de degté z6ro par rapport aux prix.
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tous les biens, Lévolution de cet indicateur dépend principalement de
I'évolution de la moyenne du colt du travail dans le pays, par rapporr a
celle de ses partenaires.

Par conséquent, le TCER ignore la déformation possible de la struc-
ture des prix relarifs internes dans le cas ot tous les secteurs de I'écono-
mie n'utilisent pas les mémes combinaisons productives de facreurs de
production. En particulier, une appréciation du taux de change effecrif
réel (hausse de TCER) aura moins d’effets négatifs dans les secteurs plus
intensifs en capital, c'est-a-dire urilisant relativement moins de travail et
plus de capital physique ou de capital humain, et ne se traduira donc pas
par une baisse aussi forte de la compétitivité de ces secteurs. Plus préci-
sément, le TCER sous-estimera d’autant plus la compéritivicé du secteur
que celui-ci sera intensif en capital. Ainsi pour ce qui concerne le secteur
manufacturier, une appréciation du taux de change effectif réel pénalise
d'autant moins ce secteur qu'il utilise relativement moins de travail par
rapport aux autres secreurs de 'économie. Par conséquent, 1'indicareur
de compétitivité du secteur manufacturier peur étre approché par le raux
de change effectif réel sous réserve qu'il soit contrdlé i la fois par le fac-
teur travail et par la dotation en capital du pays. En toute rigueur, nous
devrions tenir compte dans cette dotation du capital physique et du ca-
pital humain. Mais, nous omettons le capiral thsique en raison de l'ab-
sence de données fiables sur les pays érudiés '/,

P, P
2 _ P rcEr kH L) 4)

Py Pu ) {9 9

avec TCER le rapport des prix des biens sur le marché incérieur et des
prix des biens sur le marché mondial convertis en monnaie locale, KH la
dotation en capital humain et L la dotation en facteur travail. Pour un
niveau général des prix donné, plus le capital humain (le travail) est im-
portant, plus le taux de change effectif réel surestime {sous-estime) le
désazantage compétitif sectoriel, et plus le prix des biens manufacturés
vendus sur le marché intérieur est faible (élevé) relativement au niveau
général des prix (équation 4).

En remplagant Pexpression de p,/p » (quation 4) dans 1'équation 3,
le volume de biens manufacturés exportés apparait comme une fonction
croissante de la capacité de production {0*), du revenu mondial (R} et
de la dotation en capital humain {KH), er une fonction décroissante du
facteur cravail (L) et du taux de change effectif réel (TCER).

X* = X*(Q* (), R, TCER, KH, L) (5}
R N S I © I S

12 . T . . ,

72) Nous faisons donc implicitement I'hyporhése, assez réaliste, d'une absence
de variabilité trés forte du capital enrre les pays, si bien que l'effer du capiral sur
la compétitivicé est capré par la constance.
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— Par ailleurs, nous retenons également une formulation log linéaire
comme forme fonctionnelle de I'équation 5. Cette formulation nous per-
mettra d'interpréter les coefficients estimés comme des élasticités. Re-
marquons tout d'abord que nous pouvons remplacer !'indicateur sectoriel
de capacité de production par le produit intérieur brut (PIB) dans I'hy-
pothése de mobilité des facteurs entre les secteurs manufacturiers et non
manufacturiers (Faini, 1994). Ensuite, en toute rigueur, cet indicateur de
capacité de production est lui-méme une fonction des prix anticipés des
facteurs de production et des produits. Or, ces données ne sont pas
toutes disponibles dans un échantillon transversal de PED. Ainsi, sup-
posons-nous que !'élasticité des exportations par rapport au produit est
égale a I'unité. Cette hypothése sera testée en tenant compte du caractére
éventuellement non exogéne du PIB. C'est dire que le test est réalisé en
“instrumentant” le PIB par un ensemble de variables structurelles du
pays. Dans I'hypothese d'élasticité unitaire, le modeéle devient alors :

X*  X*

— =— (R, TCE L 6
PIB PIB ( RELY ©

oS SR R S |

— Enfin, le modele (équation 6) est valide dans un monde sans dis-
crimination commerciale. Or les préférences commerciales peuvent a
priori avoir deux effets sur les exportations de biens manufacturés, toutes
choses égales par ailleurs. Elle peuvent entrainer une augmentation du
volume des biens exportés ou n'étre responsables que d'un détournement
des exportations au détriment des clients non européens des pays ACP.
C'est seulement dans le premier cas qu'elles ont un effet bénéfique, en
particulier par I'accroissement de I'investissement dans le secteur manu-
facturier et par la promotion d'une production a plus grande échelle et
donc plus efficace. Ainsi, en plus des variables présentées, le modele
testé prendra en compte l'appartenance ou non du pays considéré au
groupe des pays ACP.

X* _ X* r TCER, KH,

PIB _PIB ) O (-l)” 4GP @

(+?2)

LANALYSE ECONOMETRIQUE

Le test de restriction de Wald n'a pas permis de rejeter au seuil de
10 % I'hypothese d’une élasticité unitaire des exportations par rapport au
PIB des PED. La formulation en taux de I'équation d'offre d'exportations
n'est donc pas rejetée.

L PIB en dollars constant 1970 des pays de 'OCDE représente la va-
riable “revenu mondial” /%, Le facteur travail est approché par la popula-

(13) Certe méchode de calcul du PIB permet de neutraliser les différentiels
d’inflation entre les pays.
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tion totale, et le capital humain par le taux de scolarisation secondaire. Le
taux de change effectif réel (TCER) utilisé ici est, pour un pays donné,
calculé par rapport aux dix principaux partenaires a I'importation, hors
produits pétroliers, & monnaie convertible. Pour chaque pays partenaire,
on calcule en dollars le rapport du niveau général des prix du pays et du
niveau général des prix du pays partenaire (base 100 en 1970). Le taux de
change effectif réel est ensuite calculé comme une moyenne pondérée par
la part des importations en provenance du partenaire.

Nous effectuons deux types de régressions : le premier avec, comme
variable expliquée, le taux d’exportation vers 'Europe ; le second avec le
taux d'exportation vers le monde entier. Pour chaque type de régression,
les variables explicatives sont identiques : revenu mondial, taux de
change effectif réel, taux de scolarisation secondaire, population et va-
riables muettes pour prendre en compte l'appartenance aux pays ACP.
Chaque convention (Yaoundé II, Lomé I, Lomé II, Lomé III et Lomé IV)
est représentée par une variable muette prenant la valeur 1 pour les PED
bénéficiaires pendant la période considérée. En effet, nous considérons
que les conditions de la demande et de I'offre des concurrents ne sont pas
différentes entre I'Europe et le monde, si bien que I'introduction d’une
variable spécifique a I'Europe ne se justifie pas /4. Le PED exportateur
est donc, aux préférences commerciales prés, indifférent entre exporter
vers I'Europe ou exporter vers le reste du monde.

Pour les 97 pays en développement /% retenus, les variables sont ti-
rées des statistiques publiées par la Commission européenne (Eurostat,
1994) et de la banque de données du CERDI constituée  partir des don-
nées “World Tables” de la Banque mondiale. Les variables sont des
moyennes sur chaque période considérée correspondant A une conven-
tion. Pour chaque pays et chaque variable, nous disposons théorique-
ment de cinq observations correspondant aux différentes conventions i
partir de celle de Yaoundé II. En revanche, les exportations de produits
manufacturés vers I'Europe ne sont disponibles qua partir de 1976
(quatre observations par pays).

Le test de forme fonctionnelle du Reser (Ramsey, 1969) ne permet
pas de rejeter au seuil de 10 % la forme fonctionnelle retenue /%, La sta-
bilité des coefficients estimés est évaluée selon les dimensions temporelle
et individuelle par le test de Chow (1960) qui ne permet pas de rejeter

7 2 ~ ,
74) On suppose également que les cofits de transport vers I'Europe ne sont pas

différents des colits moyens de transport vers le monde.

. 75) Nous avons exclu de '"échantillon les pays dont la population érait infé-
rieure a 500 000 habitants, pour des raisons de disponibilité de données.

16) Le test du Reser consiste ici a régresser la variable expliquée sur les va-
riables explicatives et sur la variable expliquée élevée aux puissances 2, 3 et 4. 1l
évalue le pouvoir explicatif des trois derniéres variables. Dans I'hypothése nulle de
non rejet de la forme fonctionnelle retenue, les coefficients escimés de ces varjables
ne sont pas significativement différents de zéro.
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au seuil de 10 % I'hypothese de constance des coefficients /7. Les ré-
gressions sont estimées par les moindres carrés ordinaires avec matrice
des variances-covariances corrigées par la méthode de White ! 4

Le fait que la variable expliquée soit un taux d'exportation nécessite-
rait en toute rigueur, soit l'introduction d'une contrainte explicite impli-
quant que les variables endogenes calculées restent comprises entre zéro et
un, snit un changement de variables. Nous avons cependant renoncé a ces
modifications et cela pour deux raisons. D'une part, Iéquation estimée
nous permet d'interpréter directement les coefficients estimés comme des
élasticités. D'autre part, en considérant I'intervalle des valeurs prises pat
les taux d'exportation, nous remarquons que Ceux-ci ne prennent jamais
une valeur proche de un et rarement une valeur proche de 2ér01?,

Léquation I concerne le raux d'exportation vers I'Union européenne
alors que les équations II et III celui vers le monde en général. Les équa-
tions I et II sont estimées sur le méme échantillon restreint (4 observa-
tions par pays a partir de 1976). Au sein de chaque groupe d’équations, on
teste le caractere significatif des variables muettes concernant les préfé-
rences commerciales, introduites de maniére additive. Les équations I et 1I
ne prennent en compte que l'effet des conventions de Lomé, I'équation III
prend également en compte l'effet de la convention de Yaoundé II (207,

Les variables correspondant aux préférences commerciales ont égale-
ment été introduites de maniere multiplicative car les préférences com-
merciales peuvent agir de deux fagons différentes 21 Elles peuvent,
cout= choses égales par ailleurs, augmenter le volume des biens manu-
facturés exportés ou bien réduire les conséquences néfastes d'une perte de
compétitivité sectorielle sur le volume des biens exportés. Mais un F-test
d'hypothese emboitée rejette le pouvolr explicatif des variables muettes
introduites multiplicativement au seuil de 15 % (a2

(17) 1e test de Chow a été réalisé dans sa forme simplifiée qui consiste & com-
parer les coefficients obtenus sur I'échantillon entier 4 ceux obtenus sur un sous-
échantillon constitué aléatoirement de 80 % des observations.

(18) Cetre méthode a écé retenue car le test de White (1980) a repéré de I'hé-
téroscédasticité au seuil de 10 9%. Celui-ci consiste 3 régresser le carré des résidus
sur les variables explicatives du modele estimé, le carré de ces variables. Dans I'hy-
pothése nulle d'absence d'hécéroscédasticicé, le pouvoir explicatif de certe relation
est nul.

199 Nous remercions un rapporteur anonyme de cette remarque.

120) 1 échanillon de cette équation est plus large que celui des équations Tet IL.

1) Ta manitre multiplicative correspond au produit de la variable “préfé-
rences” par les variables proxies de l'indicateur de compéritivité secrorielle : taux
de chanye ~ffectif réel, raux de scolarisation et population.

(2?) 14 faiblesse relative du coefficient de détermination, autour de 0,30, ne
doit pas surprendre dans une analyse transversale. Le F-statistique montre bien le
pouvoir explicatif des variables retenues au seuil de 1 %
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Tableau 1. Résultats des estimations

EQUATION I EQUATION II EQUATION I
Taux d’exportation de Taux d’exportation Taux d’exportation
produits manufacturés de produits de produits
vers I'Europe manufacturés manufacturés
Constante 1,08 -0,78 -1,61
(0,45) (-0,30) (-0,86)
Taux de change -0,74 -0,80 -0,84
effectif réel (-5,48)%** (-4,96y*** (-4,87)%*x
Revenu mondial 0,13 0,36 0,41
(0,56) (1,43)* (2,48)%*x
Taux de 0,36 0,60 0,71
scolarisation secondaire (4,14)%** (5,18)kx* (5,30)F**
Population -0,07 -0,11 -0,06
(-1,45)* (-1,98)%* (-1,10)
Yaoundé II 0,87
(2,46)r**
Lomé I 1,57 -0,34 -0,10
(6,24)%** (-1,00) (-0,29)
Lomé II 1,38 -0,48 -0,29
(6,25)%** (-1,62)* (-0,94)
Lomé III 1,41 -0,66 -0,52
(6,01)*** (-2,15)** (_1,62)*
Lomé IV 1,18 -0,75 -0,63
(3,21)%** ~ (-0,61)* (-1,34)
R? ajusté 0,30 0,30 0,29
F-statistique 13,88%%* 13,29%** 15,00%**
F-test sur les variables
muettes additives 17,29%%* 1,82% 2,41%%*
F-Reset 0,82 0,93 1,83
F-Chow 0,29 0,24 0,24

Note: Les nombres entre parenthéses sont les #-Student.
significacif *** au seuil de 1 %, ** au seuil de 5 %, * au seuil de 15 %.

Quelle que soit la variable expliquée, taux global d’exportation ou
taux d’exportation vers |'Europe, le taux de change effectif réel et le re-
venu mondial ont les signes attendus: une augmentation du premier si-
gnifie une appréciation globale de la monnaie et donc une perte de com-
petitivité, ce qui se traduit par une diminution du taux d’exportation.
Une augmentation du second signifie une croissance de la demande
mondiale entrainant une augmentation du prix des biens et donc du vo-
lume des biens manufacturés exportés par les PED. Le taux de scolarisa-
tion et la population ont aussi les signes attendus, i savoir positif pour
le premier et négatif pour le second, ce qui peut étre interprété comme
une forme d'effec Rybczynski (1955). En effet, plus le taux de scolarisa-
tion est fort et donc le capital humain relativement abondant, plus le
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pays a un avantage i exporter des biens manufacturés, toutes choses
égales par ailleurs.

En ce qui concerne l'effec des préférences commerciales sur les expor-
tations de produits manufacturés vers I'Europe, nous constatons que les
pays bénéficiant de priviléges octroyés par les Conventions de Lomé ont
des taux d'exporration vers |'Union européenne supérieurs i ceux des
autres pays en développement {équation I). Mais il semblerair que cet
effer s'ateénue dans le temps, puisque les coefficients des différentes va-
riables muettes diminuent, passant de 1,57 & 1,18, Ceci peut écre diid
I'aplanissement de la structure des préférences commerciales done béné-
ficient les pays ACP, qui provient 1) de I'abaissement des droits de
douane obtenu lors des négociations commerciales multilatérales, et se
traduisant par un niveau moyen de plus en plus modeste du tarif exré-
rieur commun de la Communauté (Pesquet, 1993), (1) du 5GP des Na-
tions Unies, (i) de divers accords liant la Communauté et des pays tiers
(accord de libre-échange avec Israél, accord d'association avec les pays
méditerranéens et les pays d'Europe centrale et orientale) et enfin (1v) de
I'élargissement de la Communauté aux pays d'Europe du Sud dont les
productions manufacturieres éraient parfois a l'origine peu différentes de
celles des pays ACP les plus avancés.

En revanche les Conventions de Lomé ont eu un effer négarif faible-
ment significacif sur le raux dexportation manufacturier global. Cet
effet tendraic méme 4 s'accentuer dans le temps (équation II). Seule la
Convention de Yaoundé Il semble avoir stimulé les exportations (équa-
tion 11T, avec un coefficient estimé de 0,87 fortement significarif. Les ef-
fets positifs des préférences commerciales régionales entre |'Europe et les
pays ACP semblent se manifester lorsque les avantages accordés sont ré-
ciproques, ce qui €rait le cas au moment de Yaoundé II obligeant peut-
2tre & un effort de compétitivité en raison de la réciprocité des avantages.
De plus, puisque les accords de Yaoundé IT éraient parmi les premiéres
conventions de ce type, il est possible qu'ils aient eu plus d'impact.
Enfin, au début de la période, la protection douaniére étant plus forte,
'effer artendu des préférences commerciales 1'érait aussi,

Les effets négatifs des Conventions de Lomé seraient peut-étre dus au
fait que les pays bénéficiant de préférences commerciales unilatérales au-
raient retardé les nécessaires réformes intérieures pour sajuster aux nou-
velles conditions du commerce international face 4 |'émergence déja an-
cienne des pays d'Asie du sud-est et @ celle plus récente des pays
d'Amérigue latine obtenue grice a une meilleure stabilisation macro-
économique, des réformes des politiques commerciales et du cadre insti-
rutionnel. Les préférences commerciales auraient permis le maintien de
distorsions dans les comportements économiques. En bref, les privileges
octroyés se traduiraient par une réorientation des exportations des pays
ACP vers |'Europe plutdt que par une réelle augmentation du volume
des biens exportés, Leurs effers dynamiques sur I'nffre globale d'exporta-
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tion des pays ACP seraient donc au mieux négligeables. Nous rejoignons
ainsi les analyses de la plupart des écudes descriptives consacrées aux re-
lations commerciales ACP-UE, comme celle de Bach (1993) qui conclut
a Uinefficacité du systeéme dans la promotion des exportations manufac-
turiéres des pays ACP.

CONCLUSION

Nous avons développé ici un modele des déterminants de I'offre d'ex-
portation permettant d'analyser les effets des préférences commerciales ré-
gionales définies dans le cadre des conventions de Yaoundé er de Lomé. Le
modele théorique fait ressortir le réle du revenu mondial, de la capactté de
production et d'un indicateur sectoriel de compétitivité. Celui-ci est non
seulement la résultante du taux de change effectif réel mais aussi de 'uti-
lisation de différentes combinaisons de setvices productifs au sein du sec-
teur manufacturier des pays. Le modéle économétrique permer de mettre
en évidence les effers des préférences commerciales tour en contrélanc le
role des décerminants de l'offre d'exporration.

Les résultars économétriques ne permettent pas de conclure 4 un effet
positif des préférences commerciales sur les exportations des pays ACP. Ii
semblerait méme que les préférences commerciales accordées de facon
unilatérale par les quatre conventions de Lomé aient en pour effec princi-
pal de détourner les exportations des pays ACP vers les pays de I'Union
européenne. Si les préférences commerciales de Lomé ont des effets en
termes de bien-éree négligeables pour les pays de I'Union européenne, il
semblerait que leurs effers soient plus néfastes pour les PED qui ne se-
raient pas incités 4 s'adapter 4 la concurrence internationale. On observe
en effet que les préférences commerciales ont eu plutdt pour conséquence
de réduire le volume des biens exporrés pat les pays ACP. Ainsi, a cri-
tique des conventions de Lomé ne doit pas consister 3 souligner I'insuffi-
sance des crédits, elle doit plutde procéder de la justification méme de
CeUX-ci.

On peut donc se poser la question de savoir si Iacruelle Convention de
Lomé doit &rre reconduite dans l'avenir. Si une réponse positive est assez
évidente pour les aspects de la Convention concernant les différents méca-
nismes de compensation et d'aide au développement, il n'en est pas de
méme pour le volet commercial des préférences.
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