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Aukcja koni arabskich Pride of Poland jako aukcja
asymetryczna

Auction of Arabian horses Pride of Poland as an asymmetric
auction

Abstract. Auction theory is one of the most influential and widely studied topics in the economic
theory over last fifty years. Trading rules in auctions are similar to rules in a game. Auctions might be
divided into oral or written. In oral auction bidders hear each other’s bids and can make counteroffers.
Each bidder knows his rivals. In written or closed auction bidders do not know how many rival
bidders participate. A very important theorem in the theory of symmetric auction is the revenue
equivalence theorem. This theorem predicts that expected seller revenue is independent of bidding
rules. The symmetry assumption is violated in many real life auction environments and bidders often
know how they differ. In practice, the auctioneer discriminates bidders in favour of selling to bidders
whose values are drawn from lower distributions. Maskin and Riley (2000) showed that, when an
auction is asymmetric, “strong” buyers prefer the open auction, whereas “weak™ buyers prefer the
closed auction. The revenue equivalence theorem does not concern an asymmetric auction. Every year
in August at Janéw Podlaski an auction of Arabian horses takes place. Our aim is to reinterpret that
the Polish Arabian horse market is asymmetric.

Key words: auction theory, asymmetric auction, Pride of Poland auction, silent sale

Synopis. Teoria aukcji jest jedna z prezniej rozwijajacych si¢ dziedzin teorii ekonomii. Reguly
aukcyjne przypominaja reguly gry. Aukcje dzielimy na ustne i pisemne. W przypadku aukcji
pisemnych kupujacy sktadaja swoje oferty rownoczesnie i niezaleznie, przy czym nie wiedza ilu maja
konkurentow. W przypadku aukcji ustnych oferty wptywaja sekwencyjnie, kupujacy zas moga $ledzi¢
zachowania swoich przeciwnikow. Bardzo waznym twierdzeniem dotyczacym aukcji symetrycznych
jest twierdzenie mowiace, ze reguly aukcyjne nie wptywaja na dochdd z aukcji. W praktyce zatozenie
o symetrii okazuje si¢ zbyt restrykcyjne i w rzeczywistosci o wiele czgsciej mamy do czynienia z
aukcjami asymetrycznymi. Maskin i Riley [2000] pokazali, ze ,,mocny” kupujacy preferuje aukcje
ustna, za$ ,staby” kupujacy aukcj¢ pisemna. Pokazali rOwniez, ze twierdzenie o jednakowym
dochodzie nie dotyczy aukcji asymetrycznych. Co roku, w sierpniu, w Janowie Podlaskim odbywa si¢
aukcja koni arabskich Pride of Poland. Celem pracy jest pokazanie, ze jest to typowa aukcja
asymetryczna.

Stowa kluczowe: teoria aukcji, aukcje asymetryczne, aukcja Pride of Poland, przetarg silent sale

Wprowadzenie

Teoria aukcji jest jedna z prezniej rozwijajacych si¢ dziedzin wspotczesnej teorii
ekonomii. Wszelkiego rodzaju aukcje przynosza ogromne dochody i stosowane sg
wowczas, gdy rynek wolnokonkurencyjny nie do konca spelnia swoja role, a negocjacje
dotyczace cen konkretnych towarow okazuja si¢ zbyt kosztowne i czasochtonne. Znane
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reguly aukcyjne sa nieustannie doskonalone, za$ teoria aukcji to wazki gospodarczo
problem. W ostatnim poétwieczu powstato wiele teoretycznych modeli aukcji, ktore sa
ciagle doskonalone, a badacze-teoretycy, z dobrym skutkiem, angazowani sa do
opracowywania coraz bardziej efektywnych regut aukcyjnych. Swiadcza o tym liczne
przyktady, chociazby opracowana przez Paula Milgroma i Roberta Wilsona jednoczesna
licytacja, ktdra po raz pierwszy zostala zastosowana w USA w 1994 roku do sprzedazy
czestotliwosci radiowych. Wezesniej czestotliwosci te byly przyznawane przez odnosne
komisje rzadowe, czyli po prostu ,rozdawane”. Aukcja przygotowana przez Milgroma i
Wilsona okazata si¢ wielkim sukcesem. Nie inaczej bylo z brytyjska aukcja licencji na
telefonie komorkows, ktora miata miejsce w 2000 roku. Zostata réwniez przygotowana
przez teoretykow pod kierownictwem Paula Klemperera, ktory specjalnie w tym celu
opracowatl reguly aukcji anglo-holenderskiej. W tracie tej aukcji ceny licencji osiagnely
niespotykane dotad kwoty.

Jednym z pierwszych i bardziej znanych teoretycznych modeli aukcji jest model aukcji
symetrycznej opracowany przez Paula Milgroma oraz Roberta J. Webera [Drabik 2007]. W
swej pracy autorzy poruszyli problem dostgpu uczestnikow aukcji do informacji, a takze
analizowali dochdd sprzedajacego w zaleznosci od stosowanych podczas licytacji regut
aukcyjnych. Problem ten zostal rozwinigty przez innych badaczy i w efekcie zostalo
sformutowane jedno z wazniejszych twierdzen dotyczacych aukcji symetrycznych:
twierdzenie o jednakowym dochodzie (revenue equivalence theorem). Twierdzenie méwi,
ze dochod z aukcji nie zalezy od zastosowanych regut aukcyjnych. Praktyka pokazuje, ze w
wielu przypadkach nie jest ono prawdziwe. Stad tez badacze w nastgpnym etapie skierowali
swoja uwage w kierunku aukcji asymetrycznych. Obecnie badane sa modele aukcji
asymetrycznych, ktdre sa na tyle interesujace, ze autorzy, ktorzy nad nimi pracuja w 2007
roku zostali uhonorowani nagroda Nobla z ekonomii (Eric Maskin oraz Roger Myerson)
[Drabik 2007].

W Polsce problemy teoretyczne zwigzane z aukcjami nie sa zbyt popularne, a to
dlatego, ze rynek aukcyjny dopiero powstaje. Jedyna aukcja z tradycjami jest aukcja koni
arabskich Pride of Poland, ktéra co roku odbywa si¢ w sierpniu w Janowie Podlaskim. Jest
ona rowniez ceniona na $wiecie. Renoma aukcji Pride of Poland wynika z faktu, ze
hodowla koni czystej krwi arabskiej ma duze tradycje i zwiazana jest z historia Polski od
kilkuset lat. Pierwszy udokumentowany zapis o hodowli koni czystej krwi arabskiej
dotyczy kréla Zygmunta Augusta (1520-1572), ktory utrzymywat stadning w Knyszynie na
Podlasiu. Z poczatkiem XIX wieku hodowla ,arabéw” przybrata charakter masowy.
Organizowane byly ekspedycje do plemion Beduinow, a legendarnym hodowca stat sig¢
Wactaw Rzewuski (1785-1831), ktéry w czasie jednej z wypraw po konie zarodowe
otrzymat tytul emira, za$ do Polski sprowadzit 137 koni czystej krwi arabskiej. Znaczace
hodowle ,,arabéw” mieli réwniez Braniccy i Dzieduszyccy. Franciszek Ksawery Branicki
wyhodowal, na przyktad, stynnego ogiera, ktory w 1908 roku zostat sprzedany za zawrotng
sume 5000 rubli do jednej z hiszpanskich stadnin [Stadnina... Historia... 2008].

Obie wojny $wiatowe nie oszczedzity polskich stadnin, jednak hodowla szybko si¢
odbudowywata i zdobywata czotowe miejsca na $wiecie. Jedng z najstarszych i najbardziej
malowniczo potozonych stadnin w Polsce, zajmujaca si¢ hodowla koni czystej krwi
arabskiej, jest stadnina w Janowie Podlaskim, ktora dziata od lat 20. XX wieku. W latach
migdzywojennych stadnina skupita i wyselekcjonowata wiele cennych zwierzat. W trakcie
II wojny swiatowej czes$¢ janowskich koni wywieziono do Niemiec, czg$¢ niestety zgingta.
Konie wywiezione do Niemiec staty si¢ podstawg obecnej hodowli. Wyhodowano wiele
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znakomitych klaczy 1 ogierow. Bodajze najstynniejszym z nich byl Bask, ktorego
wypatrzono w 1962 roku na stuzewieckim torze wyscigowym w Warszawie. Kon ten
dwukrotnie zostat czempionem koni czystej krwi w USA.. Pomnik Baska odlany w brazie
stoi obecnie przed najwigkszym w $wiecie muzeum koni w Horse Park w Kentucky, a mie¢
Baska w rodowodzie to dzisiaj najwigkszy honor dla konia ,,araba”.

Aukcja Pride of Poland jest aukcja ustna, podczas ktorej stosowane sg dwa
mechanizmy aukcyjne: aukcji angielskiej i holenderskiej. Konie sprzedawane sg réwniez w
trybie przetargowym Silent Sale. W tym przypadku kupujacy wczesniej skladaja swoje
oferty na pismie. Okazuje si¢, ze aukcja ustna Pride of Poland przynosi znacznie wyzszy
sredni dochdd przypadajacy na jednego konia niz przetarg Silent Sale. Celem pracy jest
wigc pokazanie, ze aukcja Pride of Poland to typowa aukcja asymetryczna.

Podstawowe rodzaje aukcji i ich wiasnosci

Aukcje 1 przetargi sg jedng z najstarszych form wymiany ekonomicznej, ktérej celem
jest alokacja towaréw do osdb wyceniajacych je najwyzej. Procedury alokacji, w efekcie
ktérych towary zostajq sprzedane osobom wyceniajacym je najwyzej nazywane sg regutami
aukcyjnymi lub przetargowymi. Inaczej mowiac, aukcje i przetargi sa mechanizmami
stuzacymi do szukania sposobu efektywnej alokacji towardw i pienigdzy pomigdzy osoby
(uczestnikdw ) konkurujace ze soba i dysponujace okreslonymi zasobami pieni¢dzy.

Istnieje kilka metod organizowania aukcji i przetargéw. Najbardziej znang jest aukcja
angielska (English auction), zwana réwniez licytacja. W ramach tej aukcji uczestnicy
zglaszaja oferty ustne, przy czym podczas kolejnych zgloszen oferowana kwota jest
sukcesywnie podwyzszana. Na aukcjach angielskich handluje si¢ towarami takimi jak
drewno, mineraly, dzieta sztuki itp. Aukcja angielska konczy si¢ w chwili osiagnigcia takiej
ceny, ktérej zaden z uczestnikow nie jest w stanie podwyzszy¢. Wygrywa kupujacy,
ktorego oferta okazata si¢ najwyzsza. Ten rodzaj aukcji spetnia swojg role, gdy uczestnik
powyzsza swoje oferty do wysokosci wilasnej wyceny (valuation). Wyceng jest
maksymalna cena, ktdra za towar jest sktonny zaptacic¢ kupujacy.

Drugim pod wzglgdem znaczenia jest przetarg pisemny (sealed-bid auction), w ramach
ktérego kupujacy skladaja swoje oferty w formie pisemnej, najczg$ciej W
zapieczetowanych kopertach. Sprzedajacy dokonuje wyboru oferty najlepszej, a zwycigzca
placi ceng, ktora zaproponowal. Jest to tak zwana aukcja pierwszej ceny (first-price sealed-
bid auction). Przetargiem pisemnym jest takze aukcja drugiej ceny (second price sealed-bid
auction), gdzie rowniez wybierana jest oferta najlepsza, ale cena ktora ptaci kupujacy jest
druga w kolejnosci (od najwyzszej).

Kolejnym znanym rodzajem aukcji jest aukcja holenderska (Dutch auction). W tym
przypadku cena wystawianego na sprzedaz towaru jest sukcesywnie obnizana, az do
momentu, gdy znajdzie si¢ kupujacy. Zgodnie z regutami aukcji holenderskiej handluja
komisy, a jej nazwa pochodzi stad, ze w taki sposob sprzedawane sg kwiaty w Holandii.
Ten rodzaj alokacji dobr wykorzystywany jest podczas sprzedazy podczas tatwo psujacych
si¢ towarow.

Oprécz wyzej wymienionych istnieje wiele innych rodzajow aukcji [Drabik 2007]. Ze
wzgledu na stosowane reguly sprzedazy mozna rozrézni¢ dwie zasadnicze grupy: aukcje
ustne i pisemne (tabela 1). Aukcje ustne (oral auction) reprezentowane sa przez aukcje
angielskie i holenderskie, za§ pisemne (written auction) przez aukcje pierwszej i drugiej
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ceny. W przypadku aukcji ustnych poszczegolne oferty kupujacych sa oglaszane
publicznie, a kazdy uczestnik moze obserwowaé zachowanie swoich rywali i odpowiednio
na nie reagowac. W przypadku aukcji pisemnych oferty sktadane sa ,,réwnoczesnie” i
niezaleznie w zapieczgtowanych kopertach. Kupujacy sktadajacy te oferty nie wiedza ilu
konkurentdéw uczestniczy w aukcji.

Tabela 1. Najbardziej popularne rodzaje aukcji

Table 1. The most popular kinds of auctions

Aukcje ustne (oral) Aukcje pisemne (seal-bid; written)
Z cena wzrastajaca (ascending price, English) Drugiej ceny (second-price; Vickrey auction)
Z cena malejaca (descending price; Dutch) Pierwszej ceny (first- price)

Zroédto: opracowanie wiasne

Inny podziat dotyczy modeli teoretycznych. Pierwsza grupe stanowia modele, w
ktérych kupujacych nazywa si¢ rowniez graczami, zaklada si¢, ze kazdy uczestnik aukcji
inaczej wycenia sprzedawany towar. Przyjmuje si¢ natomiast, ze wyceny pozostatych
uczestnikow ,,wylosowane” sa z pewnych niezaleznych rozktadéw prawdopodobienstwa.
Kazdy kupujacy zna swoja wycen¢ danego towaru i uwaza, ze wyceny pozostatych sa
realizacjami zmiennych losowych o znanych rozktadach. Tego rodzaju podejscie nosi
nazw¢ niezaleznej prywatnej wyceny, a odpowiadajacy model nazw¢ modelu prywatne;j
wyceny (private value model). Druga grupa modeli dotyczy sytuacji, w ktdrej towar
wystawiany na sprzedaz ma pewna ,,obiektywna” wartos¢. Kazdy z uczestnikéw aukcji
szacuje swoja wycene towaru i uwaza, ze wyceny pozostatych majq taka sama wartosc.
Tego rodzaju model nosi nazw¢ modelu wspdlnej wyceny (common value model).

Aukcje jako gry bayesowskie

Aukcje moga by¢ traktowane jako gry z niekompletng informacja, gdyz uczestnicy
aukcji, czyli kupujacy maja wiedz¢ wyltacznie o wlasnych wycenach licytowanego towaru.
Gry z niekompletng informacja, takie jak aukcje, gdzie graczem jest rdwniez Natura,
nazywa si¢ grami bayesowskimi. W przypadku aukcji niekompletna informacja graczy
prowadzi do asymetrii informacji. W przypadku gier bayesowskich wprowadza si¢ pojecie
typu na oznaczenie réoznych posuni¢é Natury, ktore obserwuje wytacznie jeden z graczy.
Odrgbne traktowanie typdw upraszcza znaczaco analize gier bayesowskich, ktdérej celem
jest okreslenie uktadu strategii w réownowadze Nasha. Przyjmuje sig¢, ze uklad strategii
gracza jest w bayesowskiej rownowadze Nasha wtedy 1 tylko wtedy, gdy nie istnieje zaden
inny uktad strategii, ktory bylby najlepsza odpowiedzig gracza na strategie zastosowane
przez pozostalych uczestnikow gry, w tym Natury. Innymi stowy, uktad (profil) strategii
kazdego gracza wyznacza optymalne akcje pozostatych graczy wchodzace w sklad tego
profilu oraz ,,oceny” zachowan uczestnikow gry sa zgodne ze wzorem Bayesa, jezeli
oczywiscie mozna go zastosowac. Bardziej formalnie, gre bayesowska mozemy wyrazi¢
jako piatke postaci:

G=(1,(B,,....B,), (v ,...,v,),(u,....u,),F)

gdzie:
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I[={l,...,n} jestzbiorem graczy (kupujacych),

B, oraz v, sa odpowiednio niepustym zbiorem strategii oraz typem (wycena) dla kazdego
iel,

u, : By X..XB, XV, X..Xv, = R jest funkcja wyplaty gracza i; R jest zbiorem liczb

rzeczywistych,
Fe A(v,X...XV,) jest rozkladem prawdopodobienstwa wycen graczy, przy czym

Az{(xl,..xn)e R":x, 20, Zn:xi =0}.

i=1
Wycena towaru gracza i wynosi V,. Jest to liczba rzeczywista dodatnia. Przyjmuje
si¢, ze wszyscy uczestnicy aukcji maja neutralny stosunek do ryzyka. Wyplate u; i-tego
kupujacego wyraza si¢ w postaci:
u,(b,...,b, ,v,,..,v, )=V, — p. jezeli gracz i-ty wygrywa aukcje,
tzn.gdy b, >b;, j#i, gdzie b, jest oferta i-tego gracza (gracz
kupuje licytowany towar),
u,(b,...,b, ,v,,..,v,)=0 jezeli gracz i-ty przegrywa aukcje tzn.
b, <b;,, j#i.
Warto dodaé, ze powyzszy wzor ilustruje ,,oceng” zachowan uczestnikéw aukcji.
Przez wiele lat w literaturze funkcjonowaly wylacznie modele aukcji symetrycznych.

Dopiero pod koniec lat 90. XX wicku badacze zainteresowali si¢ asymetrycznymi
modelami aukcji.

Przeglad modeli dotyczacych aukcji

Jeden z pierwszych modeli aukcji (symetryczny) zostat stworzony, jak wspomniano, w
1982 roku przez Paula Milgroma i Roberta Webera. Autorzy opracowujac model zatozyli,
ze kupujacy na podstawie zaobserwowanych przez siebie informacji moga dokonywaé
réznych, coraz to dokltadniejszych oszacowan dotyczacych wycen konkurencyjnych ofert.
Przyjmuje sie, ze w tym przypadku ilo$¢ informacji docierajacych do kazdego kupujacego
jest jednakowa, a rozklad wycen odpowiadajacy poszczegdlnym kupujacym (V,,...,V, )
jest symetryczny. Ponadto funkcja wyptat spetnia nastgpujace warunki:

- u;(b,v)=u(b,v,,{v,},,;) dlakazdego i(symetria ze wzgledu na n-
ostatnich zmiennych),
- U, jest funkcja nieujemna, ciagla i niemalejaca dla kazdego kupujacego i.
- E(u;)<oo.
W modelu wartosci indywidualnych (prywatnej wyceny) przyjmuje si¢ ponadto:
1. u,(b,v)=v,,
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2. Vy,.,V, sa niezaleznymi zmiennymi losowymi o tych samych rozktadzie F;

n

dystrybuanta spetia warunki: ' (v) =0,: F (V) =1 oraz F(v) jest $cisle rosnaca i

rozniczkowalna na przedziale [V, V]gdzie V,V oznaczaja odpowiednio najnizsza i
najwyzsza wycene,
na sprzedaz wystawiany jest pojedynczy towar.
zardwno sprzedajacy jak i kupujacy maja neutralny stosunek do ryzyka,
kazdy kupujacy zna swoja wyceng,
zwycigzcg aukcji jest kupujacy posiadajacy najwyzsza wycene,
reguly aukcyjne zapewniaja kupujacemu anonimowosé, przy czym kazdy z nich jest
traktowany jednakowo,
8. istnieje uklad strategii (ofert) w réwnowadze; strategia i-tego gracza odpowiada
ofercie, ktora jest rosnaca funkcja jego wyceny:
b,=b(v,) i=12,.,n.

Jezeli spelnione sa zalozenia 1-8 odnoszace si¢ do symetrycznego modelu wartosci
indywidualnych to reguly aukcyjne nie majg wptywu na dochéd sprzedajacego. Mowi o
tym jedno z wazniejszych twierdzen dotyczacych aukcji symetrycznych, tzw. twierdzenie o
jednakowym dochodzie (revenue equivalence theorem).

Zatozenia dotyczace symetrycznego modelu wartosci indywidualnych sa bardzo
restrykcyjne. Z badan wynika, ze w rzeczywistosci o wiele czg$ciej mamy do czynienia z
aukcjami asymetrycznymi. Pierwsza informacja na ten temat mozna znalezé w
prekursorskiej pracy Williama Vickreya z 1961 roku [Vickrey 1961]. Autor analizowat
aukcje, w ktorej uczestniczy dwoch kupujacych. Wycena towaru odpowiadajaca jednemu z
nich jest znana, zas§ wycena towaru drugiego kupujacego jest zmienng losowa o rozktadzie
jednostajnym. Vickrey wykazal, ze zysk z aukcji zalezy od powszechnie znanej wyceny
jednego z kupujacych. Praca Vicreya [1961] byla rownoczesnie pierwsza praca teoretyczng
dotyczaca aukcji w ogodle 1 jako pierwsza poruszala problem aukcji asymetrycznych, o
ktorych zapomniano do konca lat 90. XX wieku.

W literaturze dotyczace;j teorii aukcji spotykane sa rézne ,,rodzaje asymetrii”. Pierwszy
rodzaj zwiazany jest z rozkltadami wycen uczestnikow aukcji. Asymetria tego typu ma
miejsce wowczas, gdy rozklady wycen nie sa jednakowe dla wszystkich kupujacych
[Maskin i Riley 2000]. Drugi rodzaj asymetrii, tzw. informacyjna, wystgpuje wowczas,
kiedy przyjmie si¢ zalozenie, ze wyceny sa zmiennymi losowymi o jednakowym
rozkladzie, jednak ilo$¢ informacji, ktora dociera do uczestnikow nie jest jednakowa.
Model aukcji, ktory uwzglednia asymetri¢ informacyjna zostat zaproponowany przez Kim i
Che [2004]. Przyjeto, ze rozktady wycen kupujacych sa jednakowe, a przedmiotem handlu

Nownkw

jest jeden niepodzielny towar. W aukcji uczestniczy »n kupujacych (7 = 3) o neutralnym
stosunku do ryzyka. Wyceny v, ..., v, odpowiadajace wszystkim kupujacym sa
niezaleznymi zmiennymi losowymi o jednakowym rozkladzie okreslonym przy pomocy
dystrybuanty F(.), ktéra znaja wszyscy uczestnicy aukcji; f{.) jest funkcja gestosci
prawdopodobienstwa. Niech I oznacza zbior wszystkich kupujacych, ktory moze zostaé
podzielony na typy (grupy) graczy. Kupujacy nalezacy do okreslonego typu znaja swoje
wyceny. W przypadku wycen kupujacych nalezacych do innych typéw znane sq wylacznie

rozktady ich wycen. Dla kazdej grupy kupujacych G ,1 < |G| < n,gdzie |G| 0znacza moc
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zbioru, wektor wycen oznacza si¢ jako V. (V. =(V,),;) - Realizacja wektora vV jest
powszechnie znana przez cztonkdéw typu G, podczas gdy pozostali kupujacy znaja jedynie
rozktad wektora V .. Kupujacy w danej grupie majacy najwyzsza wyceng traktowany jest
jako lider.

Z teorii aukcji symetrycznych wiadomo, ze w przypadku gdy rozktady wycen
kupujacych sa jednakowe, aukcja drugiej ceny jest strategicznie réwnowazna aukcji
angielskiej. Wiadomo réwniez, ze w przypadku tych dwdch rodzajow aukcji dominujaca
dla kazdego uczestnika jest strategia polegajaca na zlozeniu oferty na poziomie wiasnej
wyceny 1 to niezaleznie od struktury podziatu kupujacych na grupy. Kim i Che
sformutowali bardzo istotne twierdzenie dotyczace aukcji asymetrycznych w sensie
informacyjnym.

Twierdzenie [Kim i Che 2004]. Zat6zmy, ze

1. Istnieje grupa G taka, ze 1 < |G| <n.
1-F, (v
2. FunkcjaJ,; (V) =v — ¢
£ ()
Jezeli spelnione sa warunki 1-2, to oczekiwany zysk z aukcji ustnej, np. angielskiej
jest wigkszy niz z aukcji pisemnej, np. pierwszej ceny.
Powyzsze twierdzenie zostanie wykorzystane w dalszej cz¢$ci pracy.

jest $cisle rosnaca na przedziale [0,1]°.

Aukcja Pride of Poland jako aukcja asymetryczna

Aukcja koni arabskich Pride of Poland od blisko 40 lat odbywa si¢ co roku w Janowie
Podlaskim. Jest to bardzo prestizowa aukcja, ktérej uczestnikami sa czgsto osoby z
pierwszych stron gazet na catym $wiecie. Janowskie aukcje sg bardzo dobrze przygotowane
i poprzedzaja je specjalne przeglady koni, a takze profesjonalne pokazy, w ktorych moga
braé udzial wyltacznie konie arabskie czystej krwi wyhodowane w Polsce i zarejestrowane
w Polskiej Ksiedze Koni Arabskich Czystej Krwi. Organizatorem pokazéw nie wolno
udostegpnia¢ prasie jakichkolwiek informacji dotyczacych wystawianych koni przed
ukazaniem si¢ katalogéw sprzedazy. Kupujacymi moga by¢ osoby fizyczne i prawne, ktore

% W 1981 roku Roger Myerson pokazat, ze oczekiwany dochodd sprzedajacego wyraza si¢ przy pomocy wzoru:
%

R= j '[{J,.(Vi)ir,. v,V )+, (v ), (v, v )dF dF, (0 # .1, j=12)
00

gdzie:

TT; jest prawdopodobienstwem tego, e i-ty kupujacy wygra aukcje,

wo+r, =1,

Ji (V) =v— ﬂ jest zyskiem i-tego kupujacego,
)

i

051. =V, jest maksymalng wyceng i-tego kupujacego.
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wplacaja przed aukcja 2000 euro wadium. Wplata wadium jest rownoznaczna z akceptacja
warunkow aukcji.

Licytacja koni taczy w sobie dwa mechanizmy aukcyjne: holenderskiej i angielskie;j,
ktére w zaleznosci od licytatora w roznym stopniu przeplatajq si¢ ze soba. Dodajmy, ze
obie aukcje to aukcje ustne. Od wielu lat aukcja Pride of Poland jest prowadzona przez
pracownika jednego z najwigkszych domoéow aukcyjnych na $wiecie zajmujacych si¢
aukcjami koni. Generalnie aukcja prowadzona jest zgodnie z regutami aukcji angielskie;j.
Mechanizm aukcji holenderskiej zostaje uruchomiony za kazdym razem, kiedy wywotana
przez licytatora cena nie zyskuje akceptacji zadnego z kupujacych. Obnizona cena ma
zacheci¢ potencjalnych nabywcow koni do dalszej licytacji. Kupujacy podzieleni sg na
sektory, ktére sa w zasiggu wzroku pomocnika licytatora odpowiedzialnego za zbieranie
informacji pochodzacych z kazdego sektora. Zadaniem osdb obstugujacych przebieg
licytacji jest poinformowanie wszystkich uczestnikow, ktora cena zostata zaakceptowana i
w ktorej czesci sali znajduje si¢ osoba, ktdra ztozyta wigzaca oferte.

W kazdym sektorze mozna zaobserwowac jednego (czasami dwoch) liderow, ktorzy
dominujg podczas licytacji. Pozostali uczestnicy aukcji pochodzacy z danego sektora
,»graja” na lideréw. O tym, ktéry z cztonkéw danej grupy nabyt konia wszyscy dowiaduja
si¢ wtedy, gdy zaraz po wygranej licytacji zostana wreczone zwycigzcy dokumenty
potwierdzajace nabycie praw do konia. W przyktadowym przypadku konia Fraskata mozna
przyja¢, ze w aukcji uczestnicza dwie grupy kupujacych, z ktérych kazda ma swojego
lidera (tabela 2).

Kazdy kon ma swojg cen¢ rezerwacji i moze zosta¢ sprzedany dopiero po osiagnigciu
tejze ceny. W niektdrych sytuacjach dopuszczalne sa odstgpstwa od tego zwyczaju. Osoba
oferujaca najwyzsza ceng staje si¢ nabywca konia. Zdarzaja si¢ jednak sytuacje, w ktorych
licytator moze nie przyjac¢ oferty zakupu, a nawet anulowaé licytacje. W przypadku sporu
pomigdzy dwoma uczestnikami aukcji licytacja moze si¢ odby¢ ponownie, a lecz tym
razem z ceng, od ktorej rozpoczyna si¢ licytacja jest sporna cena. Dopuszczalna jest tez
mozliwo$¢ rozstrzygniecia sporu przez prowadzacego licytacje. Nabywca konia ma
obowiazek w ciggu pieciu dni wniesienia oplaty za zakupionego konia, z tym, ze
pomniejsza ja o wadium. Jezeli tego nie uczyni to traci wadium bez mozliwosci zwrotu lub
negocjacji i traci oczywiscie prawo do konia.

W tabelach 3-4 zostaly zaprezentowane wyniki sprzedazy koni podczas aukcji Pride
of Poland w latach 2006-2007. Nalezy zwrdci¢ uwagg, ze z roku na rok sprzedaje si¢ coraz
wigce] wystawianych na aukcje koni (w 2007 roku zostaty sprzedane prawie wszystkie
wystawione na sprzedaz konie), a takze dochody z aukcji systematycznie rosng. Jest to
dowod na to, Ze aukcja cieszy si¢ duza popularnoscia.

Oproécz aukcji Pride of Poland w Janowie Podlaskim odbywa si¢ przetarg typu Silent
Sale. W przetargu tym moga bra¢ udzial osoby fizyczne i prawne z calego $wiata.
Kupujacy powinien rowniez wnies¢ wadium w wysokosci 2000 euro. Optata ta upowaznia
do wzigcia udziatu w licytacji dowolnego konia, ktory zostal wystawiony do przetargu
Silent Sale i zostaje zwrocona kupujacemu jezeli zakup nie doszedt do skutku. Przetarg
odbywa si¢ w systemie zamknietych ofert, ktére przyjmowane sa na oficjalnych
formularzach. W przypadku zgloszenia kilku réznych ofert przez tego samego kupujacego i
wygrania przez niego przetargu akceptowana jest oferta najnizsza. Kazdy kon ma ceng
rezerwacji 1 nie jest ona oglaszana ani przed, ani tez w trakcie trwania aukcji. Kon zostaje
sprzedany po osiagnigciu ceny rezerwacji, chyba Ze organizatorzy zdecyduja inaczej. W
przypadku gdy zlozone zostang dwie rownorzedne oferty, sporny kon zostaje ponownie
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zlicytowany, tym razem jednak od najwyzszej zaoferowanej ceny. Z tabel 3-4 wynika, ze
srednia uzyskana za konia cena jest duzo wyzsza w przypadku aukcji Pride of Poland niz
przetargu Silent Sale. Na taki stan rzeczy ma wpltyw dobor regul aukcyjnych. Praktyka
pokazuje wigc, ze twierdzenie o jednakowym dochodzie nie jest spetnione, a w zwiazku z
tym mozna przypuszczaé, ze aukcja Pride of Poland jest aukcja asymetryczna.

Tabela 2. Przebieg licytacji konia Fraskata podczas aukcji Pride of Poland w sierpniu 2006 r. (kolejne ceny
wywotywane przez licytatora), tys. euro

Table 2. The course of auction of Arabian horse Frascata at auction Pride of Poland in August 2006 (the
consecutive prices annouced by the auctioneer), thousand euro

Licytacja: 75, 50, 30, 20, 25, 30, 35, 40, 37, 40, 42, 45, 47, 50, 49, 50, 52, 55, 60,
65,70, 75, 80, 85, 90, 95, 100, 103, 110, 115, 120, 125, 130, 135, 140
Czrzlzs‘l:]ai;lz)lécket;tr;c}]ile Kupujacy 1 Kupujacy 2
75 1) 20 “ 25 )
50 () 30 (6) 35 7
30 (3) 37 ©) 40 (10
40 @®) 2 (11) 45 (12)
50 (14) 47 (13) 49 (15)
140 (3%) 50 (16) 52 17
55 (18) 60 (19
65 (20) 70 (21)
75 (22) 80  (23)
85 (24) 90 (25)
95 (26) 100 (27)
105 (28) 110 (29
115 (30) 120 (3D
125 (32) 130 (33)
135 (34

Zr6dto: na podstawie obserwacji przebiegu licytacji przeprowadzonego przez Agnieszke Lewczuk

Tabela 3. Wyniki aukcji Pride of Poland oraz Silent Sale w Janowie Podlaskim w sierpniu 2006
Table 3. Results of auctions Pride of Poland and Silent Sale held in Janow Podlaski in August 2006

Lacznie . .
Prideof  Prideof  Lndeof - Prideof Silent Sale, Silent Sale,

Oferta i wyniki Poland &  Poland iloland, quand, Silent Sale Klacze ogiery
Silent Sale fereomey

L1czba oferowanych 59 36 32 4 23 16 7

koni

Liczba sprzedanych 0 32 29 3 13 10 3

koni

Procent sprzedanych
koni

Laczna kwota (EUR) 1.599.100 1.535.000 1.275.000  260.000 64.100 48.100 16.000

71,2 % 88,9 % 90,6 % 75 % 56,5 % 62,5 % 42,9 %
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Srednia cena (EUR) | 38.074 47.969 43.965 86.667 4.931 4.810 5.333

Zrédto: opracowanie wlasne na podstawie strony internetowej [Stadnina...Aukcje... 2008]

W celu identyfikacji rodzaju asymetrii zostaly przebadane rozklady wycen
poszczegdlnych kupujacych uczestniczacych w aukcji Pride of Poland. Okazalo si¢, ze w
wigkszosci przypadkow sa one jednakowe. Ze wzgledu na ograniczong objetos¢ pracy
zostaly zaprezentowane wyniki testu dotyczacych zgodnosci z rozkltadami normalnym,
jednostajnym oraz wyktadniczym. W tabeli 5 zostaly pokazane wyniki testu Kolmogorowa
dla wycen kupujacych konia Fraskata, wykonane przy pomocy pakietu Statgraphics. Mozna
zauwazy¢, ze na poziomie istotnosci 0,05 hipotez o zgodnosci rozktadu wycen kupujacych
z rozkladami wymienionymi w tabeli 5 nie mozna odrzuci¢, przy czym najlepiej
dopasowanymi sa rozklad normalny i jednostajny. Dla wygody wigc w dalszym ciagu
zostato przyjete, ze rozktad wycen kupujacych jest jednostajny. Nalezy rowniez zaznaczy¢,
ze podczas badan pod uwage brane byly rowniez i inne rozktady, ktére rdwniez ,,dobrze”
pasowaty do wycen poszczegdlnych kupujacych. Brane byly rowniez pod uwagg licytacje
innych koni. W zwiazku z tym nalezy odrzuci¢ stwierdzenie, ze mamy do czynienia z
asymetrig zwigzang ze zréznicowanymi rozkladami wycen kupujacych (w sensie pracy
Maskina i Rileya [2000]). Jest to raczej asymetria informacyjna, gdyz po podstawieniu
odnosnych wartosci za J,(.)(np. dystrybuanty i gestosci rozkladu jednostajnego) mozna

zauwazy¢, ze zatozenia cytowanego twierdzenia Kim i Che [2004] sa spetnione.

Tabela 4. Wyniki aukcji Pride of Poland oraz Silent Sale w Janowie Podlaskim w sierpniu 2007
Table 4. Results of auctions Pride of Poland and Silent Sale in Janéw Podlaski, August 2007

Lacznie Pride . Pride of Pride of . .
Oferta i wyniki of Poland & Pride of Poland, Poland  Silent Sale Silent Sale, SII.e nt Sale,
. Poland . klacze ogiery
Silent Sale klacze ogiery
Llcgba oferowanych 5] 35 33 5 16 13 3
koni
Llcz'ba sprzedanych 45 34 32 5 1 10 1
koni
Eg‘r’gem sprzedanych 882%  91,7% 97% 100%  748%  769% 333 %
Laczna kwota (EUR) 2.547.900 2.451.000 2.394.000  57.000 96900 88200 8700
Srednia cena (EUR) 56.620 72.088,24  74.812,5  28.500 8809,1 8.820 8.700

Zrédlo: opracowanie wiasne na podstawie strony internetowej [Stadnina. .. Aukcje. .. 2008]

Tabela 5.Test Kotmogorowa zgodnosci z zadanym rozktadem rozktadu wycen przez kupujacych konia Fraskata

Table 5. Results of non-parametric Kolmogorov test verifying the compliance of distribution of buyers’ valuations
with a presumptive distribution in the case of horse Fraskata auction

Kupujacy Wskaznik testu Rozktad prawdopodobienstwa wycen kupujacych
jednostajny, przedziat [20,135] | normalny N(72,36) | wyktadniczy
Kupujacy 1 | statystyka testowa D 0,162 0,15 0,27
poziom istotnosci 1 1 0,21
testu (p-value)
Kupujacy 2 | statystyka testowa D 0,2 0,15 0,27
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poziom istotnosci 1 1 0,33
testu (p-value)

Zr6dto: opracowanie wiasne (badanie zostato wykonane przy pomocy pakietu Statgraphics)

Reasumujac mozna zatem zauwazy¢, ze aukcja ustna (angielska) Pride of Poland daje
$rednio wyzszy dochod niz przetarg Silent Sale. Ponadto licytacja podczas trwania aukcji
Pride of Poland przebiega w warunkach asymetrii informacyjne;j.
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