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Intensywnos¢ handlu rolno-zywnosciowego wybranych
regionalnych ugrupowan handlowych relacji Potudnie-Potudnie?

Agri-food trade intensity of selected regional trade agreements
of South-South relations

Synopsis: Charakterystyczna cecha wspotczesnych migdzynarodowych relacji handlowych jest
rosnaca liczba regionalnych porozumien handlowych. W procesie tym coraz czgsciej uczestnicza kraje
tzw. globalnego Potudnia. Utworzenie ugrupowania wiaze si¢ migdzy innymi ze zmiang kierunku
przeptywdéw handlowych. Gtownym celem opracowania jest identyfikacja kierunku handlu rolno-
zywnosciowego regionalnych ugrupowan handlowych relacji Poludnie-Potudnie (CACM, CAN,
EAC, MERCOSUR) w $wietle wybranych wskaznikow regionalnych wspotzaleznosci handlowych.
W wyniku przeprowadzonej analizy stwierdzono, ze handel rolno-zywno$ciowy we wszystkich
badanych ugrupowaniach w wigkszym stopniu ukierunkowany jest na kraje cztonkowskie niz na kraje
trzecie. Roznice pomigdzy ugrupowaniami dotycza zmian tego ukierunkowania. Specjalizacja
kierunkowa umacniala si¢ w przypadku CACM i CAN, pozostawata bez zmian dla krajow EAC,
a zmniejszyta si¢ dla MERCOSUR.

Stowa kluczowe: regionalne ugrupowanie handlowe, handel rolno-zywnosciowy, udziat handlu
wewnatrzregionalnego, wskaznik intensywnosci handlu wewnatrzregionalnego, wskaznik introwersji
handlu wewnatrzregionalnego

Abstract. The growing number of regional trade agreements is a characteristic feature of
contemporary international trade relations. The developing countries are more and more involved in
this process. Creating groups is associated with changes in the direction of trade flows. The main
objective of the study is to identify the agri-food trade direction of the South-South regional trade
groupings (CACM, CAN, EAC, MERCOSUR) taking into account selected indicators of regional
trade interdependence. The agri-food trade in the all tested groupings was increasingly directed
towards the member states rather than tertiary countries. The differences amongh the groups are
related to changes in the direction of trade. Specialization of trade direction strengthened in the
CACM and CAN countries, remained unchanged for the EAC countries, and declined in
MERCOSUR.

Key words: regional trade agreement, agri-food trade, intra-regional trade share, intra-regional trade
intensity index, introversion trade index

Wprowadzenie

Na poczatku 2013 roku na forum GATT/WTO notyfikowanych byto 546 regionalnych
porozumien handlowych (liczac osobno dobra, ushugi i akcesje), z czego 354 bylo
aktywnych. Od kilkunastu lat obserwuje si¢ systematyczny wzrost liczby wchodzacych

' Dr, e-mail: agnieszka.sapa@ue.poznan.pl
% Artykut zostal sfinansowany ze $rodkéw Narodowego Centrum Nauki przyznanych na podstawie decyzji numer
DEC-2011/03/B/HS4/01178.
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w zycie takich porozumien’. Przestanki dla tworzenia czy tez przylaczania si¢ do juz
istniejacych regionalnych ugrupowan handlowych maja zaréwno podtoze ekonomiczne jak
i pozackonomiczne [Whalley 1996]. Wsrdd tych pierwszych wymienia sig cele polityczne
(zapewnienie pokoju, bezpieczenstwa, stabilizacji politycznej oraz poszanowanie regut
demokracji i praw czlowieka), ideologiczne, humanitarne oraz kulturalne. Natomiast do
grupy przestanek ekonomicznych zalicza si¢ poprawe efektywnosci gospodarowania
(rowniez rolnictwa) oraz dobrobytu w integrujacych si¢ krajach. Osiagnigcie tych celow
zdeterminowane jest jednak przez czynniki strukturalne, technologiczne oraz ekonomiczne®
[Misala 2001], ktore maja szczegdlne znaczenie w przypadku krajow rozwijajacych sig.
Kraje te, tzw. kraje globalnego Potudnia, charakteryzuja si¢ niskim poziomem rozwoju
spoteczno-gospodarczego, wzglednie wysokim udzialem rolnictwa w tworzeniu PKB,
wysokim udziatem handlu rolno-zywnosciowego w ich handlu ogétem oraz niewielkim
znaczeniem na $wiatowym rynku zywno$ciowym. Liberalizacja handlu, w tym handlu
rolno-zywnosciowego, ktora jest podstawa regionalnych porozumien handlowych®, moze
mie¢ pozytywny wklad w rozwdj nie tylko sektora rolnego, ale réwniez rozwo6j spoteczno-
ekonomiczny tych krajow oraz poprawe bezpieczenstwa zywnosciowego [World Bank
2008]. Nalezy tu jednak podkresli¢, ze wolny handel wiaze si¢ zard6wno z potencjalnymi
korzysciami, jak i zagrozeniami, ktore moga wystapic¢ na poziomie kraju, przedsigbiorstwa,
jak i gospodarstwa domowego®. Liberalizacja handlu moze by¢ impulsem pro-rozwojowym
dla rolnictwa i warunkowaé ilos¢, jakos¢ jak i efektywno$¢ wykorzystania zasobow
czynnikow produkcji w rolnictwie. Moze by¢ traktowana jako swego rodzaju strategia
rozwoju [Ethier 1998]. Zawieranie regionalnych porozumien handlowych przez kraje
rozwijajace si¢ moze przyczynia¢ w dtugim okresie do budowy potencjatu produkcyjnego
ipoprawy konkurencyjnosci na rynku globalnym. W krotkim okresie tworzeniu
regionalnych ugrupowan handlowych towarzysza zmiany w wewnatrzregionalnych
1 zewnatrz regionalnych przeptywach handlowych.

Gtownym celem artykutu jest identyfikacja kierunku handlu rolno-zywno$ciowego
regionalnych ugrupowan handlowych w $wietle wybranych wskaznikéw regionalnych
wspotzaleznosci handlowych. Innymi stowy podjeto probg odpowiedzi na pytanie czy
utworzeniu regionalnych ugrupowan handlowych towarzyszy wigksze ukierunkowanie
handlu w strong czlonkéw ugrupowania czy krajow trzecich. Regionalne ugrupowania
handlowe sa efektem preferencyjnych porozumien handlowych, ktore zawierane sa
w zgodzie z wymogami Swiatowej Organizacji Handlu na zasadzie wyjatku od klauzuli
najwyzszego uprzywilejowania. Wymiana handlowa w powstajacym ugrupowaniu odbywa
si¢ na zasadach preferencyjnych przy jednoczesnym dyskryminowaniu krajow
pozostajacych poza ugrupowaniem. Tworzeniu takich ugrupowan integracyjnych
towarzysza zmiany w przeplywach handlowych w ramach ugrupowania oraz pomigdzy

* W literaturze przedmiotu mowi sig o tzw. trzech falach regionalizmu. Zawierane w ramach poszczegdlnych fal
porozumienia roznity sig¢ zar6wno pod wzgledem ilosciowym jak i jakosciowym. Wigcej zob. np. [Bhagwati 1999,
Sledziewska 2012].

* Uzasadnienie dla zawierania regionalnych porozumien handlowych jest szeroko analizowane w literaturze
przedmiotu. Zob prace np. [Viner 1950], [Panagariya 1999], [Lipsey 1999], [Mundell 1999], [Ethier 1998],
[Baldwin 1994].

° Liberalizacja handlu moze odbywaé si¢ albo w ramach podejécia jednostronnego albo w ramach podejscia
opartego na wzajemnosci. Podejscie oparte na wzajemnosci to liberalizacja handlu poprzez wielostronne
negocjacje handlowe pod auspicjami GATT/WTO albo poprzez regionalne porozumienia handlowe [Bhagwati
2003].

® Wigcej na ten temat zob. [Drozdz i Miskinis 2011].
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ugrupowaniem i krajami trzecimi (efekt kreacji, efekt przesuniecia)’. Do oceny tych
efektow wykorzystuje si¢ miedzy innymi metody opisowe®, w ramach ktorych analizie
poddaje si¢ wskazniki regionalnych wspotzaleznosci. Pozwalaja one oceni¢ na ile
utworzeniu regionalnego ugrupowania handlowego towarzyszy wigksza intensyfikacja
handlu z cztonkami ugrupowania w poréwnaniu do wymiany z krajami pozostajacymi poza
ugrupowaniem. W przeprowadzonych badaniach zastosowano wskazniki opisujace
regionalne wspotzaleznosci handlowe: udziat handlu wewnatrzregionalnego (intra-regional
trade share), wskaznik intensywnosci handlu wewnatrzregionalnego (intra-regional trade
intensity index) oraz symetryczny wskaznik introwersji handlu (introversion trade index).
Pierwsze dwa mierniki sa czgsto wykorzystywane w badaniach regionalnych ugrupowan
handlowych, chociaz maja pewne ograniczenia interpretacyjne w kontekScie analizy
szeregow czasowych oraz analizy porownawczej ugrupowan. Wskaznikiem, ktory jest
wolny od takich ograniczen jest indeks introwersji handlu wewnatrzregionalnego, ktory
moze by¢ interpretowany jako efekt ex-post przesunigcia handlu. Podmiot badan stanowia
ugrupowania handlowe reprezentujace relacje Poludnie — Potudnie: MERCOSUR, CACM,
CAN and EAC’. W analizie wykorzystano dane z bazy danych World Integrated Trade
Solutions (WITS), gdzie handel rolno-zywnosciowy przyjeto zgodnie z klasyfikacja SITC
jako SITC (0+1+2-27-28+4). Zakres czasowy analizy obejmuje lata 1980-2010'°.

Znaczenie udziatu wewnatrzregionalnego handlu rolno-
zywnosciowego

Wskaznik udzialu handlu (eksport plus import) wewnatrzregionalnego to stosunek
handlu migdzy krajami danego ugrupowania do handlu ogétem tych krajow. Pozwala on
okresli¢ na ile wzglednie wazny jest handel wewnatrz ugrupowania w stosunku do handlu
ogotem cztonkdéw ugrupowania [Cheong 2010, Iapadre 2004]. Jego matematyczna formuta
jest okreslona jako:

si=1 1)
ti
S;; = udziat handlu wewnatrzregionalnego ugrupowania i
t; = wewnatrzregionalny handel ugrupowania i
t;= handel ogétem ugrupowania i.

7 Podstawy teorii unii celnej zostaly sformutowane przez J. Vinera w latach 50. XX wieku. Jego analiza
obejmowata statyczne efekty preferencyjnej liberalizacji handlu w postaci unii celnej, tj. efekt kreacji oraz efekt
przesunigcia [Viner 1950]. Praca Vinera stala si¢ impulsem dla kolejnych badan nad efektami regionalnych
ugrupowan integracyjnych.

¥ Wigcej na temat innych wykorzystywanych metod zob. np. [dell’Aquila i in.1999; Cheong 2010; Mikic i Gilbert
2009].

® W catym analizowanym okresie przyjgto stata liczbg cztonkéw poszczegodlnych ugrupowan: CACM (Central
American Common Market — Wspolny Rynek Ameryki Srodkowej) obejmuje takie kraje jak: Kostaryka,
Salwador, Gwatemala, Honduras i Nikaragua. CAN (Andean Community — Wspolnota Andyjska) to Boliwia,
Kolumbia, Ekwador oraz Peru. W sktad EAC (East African Community — Wspélnota Wschodniafrykanska)
wchodza: Burundi, Kenia, Uganda, Tanzania oraz Rwanda. MERCOSUR (Mercado Comun del Cono Sur —
Wspolny Rynek Ameryki Potudniowej) to Argentyna, Brazylia, Paragwaj oraz Urugwaj.

' Dla EAC obliczenia dotyczace relacji handlowych wykonano dla lat 1997-2010 z powodu braku adekwatnych
danych statystycznych w bazie WITS.
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Wskaznik udzialu handlu wewnatrzregionalnego jest czgsto wykorzystywany w ocenie
regionalnej koncentracji handlu $wiatowego. Nalezy go jednak ostroznie stosowac
poréwnujac poszczegoélne regionalne ugrupowania handlowe. Wady tego miernika
zwiazane sa migdzy innymi z obcigzeniem jego wartosci liczba cztonkow ugrupowania
i wielkos$cia ich gospodarek, koncepcja tzw. geograficznej neutralnosci (,,geographic
neutrality”) oraz zmianami pro-cyklicznymi [dell’Aquila i in. 1999; Cheong 2010;
Tapadre 2004].

W analizowanych ugrupowaniach udzialy wewnatrzregionalnego handlu rolno-
zywno$ciowego ksztaltowaly si¢ ponizej Y4 ich ogoélnych obrotéw rolno-zywnosciowych

(rys. 1).
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Rys. 1. Udziat wewnatrzregionalnego handlu rolno-zywnosciowego wybranych ugrupowan handlowych w latach
1980-2010 (w %)

Fig. 1. Share of intra-regional agri-food trade in the selected regional trade agreements in 1980-2010 (%)

Zrédto: opracowanie whasne na podstawie danych z bazy danych World Integrated Ttrade Solution.

W przypadku MERCOSUR, do polowy lat 90. XX wieku nastgpowal ciagly wzrost
udzialu wewnatrzregionalnego handlu rolno-zywnosciowego do poziomu 26% w 1998
roku. W kolejnych latach miatl miejsce systematyczny spadek tego wskaznika do 12%,
chociaz udziat ten od roku 2004 ksztaltowat si¢ na zblizonym poziomie (dla handlu ogétem
wskaznik ten przyjmowal odpowiednio wartosci 24% 1 17%). Pod koniec pierwszej dekady
XXI wieku udziat wewnatrzregionalnego handlu rolno-zywno$ciowego ksztattowat si¢ na
takim samym poziomie, jak na poczatku lat 80 ubiegtego wieku (rys. 1). Podobnie jak w
przypadku MERCOSUR, udziaty handlu wewnatrzregionalnego wzrastaty od potowy lat
80. XX wieku dla ugrupowan CACM i1 CAN, chociaz w ostatnich latach wykazywaty one
wzgledna stabilizacje. W przypadku CACM nastapil zdecydowany, bo o 20 punktoéw
procentowych (z poziomu 5%), wzrost udzialu wewnatrzregionalnego handlu rolno-
zywno$ciowego (dla handlu ogélem wzrost o 7 p. p. z poziomu 11%). Jest to tez jedyne
ugrupowanie wsrod analizowanych, w ktorym od potowy lat 90 XX wieku udziat
wewnatrzregionalnego handlu rolno-zywnosciowego jest wigkszy niz
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wewnatrzregionalnego handlu ogoétem. W krajach CAN udzialy wewnatrzregionalnego
handlu rolno-zywnos$ciowego ksztattowaly si¢ w przedziatach od 3-4% w drugiej potowie
lat 80. XX wieku do 8-11% w latach 2001-2010. (podobny poziom osiagaly rowniez
udzialy wewnatrzregionalnego handlu ogétem). W przypadku krajow EAC udziat
wewnatrzregionalnego handlu rolno-zywnosciowego od 1997 roku ksztaltowat sie
w przedziale 11-17% (dla handlu ogétem byto to 12-19%, rys. 1).

Zmiany w intensywnosci wewnatrzregionalnego handlu rolno-
zywnosciowego

Miernikiem, ktory czeSciowo pozwala uniknaé problemow interpretacyjnych przy
poréwnaniu przeplywoéw handlowych regionalnych ugrupowan handlowych jest wskaznik
intensywno$ci  handlu  wewnatrzregionalnego. Wskaznik ten (nazywany rowniez
wzglednym wskaznikiem intensywnosci handlu) jest definiowany jako relacja udzialu
handlu wewnatrzregionalnego ugrupowania do udziatu handlu ogétem danego ugrupowania
w handlu §wiatowy [Cheong 2010]. Jego matematyczna formuta to:
', 2)
“r
I;= wskaznik intensywnosci handlu wewnatrzregionalnego ugrupowania i
t; = wewnatrzregionalny handel ugrupowania i
t;= handel ogétem ugrupowania i
T = handel $wiatowy.
Miernik ten pozwala na okreslenie specjalizacji kierunku handlu. Jezeli wskaznik
intensywnos$ci handlu wewnatrzregionalnego jest wigkszy od jeden to mozna powiedziec,
ze handel ugrupowania jest wyspecjalizowany, tzn. wzglednie bardziej zorientowany
w strong cztonkow ugrupowania niz w kierunku reszty $wiata. Wzrost indeksu oznacza, ze
znaczenie ugrupowania dla wiasnych przeptywow handlowych ro$nie bardziej (obniza si¢
mniej) niz znaczenie gospodarki swiatowej [lapadre 2004].
Jezeli wskaznik jest rowny 1 to handel czlonkéw ugrupowania jest geograficznie
neutralny.

v' Jezeli wskaznik przyjmuje wartoSci powyzej 1 to oznacza, ze ugrupowanie Kieruje
handel w wigkszym stopniu do krajow bedacych cztonkami ugrupowania.

v' Jezeli wskaznik jest mniejszy od 1 (i wigkszy od zera) to oznacza, ze przeptywy
handlowe ugrupowania sa bardziej skierowane w strong krajow trzecich.

Wskazniki intensywnos$ci wewnatrzregionalnego handlu rolno-zywno$ciowego
(rowniez handlu ogoétem) dla ugrupowan CACM, CAN, EAC, MERCOSUR w catym
badanym okresie przyjmowaly wartosci wigksze od jeden (rys. 2). Mozna wigc stwierdzic,
ze handel tych ugrupowan jest wyspecjalizowany kierunkowo (w tym przypadku
regionalnie), poniewaz w wigkszym stopniu przeptywy handlowe skierowane sa do krajow
bedacych czionkami poszczegdlnych ugrupowan niz do krajow trzecich. W latach 1980-
2010 wzgledne znaczenie wewnatrzregionalnych obrotdw rolno-zywnosciowych
systematycznie wzrastato w przypadku CACM (wzrost relacji z 14 do 33) i CAN (zmiana
od odpowiednio z poziomu 4 do 9). Sytuacja ta miala miejsce w warunkach wzglednie
stabilnego ksztaltowania si¢ intensywnoS$ci wewnatrzregionalnego handlu ogétem w
CACM i obnizajacej si¢ od osmiu lat w CAN. Natomiast w krajach EAC intensywnos¢

Ii =
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wewnatrzregionalnego handlu rolno-zywnos$ciowego przyjmowata wartosci w przedziale
40-65 (przy systematycznym spadku znaczenia krajow cztonkowskich w wymianie ogoétem
od roku 2000). Inaczej ksztaltowala si¢ intensywnos$¢ przeplywéw handlowych w
MERCOSUR.
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Rys. 2. Wskaznik intensywnosci handlu wewnatrzregionalnego dla handlu rolno-zywno$ciowego w wybranych
regionalnych ugrupowaniach handlowych w latach 1980-2010

Fig. 2. Intra-regional trade intensity index for agri-food trade of the selected regional trade agreements in 1980-
2010

Zrédto: jak na rysunku 1.

Do konca lat 90 XX wieku systematycznie wzrastalo znaczenie obrotow
wewnatrzregionalnych, przyktadowo w 2000 roku znaczenie wewnatrzregionalnego handlu
rolno-zywnosciowego (ogdtem) bylo 6,5 (15) krotnie wigksze niz udzial handlu rolno-
zywnosciowego (ogotem) ugrupowania w $wiatowym handlu rolno-zywnosciowym
(ogotem). Od tego czasu obserwuje sig¢ ciagly spadek wzglednego znaczenia
wewnatrzregionalnego handlu rolno-zywnoSciowego — relacja ta zmniejszyla si¢ do 2,5
(9 dla handlu ogotem) w 2010 roku (rys. 2).

Wskaznik  intensywno$ci  handlu ~ wewnatrzregionalnego ma  ograniczenia
interpretacyjne, ktore sprowadza si¢ do trzech obszarow. Po pierwsze, zakres zmienno$ci
indeksu zalezy od wielkoSci ugrupowania. Drugi problem zwiazany jest z asymetria
zakresu zmienno$ci tzn., ze zakres zmiennos$ci wskaznika nie jest symetryczny wobec
progu neutralnosci (reutrality threshold) czyli wtedy, kiedy wskaznik przyjmuje warto$¢
jeden''. Trzeci problem jest zwiazany z wystepowaniem zgodnosci zmian pomigdzy
komplementarnymi wskaznikami (wskaznikiem intensywnosci handlu
wewnatrzregionalnego oraz wskaznikiem intensywno$ci handlu zewnatrz regionalnego)

"W celu unikniecia problemoéw zwiazanych z zakresem zmiennosci oraz asymetria zakresu zmiennosci oblicza
si¢ odpowiednio homogeniczny wskaznik intensywnosci handlu wewnatrzregionalnego (homogeneous index of
intra-regional trade intensity) oraz symetryczny wskaznik intensywnosci handlu wewnatrzregionalnego
(symmetrical index of intra-regional trade intensity). Formuty tych indeksow oraz ich interpretacje zob. [lapadre
2004].
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[lapadre 2004]. Alternatywnym miernikiem intensywnosci przeptywow handlowych, jest
symetryczny wskaznik introwersji handlu. Szacuje on wzgledna intensywno$¢ przeptywow
handlowych wewnatrz ugrupowania wobec przeplywéw handlowych z krajami spoza
ugrupowania. Wskaznik introwersji handlu wskazuje czy intensywno$¢ handlu
wewnatrzregionalnego wzrasta szybciej czy wolniej w porownaniu do intensywnosci
handlu zewnatrz regionalnego. Matematyczna formuta indeksu to:

Sy = HI i— HE (3)
HI i+ HE i
tii
HI i = 4 )
rltr

1= () (5)
HE i = Li
- )

t; = wewnatrzregionalny handel ugrupowania i

t;= handel ogétem ugrupowania i

t,; = handel ugrupowania i z krajami trzecimi »

t. = handel ogotem krajow trzecich r.

v' Wartosci indeksu ksztaltuja sie symetrycznie wokot zera, mieszcza sie w przedziale
[-1; 1] 1 sa niezalezne od wielkosci regionu.

v' Wskaznik jest rowny zero, jezeli handel danego ugrupowania jest geograficznie
neutralny.

v’ Jezeli wskaznik jest wiekszy od zera, to oznacza to, ze przeptywy handlowe maja
bardziej charakter wewnatrz-regionalny.

v’ Jezeli wskaznik jest mniejszy od zera to handel krajow cztonkowskich ugrupowania jest
bardziej skierowany w strong krajow spoza ugrupowania.

Indeks introwersji handlu wzrasta (spada) wtedy, kiedy intensywno$¢ handlu
wewnatrzregionalnego danego ugrupowania ros$nie szybciej (wolniej) niz intensywnosé
handlu zewnatrz regionalnego tego ugrupowania. Wskaznik introwersji handlu moze by¢
wykorzystywany do oceny ex post efektu przesunigcia.

Ksztaltowanie si¢ wskaznika introwersji handlu wewnatrzregionalnego wskazuje, ze
przeptywy rolno-zywno$ciowe (réwniez ogotem) mialy nachylenie w strong krajow
cztonkowskich we wszystkich analizowanych ugrupowaniach (rys. 3). W ugrupowaniach
tych wskazniki introwersji ksztattowaly si¢ bowiem w przedziale (0;1). W przypadku
CACM i CAN wskazniki introwersji wewnatrzregionalnego handlu rolno-zywnosciowego
systematycznie wzrastaty odpowiednio z poziomu 0,89 i 0,64 do 0,96 i 0,83 (stabilizacja w
ostatnich latach), co oznacza, ze intensywnos$¢ wewnatrzregionalnych obrotow rolno-
zywno$ciowych wzrastata szybciej niz intensywno$¢ obrotdow rolno-zywnosciowych
poszczegodlnych ugrupowan z reszta Swiata (podobna tendencja miata miejsce dla obrotow
ogolem CAN; w przypadku CACM wskaznik introwersji dla handlu ogélem w catym
badanym okresie ksztattowal si¢ na niezmienionym poziomie). Jezeli chodzi o kraje EAC,
to w przypadku tego ugrupowania mozna méwi¢ o pewnej stabilizacji indeksu introwersji
na poziomie okoto 0,97, co oznacza, ze intensywno$¢ wewnatrzregionalnego handlu rolno-
zywno$ciowego zmieniala si¢ podobnie jak intensywnos$¢ zewnatrz regionalnego handlu
rolno-zywnosciowego (podobnie byto dla handlu ogdtem).
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Rys. 3. Wskaznik introwersji handlu rolno-zywno$ciowego wybranych regionalnych ugrupowan handlowych
w latach 1980-2010

Fig. 3. Introversion index for agri-food trade of the selected regional trade agreements in 1980-2010

Zrédto: jak na rysunku 1.

W przypadku MERCOSUR, po wczesniejszym wzroscie i okresie stabilizacji, od 2000
roku miat miejsce systematyczny spadek introwersji handlu rolno-zywnos$ciowego
z poziomu 0,82 do 0,5 w 2010 roku (zdecydowanie mniejszy spadek widoczny byt dla
handlu ogotem). Oznacza to, ze intensywno$¢ wewnatrzregionalnego handlu rolno-
zywnosciowego rosta wolniej niz intensywno$¢ handlu rolno-zywno$ciowego z krajami
trzecimi (rys. 3).

Podsumowanie

Przeprowadzona analiza pozwala stwierdzi¢, ze we wszystkich analizowanych
ugrupowaniach wystgpowata specjalizacja kierunkowa handlu rolno-zywno$ciowego, ktory
byl wzglednie bardziej zorientowany w stron¢ odpowiednich krajéw cztonkowskich, niz
w strong krajow pozostajacych poza ugrupowaniem. Roznice dotyczyly zmian tej
specjalizacji.

e W przypadku krajow MERCOSUR intensywno$¢ wewnatrzregionalnych obrotow
rolno-zywnosciowych rosta szybciej niz intensywno$¢ zewnatrzregionalnych obrotow
rolno-zywnosciowych do konca lat 90 XX wieku. W kolejnych latach coraz
wigkszego znaczenia nabieraly kraje trzecie. Utworzeniu w 1991 roku MERCOSUR
towarzyszyt spadek wskaznika introwersji wewnatrzregionalnego handlu rolno-
zywno$ciowego (intensywno$¢ handlu wewnatrzregionalnego rosta wolniej niz
intensywno$¢ handlu zewnatrzregionalnego). Przyjmujac, ze introwersja handlu moze
by¢ wykorzystywana do oceny ex post efektu przesunigcia handlu, mozna stwierdzié,
ze nastapito w tym przypadku przesunigcie handlu rolno-zywnosciowego w strong
tzw. reszty $wiata. MERCOSUR staje si¢ wigc coraz bardziej ekspansywny na
$wiatowym rynku rolno-zywnosciowym. Przejawem tego byt migdzy innymi blisko
dwukrotny wzrost udzialu eksportu rolno-zywnosciowego MERCOSUR w eksporcie
rolno-zywnosciowym $wiata (z blisko 5% na poczatku lat 90. XX wieku do prawie
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9% w 2010 roku). Warto tu réwniez zaznaczy¢, ze udziatl eksportu rolno-
zywnosciowego w eksporcie ogétem MERCOSUR stanowit w badanym okresie okoto
40%, a najwigkszy udzial w eksporcie rolno-zywnosciowym oraz zewngtrznym
eksporcie rolno-zywnosciowym MERCOSUR miala Brazylia (odpowiednio 58%
161% w latach 1980-2010).

Brak istotnych zmian w zakresie wskaznikow wspodtzaleznosci handlowych
zaobserwowano w ugrupowaniu EAC, ktore weszto w zycie w 2000 roku. Handel
rolno-zywnosciowy wykazywat wzgledna specjalizacj¢ kierunkowa w strong krajow
ugrupowania, jednak w analizowanym okresie nie ulegata ona ani wzmocnieniu ani
ostabieniu. Obraz ten potwierdza rowniez ksztaltowanie si¢ wskaznika introwers;ji
wewnatrzregionalnego handlu rolno-zywnosciowego. W sklad ugrupowania EAC
wchodza kraje rozwijajace si¢ Afryki, ich eksport rolno-zywnos$ciowy stanowit okoto
60% ich eksportu ogoétem. Niska wydajno$¢ pracy w rolnictwie, wysoki udziat
rolnictwa w tworzeniu PKB czy brak odpowiedniej infrastruktury agrobiznesu
uniemozliwia krajom EAC konkurowanie na §wiatowym rynku produktéw rolno-
zywno$ciowych [FAO 2012]; udziat eksportu rolno-zywnosciowego EAC w eksporcie
Swiatowym ksztaltowal si¢ ponizej 0,5%. Uwzgledniajac to mozna zatem
zaryzykowaé stwierdzenie, ze ograniczenia te stanowia barier¢ zaréwno dla
wzmacniania relacji handlowych w ramach ugrupowania, jak i z krajami trzecimi.

W  ugrupowaniach CACM 1 CAN nastgpowal stopniowy wzrost udziatu
wewnatrzregionalnego  handlu  rolno-zywnos$ciowego. Ponadto intensywnos¢
wewnatrzregionalnych obrotow rolno-zywnosciowych wzrastata szybciej niz obrotow
zewnatrz regionalnych, co wzmacnialo wzgledna specjalizacje kierunkowa handlu
rolno-zywnosciowego na rzecz krajow cztonkowskich (przesunigcie handlu w strong
krajow — czlonkow). CACM 1 CAN to ugrupowania krajow rozwijajacych sig
o wzglednie wysokim udziale rolnictwa w tworzeniu PKB. W badanym okresie udziat
eksportu rolno-zywnosciowego tych ugrupowan w ich eksporcie ogotem ksztattowat
si¢ odpowiednio na poziomie okoto 50% i 30%. Jednocze$nie ugrupowania te miaty
niewielkie znaczenie na rynku $wiatowym. Udzial eksportu rolno-zywnosciowego
w eksporcie rolno-zywnosciowym s$wiata wynosit 1% dla CACM 1 1,5% dla CAN.
Mozna przypuszczaé, ze wzrost intensyfikacji przeptywoéw wewnatrzregionalnych
stanowit tu swego rodzaju alternatywe dla ograniczonych mozliwosci konkurowania
cztonkow CACM i CAN na rynku $wiatowym (wymaga to jednak poszerzonych
badan, ktore wykraczaja poza zakres tego artykutu). W dhugim okresie intensyfikacja
wewnatrzregionalnego handlu rolno-zywno$ciowego w  warunkach wzrostu
gospodarczego moze wplyna¢ na wzrost potencjatu produkcyjnego oraz
produktywno$¢ czynnikow produkcji (m.in. w rolnictwie), co determinowac begdzie
pozycje konkurencyjna tych ugrupowan na rynku §wiatowym.
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