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Extracao e Comercializacao de Folhagens
Ornamentais da Mata Atlantica: o Caso da Verdes
(Rumohra adiantiformis) no RS’
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Resumo: Este trabalho restitui os resultados de uma pesquisa sobre a
comercializacao de samambaia-preta (Rumohra adiantiformis (G. Forst)
Ching), também conhecida como verdes, que é extraida na regiao da
Encosta Atlantica do Rio Grande do Sul. Além de ser considerada uma
das maiores regioes produtoras desta folhagem no Brasil, um ntimero
significativo de agricultores familiares desta regiao tem na extracao desta
espécie sua principal fonte de renda. Os resultados deste estudo permitem
perceber a existéncia de uma remuneracgao bastante diferenciada entre os
diferentes agentes envolvidos, salientando o predominio de relagdes de
cunho comercial precdrias e informais, e a inexisténcia de representacao
e organizacao dos atores envolvidos. Tal situacao pode ser imputada, em
grande parte, ao cardter ilegal e clandestino desta atividade, tendo em
vista a legislacao ambiental vigente no Estado do Rio Grande do Sul.
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Classificacao JEL: L70; Q21; Q58

Abstract: This work shows the results of research on the leather fern
(Rumohra adiantiformis (G. Forst.) Ching) trade that it’s extracted at the
Atlantic Slope region of Rio Grande do Sul. Besides being considered one of
the greatest fern producing regions of Brazil, a significant number of local
family farmers have in the extraction of this species their main income
source. The results of this study allowed us to verify the existence of a very
differentiated compensation in different agents involved, emphasizing the
predominance of precarious and informal commercial relations, and the
inexistence of representation and organization of the involved players.
This situation is a consequence of the illegal and clandestine character
of this activity, in view of the effective environmental legislation in Rio
Grande do Sul State.

Keywords: Leather Fern; Extraction; Trading; Atlantic Forest.
JEL Classification: L70; Q21; QS58.

1.Introducao

A extracao de folhagens na regiao da Encosta Atlantica do Estado
do Rio Grande do Sul é uma atividade, tanto no que tange aos aspectos
econdmicos como sociais e ambientais, de relevante importancia para a
economia dos municipios de Maquiné, Osoério e Carad, ponto de partida
deste estudo.

A espécie Rumohra adiantiformis (G. Forst.) Ching (Dryopteridaceae-
Pteridophyta), conhecida popularmente como samambaia-preta ou verde!,
possui uma distribuicao geogréfica bastante ampla, sendo conhecida em
ambos os trépicos e nas regides temperadas do sul (MILTON & MOLL,
1988). No Rio Grande do Sul ocorre nos mais diversos ambientes, sendo

! Conhecida no comércio internacional como leather fern, leatherleaf fern, pereg, ou
hoja de cuero.
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particularmente abundante nos dominios da Floresta Atlantica. Esta planta
exibe grande plasticidade ecolégica, podendo ocorrer em diversos habitats
(restingas, rochedos, capoeiras e florestas) e com diferentes formas bioldgi-
cas (terrestres, rupestres e epifiticas) (ANAMA, PGDR-UFRGS, RS-RURAL,
2003). Destaca-se dentre as demais pteriddfitas por sua importancia econé-
mica, sendo suas folhas comercializadas em nivel mundial para utilizacao
em arranjos de flores. As folhas comercializadas sao obtidas, na maioria
das vezes, através da extracao direta em seu ambiente natural.

Na Encosta Atlantica do Rio Grande do Sul (regidao compreendida pelo
Litoral Norte), a coleta da samambaia-preta teve inicio na década de 1970
e intensificou-se nas décadas seguintes, envolvendo um ntiimero crescente
de familias inviabilizadas de cultivarem suas dreas agricolas, seja pelas
restri¢oes da legislacdo ambiental? ou pela disponibilidade restrita de 4reas
apropriadas ao cultivo (GERHARDT & MIGUEL, 2001). Atualmente, estima-
se que 3 mil agricultores familiares da regidao tém na extra¢ao da samam-
baia-preta a sua principal fonte de renda (GERHARDT et. al., 2000).

Se por um lado, a extracao da samambaia é uma fonte de renda fun-
damental para um numero significativo de agricultores familiares locais,
por outro lado, muito pouco se conhece sobre a cadeia de comercializacao
desta espécie em sua totalidade.

A complexa problemdtica vivenciada pelos agricultores familiares ex-
trativistas da regiao engendrou, nos ultimos anos, alguns estudos e pes-
quisas tanto de cunho académico como de cunho técnico por parte dos
poderes publicos, universidades e organizagcdes nao-governamentais. En-
tre os estudos e pesquisas atualmente em realizacao, cabe salientar o pro-
jeto multidisciplinar intitulado “Avaliagao etnobiolégica e socioeconémica
da samambaia-preta (Rumohra adiantiformis (G.Forest.) Ching) na regiao
da Encosta Atlantica do Estado” (COELHO DE SOUZA et. al., 2000)3.

2 Decreto 750 de 10/02/1993

3 O projeto teve inicio em 2000, financiado pelo componente Pesquisa por Deman-
da do Programa RS-Rural da Secretaria da Agricultura e Abastecimento do RS. Entre
seus objetivos, ele busca elaborar fundamentos técnicos-cientificos que subsidiem o
licenciamento desta atividade extrativista, avaliando os impactos ambientais, sociais e
economicos do extrativismo sobre as populagdes “samambaieiras” da regido de estudo,
compreendida entre os municipios de Maquiné, Carad e Osério, “pdlos” extrativistas
dentro da Encosta Atlantica do RS. Espera-se assim auxiliar na elaboracido de propostas
de agdes e politicas em prol do desenvolvimento sustentdvel desta regido.
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Inserido na avaliacao socioeconomica desse projeto, o estudo de
comercializacao em questao tem como objetivo especifico analisar os
atores e grupos que intervém na cadeia e suas inser¢oes nos diferentes
mercados e setores, buscando compreender as principais rotas comer-
ciais e apontando as caracteristicas econémicas do produto e dos agen-
tes envolvidos.

O presente artigo estd estruturado em quatro partes distintas: des-
cricao das caracteristicas e dos problemas deste extrativismo no Rio
Grande do Sul; delineamento do método utilizado para coleta e andlise
das informacoes; apresentacao dos resultados obtidos; e, por fim, uma
reflexao sobre a contribuicao desta pesquisa com vistas a organizagao
das relacoes comerciais em torno da samambaia-preta.

2.Caracteristicas e Problemas do Extrativismo

No Estado do Rio Grande do Sul, onde os remanescentes florestais
da Mata Atlantica cobrem cerca de 5,9% da drea total, a drea tombada
pela Reserva da Biosfera da Mata Atlantica (RBMA) e seus ecossistemas
associados abrange uma superficie de 29.319 km?, totalizando 10% do
territério do Estado. A Bacia Hidrografica do Rio Maquiné, na Encosta
Atlantica do Litoral Norte gaucho, foi uma das regioes selecionadas como
dreas piloto da RBMA.

De uma maneira geral, essa regido tem sido submetida a um intenso
processo de extracdao da samambaia-preta. Trata-se de uma atividade,
que envolve uma parcela considerdvel da populacao local, seja através
da coleta, do arrendamento de terras, ou do transporte e venda a grandes
centros consumidores no Pais.

No entanto, a populacao envolvida em atividades extrativistas é
fortemente marcada por uma vulnerabilidade perante a legislacao am-
biental estadual atualmente em vigor. Segundo a legislacao, encontra-se
proibido o comércio das espécies nativas da Floresta Atlantica* (FEPAM,
2000). Esta situacao faz da extracao da samambaia-preta uma atividade
instdvel e precdria, mantendo-a em situacao de clandestinidade.

* Art. 38 da Lei Estadual n.° 9.519 de 21/01/1992, que institui o Cédigo Florestal do RS.
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Na Africa do Sul, na regido do Cabo, proprietdrios de terra suprem
o mercado local, desde a década de 1970, através da extracao da sa-
mambaia do ambiente natural. Apds a permissao do Departamento de
Florestas daquela regiao para exploracao comercial em 4 mil hectares
de florestas do Estado, essa atividade econdmica desenvolveu-se rapi-
damente, tornando-se o principal produto dessa regido, caracterizada
por uma economia decadente (MILTON & MOLL, 1988). Nos Estados
Unidos, ndo ocorrem populagdes naturais, sendo essa espécie cultivada
comercialmente em viveiros irrigados. A maioria das folhas vendidas no
mercado europeu é produzida no Estado da Flérida (EUA) (MILTON &
MOLL, 1988). No Brasil, grande parte do mercado nacional é abastecida
pelas folhas extraidas no Rio Grande do Sul, sendo todas elas obtidas
através da extracao direta em seu ambiente natural.

O Decreto 38.355 de 01/04/98 estabelece as normas bdsicas para o
manejo dos recursos florestais nativos e prevé o licenciamento para a
coleta de produtos ou subprodutos florestais nao madeiraveis. No caso da
extracao da samambaia-preta, a sua coleta é passivel de licenciamento,
desde que sejam conhecidos alguns fundamentos técnicos que incluem,
entre outros itens, o estudo sobre a produtividade da espécie explorada,
sua demografia e interacdes com outras plantas, o impacto ambiental
causado pela atividade extrativista e os procedimentos e alternativas que
minimizem esse impacto, além do estudo de impactos sécio-econdmicos
(ANAMA, PGDR-UFRGS, RS-RURAL, 2003 e FEPAM, 2000).

Ao proporcionar medidas que assegurem a preservacao ambiental,
a legislacao impede que extrativistas, representados em grande parte
por pequenos agricultores familiares, possam produzir e assegurar a
sua reproducdo social no meio rural desta regido. Esta situacao tem
acelerado o processo de empobrecimento destes pequenos agricultores,
acarretando a intensificagao da migragao campo-cidade e determinando
0 esvaziamento do meio rural desta regiao (GERHARDT et. al., 2000).
A situacao de clandestinidade e importancia social desta atividade de
extracao tem suscitado inclusive, nos ultimos anos, reacdes por parte da
imprensa local e estadual®.

5 “A extracdo e o comércio de samambaias, bem como de qualquer outra espécie da
Mata Atlantica, sao proibidos por leis federais e estaduais. Mesmo assim, da colheita nos
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Contrdrio ao que é veiculado pelo senso comum (imprensa e pode-
res publicos), que coloca a atividade extrativista confrontada com uma
progressiva reducao dos estoques naturais, este processo de redugao,
no caso da samambaia-preta, também é um processo natural e esta re-
lacionado com a redugao do desmatamento na regiao. Alguns estudos
etnobotanicos realizados apontam que a Rumohra adiantiformis é uma
“pioneira”, desenvolvendo-se com maior densidade em locais cobertos
por uma vegetacao arbustiva nao muito densa. Em decorréncia disto,
constata-se que o processo de regeneracao da Mata Atlantica contribui
para uma progressiva diminuigao deste recurso (ANAMA, PGDR-UFRGS,
RS-RURAL, 2003).

Dessa forma, o problema local volta-se ao conflito entre preservacao
ambiental e reproducao social via esta atividade extrativista e, principal-
mente, as condicoes de mercado para o produto, foco desse trabalho.
Importante é salientar que, devido a clandestinidade das atividades
desenvolvidas, sdao quase inexistentes as politicas publicas voltadas a
essas familias, enquadradas numa situacao de pobreza rural.

3.Metodologia

O estudo da cadeia de comercializacao estd fundamentado no concei-
to de analyse de filiere. Desenvolvido pela Escola Industrial Francesa, ao
longo da década de 1960 do século passado, este conceito, apesar de se-
guir uma ldgica de encadeamento de atividades semelhantes a usada por
Ray Goldberg (1968, apud BATALHA, 1997) na commodity system appro-
ach, difere, segundo o objeto de estudo pretendido, no ponto de partida
da andlise. Este método ressalta a importancia, segundo Louis Malassis
(1973, apud GRAZIANO DA SILVA, 1996), do fendmeno de “concorréncia
heterogénea” entre agentes com poder de mercado distintos.

Filiére, traduzido para o portugués pela expressao “cadeia produti-

morros até a revenda a beira da BR-101, tudo é feito as claras, sem qualquer repressao.
Moradores da regido sobem os morros para colher os ramos, que sdo cortados em pe-
quenos caminhdes ou camionetes e levados até depdsitos situados ao longo da BR-101”
(ZERO HORA, 2000, p. 50). Esta mesma reportagem coloca a extracido da samambaia
como o mais escancarado dos saques que ocorrem diariamente contra o Ultimo vestigio
de Mata Atlantica do RS com a conivéncia das autoridades gatchas.
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va”, é apontado por Zylbersztajn (2000) como o aparelho que concerne
a ligacao entre os agentes e as operagoes que contribuem a formacgao e
transferéncia do produto até seu estado final de utilizacao, enfocando
a dependéncia dentro do sistema como um resultado da estrutura de
mercado ou de forgas externas.

Neste estudo, delimitou-se a filiere da samambaia-preta no Litoral
Norte do Rio Grande do Sul como sendo o objeto de estudo. E, baseado
no trabalho de Sartor (2001), optou-se pela utilizacao do método de filiere
‘simplificada’, justificada pela inexisténcia de elementos que convencio-
nalmente compoem uma andlise completa de cadeia como, por exemplo,
a transformacao do produto e a utilizacao de insumos e, principalmente,
pela dificuldade em se conseguir informagoes a respeito dessa atividade.

A estrutura utilizada esta fundamentada em trés subsistemas (produ-
¢ao, transferéncia e consumo) representados por seis agentes distintos:
extrativista (produtor primdrio), intermedidrio primdrio, intermedidrio
secunddrio, intermedidrio tercidrio, atacadista, varejista. Cada agente
é composto por diferentes atores, de acordo com suas caracteristicas
especificas, ligadas por suas relagdes comerciais.

A pesquisa de campo foi realizada em duas etapas distintas. A pri-
meira foi realizada no decorrer no segundo semestre de 2001 e tinha
como finalidade delimitar a regiao de estudo, reconstituir o histérico
desta atividade, assim como identificar os principais atores envolvidos,
a partir de entrevistas com liderancas locais.

A segunda fase, realizada nos meses de janeiro de 2002 a janeiro de
2003, consistiu na realizagao de entrevistas com agentes diretamente
ligados a atividade, selecionados de forma nao aleatdria. Selecionando-
se sete extratores de samambaia, assim como os intermedidrios com
0s quais mantinham relacdes comerciais, para um acompanhamento
semanal ao longo de um ano civil. Os critérios utilizados para a escolha
dos entrevistados levaram em conta principalmente a disponibilidade
dos meios de producgao, a localizagao geografica®, o volume de comer-
cializagao e o destino da producgao’.

¢ Linha Pedra Branca, Fraga, Linha Padre Vieira e Varzinha, de Carad; Soliddo, Linha
Rio Ligeiro, Espraiado, Morro Alto e Barra do Ouro, de Maquiné; Bortssia e Goiabeira,
de Osério.
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As principais questoes levantadas nas entrevistas estavam relaciona-
das aos precos pagos e precos recebidos, origem e destino do produto, re-
lagdes de troca entre os agentes e estrutura dos recursos necessdrios para a
atividade, além das formas e relacoes de trabalho e dados histéricos. Cabe
salientar que, para salientar a inflexibilidade dos pregos em alguns pontos
da cadeia, utilizaram-se precos nominais ao invés de deflacionados.

Na andlise das informagoes, elaborou-se uma série temporal para
cada ator envolvido na amostra, com as médias ponderadas agregando
os periodos. Utilizando-se a partir disso, andlise de regressao simples
e multipla®. Além de andlise da estacionalidade do volume comerciali-
zado (medido em “malas”) com uso de indices sazonais pelo Método
da Porcentagem das Médias Mdveis (FONSECA, MARTINS, TOLEDO,
1985), para amostras com mais de um ano, e de médias aritméticas das
amostras, para dados coletados somente em 2002.

Em relacdao a estrutura do mercado, buscou-se identificar as carac-
teristicas dos diferentes conjuntos de firmas (ou individuos), na relacao
entre oferta e demanda, que se apresentam ao longo da cadeia, de acordo
com o nuiimero de concorrentes, formacao dos precos, formas de concor-
réncia e concilios (VARIAN, 1992; KUPFER & HASENCLEVER, 2002).

4. Analise dos agentes envolvidos
Ao analisarmos os diferentes grupos de agentes, ligados a produgao,

intermediacao e comercializacao final da samambaia-preta, ou verdes,
pode-se constatar uma consideravel diversidade de situacdes no inte-

7 Selecionamos como destino da produgdo cinco grandes mercados atacadistas, Porto
Alegre, Curitiba, Campinas, Sao Paulo e Holambra; e trés tipos de comércio varejista
(floriculturas), todos em Porto Alegre.

8 A anélise de regressao foi feita através do método de Minimos Quadrados Ordinéarios
(MQO) e Minimos Quadrados em Dois Estdgios (MQ2E) na busca de correlagdes entre
precos e volumes entre os diferentes agentes, assim como na constata¢ao de tendéncias
estocdstica e/ou deterministica. Utilizaram-se o teste t de Student na hipétese de corre-
lagao entre as variaveis e o teste de Durbin-Watson de autocorrelagdo, ambos com 5 %
de significancia (GUJARATI, 2000; GREENE, 1997).

° Unidade de medida correspondente a, em média, 60 frondes de samambaia-preta, com
um peso variando entre 1,4 e 2,0 kg.

10 Optou-se pela nao elaboracao de indices de concentracdo em decorréncia da incon-
sisténcia dos dados.
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rior de cada grupo. Na Figura 1, buscou-se representar as diferentes
rotas comerciais do produto, seguido das caracteristicas dos atores que
intervém nesta cadeia.

Figura 1: Fluxograma da cadeia produtiva da samambaia-preta

o io Intermedidrio . —_
Extrativistas e o .. dar Atacadistas Varejistas
Primirio Secundirio Tercidrio #
SA1 Pl CEASA Que busca
Alrcm;l € propriet. > ¢/ 1 caminhdo Porto Alegre > na CEASA
de terra. . are
I:Péilia Branba: Caras L. Pedra Branca, Carai RS Porto Alegre, RS
P2 o IT1 Que recebe
» d
la CEASA na

SA3 3 - Holambra
Desprovido de terra —»|
Goiabeirz Orio

> ¢/ 1 caminhio ¢/ 3 caminhdes bai
L. Padre Vieira, Carad Holambra, SP floricultura (frete)
Cooperativa

/2 caminhdes == sem caminhio

Bortssia, Osério Ribeirdo, Maquiné

SA4 P4 1 < s esas
Arrendatirio de terra —»| /1 caminhiio [ — | i et T " | —| CITZb 0:‘:“3 Eml::u‘“ — % Demais varejistas
L Padre Vieira, Carad L. Padre Vieira, Carai ¢ | caminhio b s © fora, atacadistas (Ignorado)
@ Cara Boriissia, Osério PR fora das CEASA's i
A Ips _ T3 CEASA
rrendatirio de terra ! of 1 caminhdo o/ 1 caminhdo bati Campinas [
Soliddo, Maquiné Morro Alto, Maquiné Campinas, SP sp
1P 6
e ¢/ 1 caminhio > CEAGESP
Barra do Ouro, Maquiné
N Floricultura
» 1’7 Porto Alegre
o/ 1 caminhio RS

L. Padre Vieira, Carad

Legenda:
> Elo identificado no inicio do estudo (dez 2001)
--------- > Mudangas ocorridas no decorrer do estudo (entre jan 2002 e jan 2 003)

SA  Extrativistas IS Intermedidrios Secundarios
IP  Intermedidrios Primarios IT Intermediarios Tercidrios

Fonte: Pesquisa de Campo, 2001/2002.

4.1. Caracterizacao dos agentes envolvidos com a producao primdria

Os agentes ligados a “producao” da samambaia (ou seja, os extrati-
vistas) apresentaram diferencas relacionadas a posse e disponibilidade
de terra, a dependéncia do extrativismo como fonte de renda, ao grau de
diversificagao do sistema produtivo e as estratégias de comercializagao.

Em relagao a terra, foi identificado que parte dos agricultores familia-
res que se dedicam a extracao da samambaia, nao possui dreas propicias
arealizacao da atividade ou possuem estas dreas em tamanho reduzido.
Essa condigao obriga estes agricultores a arrendarem dreas pertencentes
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aos vizinhos, em sua maioria, agricultores aposentados. As condicoes de
arrendamento destas areas sao bastante variaveis, ocorrendo situacoes
de cedéncia da exploragao sem 6nus, ou mesmo casos onde a cedéncia
pode alcangar um custo de até 30% da renda bruta obtida com a venda
da samambaia (RIBAS et. al., 2002).

Com relacdo ao sistema produtivo utilizado e a dependéncia econd-
mica dos agricultores para com a atividade de extracao, foram identifi-
cados aqueles que realizam a coleta com uma freqiiéncia semanal, nao
desenvolvendo praticamente nenhuma atividade agricola destinada ao
autoconsumo. Igualmente identificaram-se familias que desenvolvem
algumas atividades agricolas para autoconsumo e, em menor nimero,
agricultores que apresentam uma diversificada produgao agricola, tanto
para autoconsumo como para venda, realizando cortes esporddicos da
folhagem. Sendo que a maioria da populagao envolvida tem nessa ex-
tracdo sua principal fonte de renda.

A extracao da samambaia ocorre durante todo o ano, mas os meses
de verao (sobretudo os meses de janeiro e fevereiro) se caracterizam
por uma expressiva diminuicao da atividade. Tal situagao estd relacio-
nada a migracao pendular de agricultores, que buscam empregos tem-
pordrios no comércio das cidades litordneas. Nos meses de inverno,
devido a elevada ocorréncia de chuvas e as baixas temperaturas, tendo
por conseqiiéncia um aumento da penosidade do trabalho, e primave-
ra, devido a época de plantio das culturas de verao, alguns extratores
tendem a reduzir a quantidade extraida.

Com o objetivo de garantir um fornecimento constante do produ-
to, alguns intermedidrios primadrios estabelecem acordos informais com
parte dos extratores locais. Estas relagoes privilegiadas garantem aos
extratores a manutencao de “cotas” semanais durante todo o ano (tanto
nos periodos de maior como nos periodos de menor demanda) e aos in-
termedidrios primdrios um fornecimento de produto estdvel e constante
durante todos os meses.

No entanto, relagoes de cunho informal e de pouco comprometi-
mento sao comuns entre a maioria. Sendo que, no caso de reducao
de oferta de folhagens ou, excepcionalmente, aumento nos pregos por
parte dos extrativistas, os intermediarios primdrios facilmente alteram
seus fornecedores, devido ao elevado nimero de ofertantes.
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Nos pre¢os pagos, constatou-se uma disparidade entre os extratores.
Esta diferenca estad relacionada diretamente com o destino e a quali-
dade® do produto. Quando a samambaia extraida destina-se a outros
estados, cada “mala” é vendida entre R$ 0,35 e R$ 0,40. Quando o des-
tino é o mercado gatdcho, o extrativista recebe pela mesma “mala” R$
0,50. No que tange a produ¢ao destinada ao mercado do RS, o mercado
consumidor (floriculturas) exige um produto com padrao de qualidade
superior. Conjuntamente com um menor nimero de elos de interme-
diacao, este foco do mercado contribui para proporcionar uma melhor

remuneracao para os extrativistas.
4.2. Caracterizacao dos agentes envolvidos com a intermediacao

Assim como na extracao, a intermediacao também apresenta uma elevada
diversidade de agentes. As diferencas destes estao relacionadas a capacidade
de acessar mercados consumidores. Neste trabalho, eles foram divididos
entre intermediarios primdrios (IPs), secundarios (ISs) e tercidrios (ITs).

Os Intermedidrios Primdrios (IPs), conhecidos popularmente como
“atravessadores”, sao 0s menores agentes tanto pelo volume comercia-
lizado como pela infra-estrutura disponivel. Sao moradores da regiao
que possuem algum veiculo de pequeno ou médio porte para o trans-
porte de carga, recolhendo samambaia dos agricultores de uma a cinco
vezes por semana, encaminhando a produg¢ao para os demais agentes.
Eles intervém com diferentes estratégias: venda direta do produto para
as floriculturas da regiao metropolitana de Porto Alegre e cidades proxi-
mas ou para empresas instaladas dentro da CEASA de Porto Alegre, ou,
na maioria das vezes, venda do produto para os Intermedidrios Secun-
darios (ISs), também moradores da regiao.

1 Os critérios para a avaliacao de qualidade do produto sdo: em relagdo a sua cor, verde
escuro sem manchas; a sua textura, folhas grandes e rigidas; pela quantidade de soros,
preferencialmente sem; e pelo menor percentual de folhas danificadas em uma “mala”. A
qualidade pode ser diferenciada pelo local de ocorréncia; as folhas coletadas em areas mais
sombreadas (capoeira alta) sio maiores, mais lisas - ideal para o mercado consumidor,
contudo ocorrem em menor quantidade e apresentam menor durabilidade; as coletadas
em dreas de maior incidéncia de luz (macega ou capoeira baixa) sdo mais crespas, mais
grossas e menores, mas ocorrem em maior quantidade e maior durabilidade (ANAMA,
PGDR-UFRGS, RS-RURAL, 2003).
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Os ISs sao quem geralmente detém contato e relagdes com empresas
de fora do estado e, apesar de nao incorrerem elevados custos, possuem
um grau de risco maior perante a atividade. Sao raros os IPs que negociam
com outros estados, devido justamente a este grau de risco exigido.

Os Intermedidrios Tercidrios (ITs) deslocam de outros estados, na
maioria Sao Paulo, caminhoes do tipo “bai” (ou seja, com uma carroceria
metalica fechada) semanalmente para buscar o produto na regiao do Lito-
ral Norte do RS. Passam pelos ITs certamente a maioria do produto extra-
ido nas encostas da Serra Geral do litoral rio-grandense. Os ITs revendem
o produto para empresas instaladas nas Centrais de Abastecimento (iden-
tificados neste trabalho como atacadistas) do resto do Pais ou diretamente
para o comércio varejista localizado nas regides Sul e Sudeste.

A relagao comercial entre intermedidarios locais e de fora do estado
nao envolve nenhum tipo de contrato escrito, limitando-se a acordos ver-
bais. Fato que tem acarretado um elevado grau de inadimpléncia, pois os
intermedidrios tercidrios certas vezes realizam os pagamentos com che-
ques de terceiros, seguidamente sem fundos. Os prejuizos sao geralmente
absorvidos, nestas situacoes, pelos IPs e, em maior parte, pelos ISs.

Os pregos agregados pelos IPs também se diferenciam de acordo com
o destino do produto. Entre aqueles que negociam com ISs, a margem é
de R$ 0,15 a R$ 0,20, de acordo com a origem do produto. Quando a pro-
ducao é vendida diretamente aos ITs, a margem aumenta para R$ 0,25-
0,30. E quando o comércio é diretamente feito com empresas da Regiao
Metropolitana de Porto Alegre, ocorre a maior margem, R$ 0,40-0,50.

Os intervalos com os precos de compra e venda, que tem como des-
tino outros estados que nao o RS, estao restituidos na Tabela 1.

Tabela 1 - Faixa de pregos (R$ por mala) de compra e venda da samambaia-preta
entre as diferentes fases de intermedia¢ao, do Litoral Norte do RS para outros estados:

Intermedidrio Intermedidrio Intermedidrio .
R P . Atacadistas
Primadrio Secunddrio Terciario
Preco Compra 0,35 - 0,40 0,55 0,60 - 0,70 1,60 - 1,70
(R$ por mala)
Preco Venda 0,55 - 0.60 0,65 - 0,70 1,25-1,70 2,50 - 4,00
(R$ por mala)

Fonte: Pesquisa de campo, 2002.
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As avaliacoes e andlises acerca dos pre¢os praticados nesta cadeia
apontam para a existéncia de uma remuneragao irregular e desequi-
librada entre os agentes. A tabela acima permite constatar que maior
parte do valor do produto é agregado fora do estado do RS, entre os ITs
e comerciantes atacadistas.

Em alguns casos entre ITs, muito desse valor agregado € justificado
pelos elevados custos em transporte. Para fazer frente a esta situacao,
muitas empresas que buscam a samambaia no Litoral Norte gaticho sao,
ao mesmo tempo, transportadoras de alimentos ou flores. O transporte
de folhagens é uma forma de diminuir a ociosidade no retorno dos cami-
nhoes, evitando que estes retornem vazios ao centro do pafs. No entanto,
constataram-se outros casos que nem todo valor agregado ao prego é
justificado pelos custos de transporte, identificando lucros elevados junto
a alguns ITs que manipulam grandes volumes de folhagem'.

A sazonalidade do volume das vendas é reconstituida no Gréfico 1,
apresentando a média amostral das semanas de saida de “malas” ao
longo de um ano na regiao de estudo.

Grafico 1 - Média amostral do volume de vendas dos Intermedidrios Primdrios
ao longo do ano de 2002:
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Fonte: Pesquisa de campo, 2002.

12 A diversidade de relagdes dos ITs foi uma das constatacdes da amostra. Ao mesmo
tempo em que uma empresa, representada por IT2, tem uma receita média liquida
mensal de R$ 737,00, outra empresa, representada por IT1, tem nesta mesma receita
um valor de R$ 183.300,00.
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A partir do grafico acima é possivel constatar que as vendas do pro-
duto se elevam a partir do final de fevereiro até o final de agosto. Dentro
deste perfodo dé-se destaque ao més de mar¢o, com o fim das férias da
maior parte da populagao gatcha, ao més de junho, marcado por datas
como o Dia dos Namorados, e principalmente ao més de maio, onde a
primeira e a segunda semana sao os maiores picos de vendas do produto,
decorréncia do Dia das Maes.

4.3. Caracterizacao dos agentes envolvidos com o atacado e o varejo

Nas Centrais de Abastecimento, tanto o volume comercializado
quanto a evolucao dos precos ocorreu de forma diferenciada. Esta dife-
renca estd demonstrada na Tabela 2.

Tabela 2 - Precos de venda da samambaia-preta, em 1998 e 2002, e volume médio
mensal vendido em 2002 nas Centrais de Abastecimento acompanhadas:

Preco de venda Preco de venda Variacao Vo“::;flsrgf dio
(R$/mala) (R$/mala) acumulada de .
em jan. de 1998 | em dez. de 2002 precos (%) comercializado
) : em 2002 (malas)
Porto Alegre 2,00 2,00 12.225
Curitiba 5,84* 3,98 -32,85 5.711
Campinas 2,50 3,00 20,00 18.266.785
CEAGESP 2,37 3,33 40,51 5.222

Fonte: CEASA/RS - Setor de Anadlise e Informacoes, DITEC/CEASA/PR, CEASA/Campinas - Mercado
de Flores, CEAGESP - Secao de Economia e Desenvolvimento, 1998 e 2002.
* Dado de 2001, ano em que se iniciou o comércio de flores na CEASA/PR.

Enquanto em Porto Alegre, o preco manteve-se fixado a R$ 2,00 por
“mala” de janeiro de 1998 a dezembro de 2002, neste mesmo periodo o
preco nominal aumentou na CEAGESP e na CEASA/Campinas, porém
com variacao abaixo dos indices de inflacao!* acumulada. No caso da
CEASA/PR, a deflacao nominal dos precos apontada tem como justifi-
cativa a liberalizacao do comércio da espécie por parte do Governo do

B IGP-DI/FGV acum. jan. 1998/ dez. 2002: 86,14 % . INPC/FIBGE acum. jan. 1998/ dez.
2002: 46,05% (IEPE-UFRGS, 2003).
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estado do Parana had pouco tempo', causando um aumento na oferta
do produto. Em nenhum dos locais onde houve variacao, a volatilidade
dos precos entre 0s meses se correlaciona significativamente com o vo-
lume em “malas”, nem apresenta sazonalidade significativa.

No caso da CEAGESP e CEASA/Campinas, apesar de apresentarem um
crescimento absoluto, os precos nestas duas centrais ndo apontam uma
tendéncia deterministica de crescimento aceitdvel. Apontando em ambos
0s casos uma tendéncia aleatdria ou estocdstica. As fungdes autoregressi-
vas'® colocam, para a CEAGESP um preco de equilibrio estavel de R$ 3,33,
e para CEASA/Campinas um preco de equilibrio estavel de R$ 3,00.

Além da diferenca na variacao dos precos, a Tabela 2 demonstra ain-
da a diferenca existente entre os volumes comercializados nos merca-
dos. Enfatiza-se a concentracao do produto ocorrente na CEASA/Cam-
pinas, possivelmente um dos maiores centros de comercializacao do
produto no pais, juntamente com Holambra'®, suprido por folhagens de
diversas regioes.

Neste mesmo periodo, os volumes comercializados nao demonstra-
ram tendéncia de crescimento na central de Porto Alegre. Jd na CEASA/
Campinas o volume cresce tendencialmente a uma taxa de 1,65% ao
més; e na CEAGESP a taxa de variacgao é de -1,67 %, ou seja, um cresci-
mento negativo do volume comercializado.

A diferenca entre as centrais também é evidenciada sazonalmente.
O Gréfico 2 demonstra os indices sazonais, calculados entre 1998 e
2002, da central de Porto Alegre, de Campinas e da CEAGESP.

4 No Estado do Parand, até o final de 2001, o comércio e a extracdo da samambaia-preta
era proibido pela legislagao ambiental 14 vigente, como é hoje no Rio Grande do Sul.

'* Campinas: p,= 0,51+ 0,83p_, + u, sendo r*= 0,7419; t = 12,8018 e d= 2,3914.
CEAGESP: p,= 0,50+ 0,85p,, + u, sendo = 0,8142; t = 15,8052 e d= 1,7828.

16 Referente ao municipio de Holambra-SP, nao foi possivel levantar informagoes sobre a
Cooperativa Veiling-Holambra, seu principal centro. Obtiveram-se informagdes somente
do IT1, que demonstrou uma grande concentragao do produto em relacao aos outros
agentes.
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Grafico 2 - [ndice sazonal do volume de vendas ao longo do ano:
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Fonte: CEASA/RS - Setor de Andlise e Informacoes, CEAGESP - Se¢ao de Economia e Desenvolvi-
mento, CEASA/Campinas - Mercado de Flores; 1998, 1999, 2000, 2001 e 2002.

Apesar da CEAGESP e da CEASA/RS apresentarem elevada comercia-
lizagao no més de maio, assim como constatado entre os IPs, a central
paulista apresentou seu maior pico de vendas em fevereiro, més que no
Rio Grande do Sul é caracterizado como de baixa atividade. Comparan-
do a CEASA/Campinas, a sazonalidade é totalmente inversa, jd que os
meses de maiores vendas sao justamente os de primavera e verao.

Considerando que maior parte da folhagem extraida na Encosta
Atlantica do Rio Grande do Sul vai para a regiao Sudeste, é possivel
constatar que, neste caso, a reducao no comércio, evidenciada local-
mente nos meses de verao, é causada pelos préprios agentes locais.

No mercado varejista, pode-se constatar que as floriculturas que
estabeleceram relagdes de compra diretamente com a regiao de corte,
beneficiaram-se com um desconto de R$ 0,50 a R$ 1,00 por “mala” na
compra da folhagem, enquanto as que adquirem o produto junto a
CEASA/RS adquirem a samambaia por R$ 2,00 a “mala”.

Nos estabelecimentos varejistas, a folnagem geralmente é usada
para buqués de flores, arranjos ornamentais e, com maior quantidade,
em coroas funebres. As perdas de mercadoria ocorrida no processo de
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confeccao destes arranjos foram estimadas, a partir do relato de al-
guns proprietdrios de floriculturas, em torno de 5% a 10% (Pesquisa de
campo, 2002). Em conseqiiéncia desta situacdo, muitos proprietdrios
de floriculturas apontaram para uma crescente substituicao da espécie
Rumohra adiantiformis por folhas de cipreste e palmeira, mais baratas
e resistentes. Este processo de substituicao pode estar acarretando uma
queda na demanda do produto, fato causador da depreciacao real dos
precos ao longo do tempo.

Ha muito tempo, as relacoes de precos no inicio da cadeia nao tém
sofrido alteracao'’, pelo contrdrio os precos praticados tém sofrido peque-
nas deflacoes com o excessivo aumento da oferta, decorrente do elevado
numero de “atravessadores” e extrativistas. Essa deflacao, confrontada
com 0 aumento nos custos de transporte e nos custos de vida, reduz sen-
sivelmente a renda das familias de extratores de samambaia locais.

Em uma comparacao na estrutura de mercado do inicio ao final da
cadeia, nota-se, de acordo com o ntimero de firmas, formas de concor-
réncia e formacao dos pregos, uma evidente concentracao do mercado
do extrativismo ao mercado atacadista. No inicio do processo de trans-
feréncia (SAs e IPs), identifica-se uma série de fatores caracteristicos de
uma concorréncia quase que perfeita, ou seja, elevado nimero de ato-
res, com caracteristicas semelhantes, em concorréncia, com liberdade
de entrada e saida da atividade, demanda eldstica (tomadores de pre-
¢os) e tendéncia ao lucro normal’®, além, claro, do produto homogéneo.
Entre os ISs evidencia-se uma concentragao local'’, onde poucos tém
acesso aos contatos externos ao RS, além de consideradvel diferenciacao
entre estes. Esta concentracao e assimetria acirram-se nos ITs e nas
Centrais Atacadistas, constituindo um oligopdlio® com altas margens
de receita e lucro e grande poder de barganha na formacao de precgos.

17 Segundo depoimentos de extrativistas e “atravessadores”, o pre¢o nominal pago pelo
produto nao se eleva desde o inicio do Plano Real.

8 Lucro suficiente para reproduzir o capital existente na firma. No caso de familias de
extrativistas, suficiente para sobrevivéncia destas.

19 Estima-se que o IS1 negocie mais da metade da carga que sai do Litoral Norte do RS
em direcdo a outros estados.

2 QOligopdlio heterogéneo se considerar a mesma espécie, proveniente de diferentes regides,
com diferentes aspectos qualitativos, e diferentes estruturas de custo no transporte.

RER, Rio de Janeiro, vol. 42, n2 04, p. 575-596, out/dez 2004 — Impressa em dezembro 2004



592 u Extracio e Comercializacio de Folhagens Ornamentais da Mata Atlantica:
o Caso da Verdes (Rumohra adiantiformis) no RS

Frente a essa estrutura “oligopsdnica”, uma das medidas para au-
mentar o poder de barganha dos agentes primdrios (SAs e IPs), seria
a organizacao de sindicatos, associagoes e/ou cooperativas. Porém, no
que tange a organizacgdo formal, foi identificada a inexisténcia de acor-
dos horizontais entre os agentes®'. Sem equivoco, pode-se afirmar que
as dificuldades de organizagao também contribuem para a redugao dos
precos recebidos por estes agentes.

5.Consideracoes finais

De uma maneira geral, os resultados obtidos permitiram constatar
uma profunda desestruturacao na base da cadeia da verdes extraida
na regiao da Encosta Atlantica do RS, tanto em termos de organizagao
dos agentes quanto em termos de informagdo sobre a atividade. Esta
situacao parece estar relacionada com a clandestinidade da atividade
extrativista e a informalidade das relagoes comerciais.

Foi possivel constatar a existéncia de uma remuneracao bastante
diferenciada entre os diferentes agentes envolvidos nesta cadeia. Com
efeito, os intermedidrios tercidrios e os atacadistas, identificados como
os formadores de precos da cadeia, obtém uma remuneragao significati-
vamente superior a margem obtida pelos demais. Ao mesmo tempo em
que o poder aquisitivo das familias residentes na Encosta Atlantica do
RS diminui, devido ao aumento do custo de vida relacionado a situacao
de tomadores de precos.

Fica evidente que a folhagem tem uma demanda quase que infini-
tamente eldstica, gerando um baixo poder de mercado aos agricultores.
Porém, a necessidade da implementacdo de mecanismos que redistri-
buam de maneira mais equilibrada os ganhos entre os diferentes elos da
cadeia é também evidente. Esta conquista passa necessariamente pela
regulamentacao da atividade pelo poder ptblico do estado do RS e pela

2 Na disputa entre intermedidrios locais e de outros estados que, ha aproximadamente
oito anos atrds, foi tentada uma greve dos primeiros para melhorar o prego pago pelas
empresas “de fora”. Como resultado, alguns IPs de menor importancia conseguiram
contatar diretamente tais empresas, “furando” a greve e vendendo a samambaia por
precos ainda menores dos que jd estavam sendo praticados. Essa prética tem se repetido
durante os ultimos anos (RIBAS et al., 2002).
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organizacao dos agentes envolvidos (sobretudo os extrativistas e os in-
termedidrios primdrios). Ou seja, o licenciamento desta atividade pode
efetivamente acarretar um novo equilibrio na estrutura do mercado,
seja pela modificacdao das relagoes entre os agentes, seja pelo aumento
do poder de barganha dos extratores de samambaia.

Os pontos fundamentais para a melhoria dos precos pagos sao a
melhoria da qualidade e padronizacao do produto final e a busca por
novos mercados com caréncia de oferta, em locais mais proximos ao
Litoral Norte do RS, reduzindo os custos de intermediacao. Identificou-
se entdao a necessidade da implementac¢ao de padroes de qualidade com
vistas a classificacao do produto, sobretudo em nivel da atividade de
extracao, além de uma melhoria no condicionamento da folhagem e
nas condicOes de transporte, principalmente a nivel local.

Em termos de politicas publicas, no entanto, as acdoes que visam
esse mercado nao sdo tdo importantes quanto outras politicas que bus-
quem alternativas de desenvolvimento para as familias locais. Alterna-
tivas que sejam mais sustentdveis ambientalmente, como o incentivo
a implantacdo de sistemas agroflorestais que se desviam do conflito
preservacao ambiental e reproducao social, poderiam ser também mais
sustentdveis economicamente, ja que o mercado de verdes ndao aponta
para um futuro promissor para a atividade.

A crescente substituicao de verdes por outras espécies de folhagens
na confeccao de arranjos, pode estar acarretando uma queda na deman-
da do produto ao longo do tempo nos grandes centros de comercializa-
¢ao, fato causador da depreciagao real dos pregos ao longo da cadeia.
Esta depreciagao, ligada a uma concorréncia via-preco das estruturas
oligopolizadas da cadeia (intermedidrios tercidrios e atacadistas) e ao
poder de barganha que estes possuem sobre os demais agentes, tem por
conseqiiéncia a rigidez dos valores nominais pagos aos agentes prima-
rios (extrativistas e intermedidrios primadrios), tomadores de pregos.

No que tange aos aspectos conceituais e metodoldgicos, para este
estudo seria mais plausivel trabalhar com um modelo que permita ana-
lises e previsoes do comportamento das margens de comercializacao e
das parcelas do dispéndio do consumidor que cabe a cada grupo social.
No entanto, devido a dificuldade de levantamento e precariedade das
informagoes obtidas, a escolha do método de filiére simplificada foi o de
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maior adequacao e pertinéncia para o estudo do fluxo comercial e pro-
dutivo desta pteridéfita. Cabe deixar claro ainda que, apesar do conceito
de filiere simplificada ter permitido apreender com objetividade e trans-
paréncia as transagdes comerciais incidentes ao longo do processo de
transferéncia do produto, outros aspectos foram incorporados ao método
de andlise para a realizacao de uma leitura mais ampla dos mercados.

Por fim, com os resultados produzidos ao longo desta pesquisa,
pode-se afirmar que a extracao e o comércio deste recurso florestal con-
figura uma atividade passivel de incrementar a renda dos agriculto-
res familiares, desde que seja de uma forma complementar a atividade
agricola e sabendo aproveitar os periodos de maior e menor demanda
do produto, relacionado a um manejo correto e sustentavel da folha-
gem. Ao explicitar a importancia econdmica e social da atividade extra-
tivista para esta populacao, aponta-se para a necessidade de profundas
alteracoes na Legislacao Ambiental vigente no Rio Grande do Sul. Além
de permitir uma reestruturacao na cadeia de comercializacao, a rea-
dequacao da Legislagao Ambiental pode regularizar a implementagao
de politicas publicas voltadas a reducao da pobreza rural na regiao da
Encosta Atlantica do Rio Grande do Sul, além de incitar os agricultores
extrativistas a implementarem processos de producao que acarretem
um menor impacto ambiental.
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