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ｌｏｗｅｒｒｅｌｉａｂｉｌｉｔｙ；０．３５－０．７ｓｈｏｗｓｍｏｄｅｒａｔｅｒｅｌｉａｂｉｌｉｔｙ；０．７－
０．９ｓｈｏｗｓｈｉｇｈｅｒｒｅｌｉａｂｉｌｉｔｙ；ｍｏｒｅｔｈａｎ０．９ｓｈｏｗｓｖｅｒｙｇｏｏｄｒｅｌｉ
ａｂｉｌｉｔｙ．Ｔｈｅｒｅｆｏｒｅ，０．３５ｉｓｔａｋｅｎａｓｔｈｅｍｉｎｉｍｕｍｓｔａｎｄａｒｄｏｆ
ｍｅａｓｕｒｉｎｇｉｔｅｍｉｎｔｈｉｓｐａｐｅｒ．Ｒｅｌｉａｂｉｌｉｔｙａｎａｌｙｓｉｓｒｅｓｕｌｔｓｏｆｄｅ
ｐｅｎｄｅｎｔｖａｒｉａｂｌｅａｎｄｉｎｄｅｐｅｎｄｅｎｔｖａｒｉａｂｌｅｂｙｓｐｓｓ１７．０ａｒｅｓｈｏｗｎ
ａｓＴａｂｌｅ１．Ｃｒｏｎｂａｃｈｓαｒｅｌｉａｂｉｌｉｔｙｃｏｅｆｆｉｃｉｅｎｔｓｏｆａｌｌｐｏｔｅｎｔｉａｌ
ｖａｒｉａｂｌｅｓａｒｅｍｏｒｅｔｈａｎ０．５，ｗｈｉｃｈｃｏｒｒｅｓｐｏｎｄｓｗｉｔｈｔｈｅｒｅｑｕｉｒｅ
ｍｅｎｔ．Ｉｔｉｌｌｕｓｔｒａｔｅｓｔｈａｔｑｕｅｓｔｉｏｎｎａｉｒｅｈａｓｈｉｇｈｅｒｃｏｎｓｉｓｔｅｎｃｅａｎｄ
ｂｅｔｔｅｒｒｅｌｉａｂｉｌｉｔｙ．

Ｔａｂｌｅ１　Ｔｈｅｒｅｓｕｌｔｓｏｆｒｅｌｉａｂｉｌｉｔｙａｎａｌｙｓｉｓ

Ｌａｔｅｎｔｖａｒｉａｂｌｅ Ｃｒｏｎｂａｃｈｓα
Ｑｕｅｓｔｉｏｎ
ｎｕｍｂｅｒ

Ｔｒｅａｔｍｅｎｔ
ｍｅｔｈｏｄ

Ｃｏｎｔｒａｃｔｃｌａｕｓｅｄｅｓｉｇｎ ０．６４０ ４ Ａｃｃｅｐｔ
Ｔｒａｎｓａｃｔｉｏｎｃｏｓｔ ０．７３０ ４ Ａｃｃｅｐｔ
Ｐｏｗｅｒｓｔｒｕｃｔｕｒｅ ０．７８８ ５ Ａｃｃｅｐｔ
Ｐｒｏｄｕｃｔｓｐｅｃｉｆｉｃｉｔｙ ０．５８７ ２ Ａｃｃｅｐｔ
Ｉｎｆｏｒｍａｔｉｏｎａｓｙｍｍｅｔｒｙ ０．８３０ ２ Ａｃｃｅｐｔ
Ｓｏｃｉａｌｒｅｌａｔｉｏｎｓｈｉｐ ０．７３４ ３ Ａｃｃｅｐｔ
Ｉｎｔｅｎｔｉｏｎｔｏｒｅｎｅｗｃｏｎｔｒａｃｔ ０．８９２ ３ Ａｃｃｅｐｔ

４．３．２　Ｖａｌｉｄｉｔｙｔｅｓｔ．Ａｂｏｕｔｃｏｎｔｅｎｔｖａｌｉｄｉｔｙ，ｉｎｄｅｘｍｅａｓｕｒｅｍｅｎｔ
ｏｆｔｈｅｑｕｅｓｔｉｏｎｎａｉｒｅｉｓａｌｌｆｒｏｍｔｈｅｅｘｉｓｔｉｎｇｒｅｌａｔｅｄｒｅｓｅａｒｃｈｌｉｔｅｒａ
ｔｕｒｅｓ，ｗｈｉｃｈｈａｓｒｅｌａｔｅｄｔｈｅｏｒｅｔｉｃｂａｓｉｓ，ａｎｄｃｏｒｒｅｓｐｏｎｄｓｗｉｔｈｔｈｅ
ｒｅｑｕｉｒｅｍｅｎｔｏｆｃｏｎｔｅｎｔｖａｌｉｄｉｔｙ．Ｉｎｔｈｉｓｐａｐｅｒ，ＫＭＯａｎｄＢａｒｔｌｅｔｔ
ｓｐｈｅｒｉｃｉｔｙｔｅｓｔａｒｅｕｓｅｄｆｏｒｆａｃｔｏｒａｎａｌｙｓｉｓ．Ａｃｃｏｒｄｉｎｇｔｏｔｈｅｒｅ
ｓｅａｒｃｈ，ｗｈｅｎＫＭＯｖａｌｕｅｉｓｍｏｒｅｔｈａｎ０．５０，ｓａｍｐｌｅｉｓｓｕｉｔａｂｌｅ
ｆｏｒｆａｃｔｏｒａｎａｌｙｓｉｓ．Ｗｈｅｎｓｉｇｎｉｆｉｃａｎｃｅｐｒｏｂａｂｉｌｉｔｙｏｆｓｔａｔｉｓｔｉｃａｌｖａｌ
ｕｅｏｆＢａｒｔｌｅｔｔｓｐｈｅｒｉｃｉｔｙｔｅｓｔｉｓｌｅｓｓｔｈａｎｏｒｅｑｕａｌｔｏ０．０５，ｓａｍｐｌｅ
ｃｏｕｌｄｂｅｓｕｉｔａｂｌｅｆｏｒｆａｃｔｏｒａｎａｌｙｓｉｓ．ＵｓｉｎｇＳＰＳＳ１７．０，ｃｏｒｒｅｌａｔｉｏｎ
ｄａｔａｏｆｖａｒｉａｂｌｅｉｓｃａｌｃｕｌａｔｅｄ，ａｎｄｒｅｓｕｌｔｓａｒｅｓｈｏｗｎａｓＴａｂｌｅ２－
３．ＳｉｇｎｉｆｉｃａｎｃｅｐｒｏｂａｂｉｌｉｔｙｏｆＢａｒｔｌｅｔｔｓｐｈｅｒｉｃｉｔｙｔｅｓｔｏｆｖａｒｉａｂｌｅａｔ
ｅａｃｈｄｉｍｅｎｓｉｏｎｉｓ０．０００，ｗｈｉｃｈｉｓｌｅｓｓｔｈａｎ０．０１．Ｍｅａｎｗｈｉｌｅ，
ＫＭＯｖａｌｕｅｏｆｅａｃｈｖａｒｉａｂｌｅｉｓｍｏｒｅｔｈａｎ０．５０，ｗｈｉｃｈｃｏｒｒｅｓｐｏｎｄｓ
ｗｉｔｈｃｏｍｍｏｎｒｅｓｅａｒｃｈｓｔａｎｄａｒｄ．Ｉｔｉｌｌｕｓｔｒａｔｅｓｔｈａｔｆａｃｔｏｒａｎａｌｙｓｉｓ
ｃｏｕｌｄｂｅｃｏｎｄｕｃｔｅｄ．
Ｔａｂｌｅ２　Ｆａｃｔｏｒａｎａｌｙｓｉｓ

Ｆａｃｔｏｒ
Ｃｈａｒａｃｔｅｒｉｓｔｉｃ
ｖａｌｕｅ

Ｖａｒｉａｎｃｅｅｘｐｌａｉｎｅｄ
ａｍｏｕｎｔ

Ｃｕｍｕｌａｔｉｖｅｅｘｐｌａｉｎｅｄ
ａｍｏｕｎｔ

１ ８．７７１ ３２．４８６ ３２．４８６
２ ４．０８０ １５．１１２ ４７．５９８
３ ３．４７８ １２．８８０ ６０．４７８
４ ２．２６０ ８．３７０ ６８．８４８
５ ２．１５６ ７．９８７ ７６．８３５
６ １．５３６ ５．６８９ ８２．５２４
７ １．３３７ ４．９５２ ８７．４７５

５　Ｅｍｐｉｒｉｃａｌａｎａｌｙｓｉｓａｎｄｈｙｐｏｔｈｅｓｉｓｔｅｓｔ
５．１　Ｄｅｓｃｒｉｐｔｉｖｅｓｔａｔｉｓｔｉｃｓｏｆｓａｍｐｌｅ　Ｓｅｅｎｆｒｏｍｔｈｅｒｅｃｏｖｅｒｅｄ

ｑｕｅｓｔｉｏｎｎａｉｒｅ，ｉｎｔｈｅｉｎｖｅｓｔｉｇａｔｅｄｆａｒｍｅｒｓ，ｍａｎａｃｃｏｕｎｔｓｆｏｒ
７８．８％，ｗｈｉｌｅｗｏｍａｎａｃｃｏｕｎｔｓｆｏｒ２１．２％．Ｉｎｔｈｅｉｎｖｅｓｔｉｇａｔｉｏｎ
ｐｒｏｃｅｓｓ，ｆａｒｍｅｒｓａｇｅｉｓｍｏｓｔｌｙ４１－５０ｙｅａｒｓｏｌｄ，ａｃｃｏｕｎｔｉｎｇｆｏｒ
６４．７％，ａｎｄｆａｒｍｅｒｍｏｒｅｔｈａｎ５１ｙｅａｒｓｏｌｄａｃｃｏｕｎｔｓｆｏｒ２３．５％，
ａｎｄｆａｒｍｅｒｏｆ３０－４０ｙｅａｒｓｏｌｄａｃｃｏｕｎｔｓｆｏｒ１１．８％，ｗｈｉｃｈｉｓｔｈｅ
ｆｅｗｅｓｔ．Ｉｎｖｅｓｔｉｇａｔｉｏｎｆｉｎｄｓｔｈａｔｃｕｌｔｕｒｅｌｅｖｅｌｏｆｆａｒｍｅｒｍａｉｎｌｙｃｏｎ
ｃｅｎｔｒａｔｅｓｉｎｊｕｎｉｏｒｈｉｇｈｓｃｈｏｏｌ，ａｃｃｏｕｎｔｉｎｇｆｏｒ４１．２％，ｆｏｌｌｏｗｅｄ
ｂｙｍｏｒｅｔｈａｎｓｅｎｉｏｒｍｉｄｄｌｅｓｃｈｏｏｌ（ｐｏｌｙｔｅｃｈｎｉｃｓｃｈｏｏｌａｃｃｏｕｎｔｓ
ｆｏｒ２９．４％，ａｎｄｓｅｎｉｏｒｍｉｄｄｌｅｓｃｈｏｏｌａｃｃｏｕｎｔｓｆｏｒ１７．６％），ａｎｄ
ｐｒｉｍａｒｙｓｃｈｏｏｌａｎｄｂｅｌｏｗａｃｃｏｕｎｔｓｆｏｒ１１．８％．Ｍｏｓｔｏｆｆａｒｍｅｒｓ
ａｒｅｅｎｇａｇｅｄｉｎｔｒａｄｉｔｉｏｎａｌａｇｒｉｃｕｌｔｕｒｅ，ａｃｃｏｕｎｔｉｎｇｆｏｒ５２．９％，ａｎｄ
ｓｏｍｅｆａｒｍｅｒｓａｒｅｅｎｇａｇｅｄｉｎａｇｒｉｃｕｌｔｕｒａｌｓｉｄｅｌｉｎｅ，ａｃｃｏｕｎｔｉｎｇｆｏｒ
４７．１％．Ｉｎｒｅｃｅｎｔｙｅａｒｓ，ｔｈｅｄｅｖｅｌｏｐｍｅｎｔｏｆａｇｒｉｃｕｌｔｕｒａｌｓｉｄｅｌｉｎｅ
ａｌｓｏｂｅｃｏｍｅｓａｔｒｅｎｄ．Ｔｈｅｓｅｆａｒｍｅｒｓｈａｖｅｌｏｎｇｅｒｆａｒｍｉｎｇｐｅｒｉｏｄ，
ｉｎｗｈｉｃｈｆａｒｍｉｎｇｐｅｒｉｏｄｏｆ２１－２５ｙｅａｒｓｉｓｔｈｅｍｏｓｔ，ａｃｃｏｕｎｔｉｎｇ
ｆｏｒ２９．５％；ｆａｒｍｉｎｇｐｅｒｉｏｄｏｆｍｏｒｅｔｈａｎ２５ｙｅａｒｓａｃｃｏｕｎｔｓｆｏｒ
２３．５％；ｆａｒｍｉｎｇｐｅｒｉｏｄｓｏｆｌｅｓｓｔｈａｎ５ｙｅａｒｓａｎｄ１６－２０ｙｅａｒｓ
ｂｏｔｈａｃｃｏｕｎｔｆｏｒ１７．６％；ｆａｒｍｉｎｇｐｅｒｉｏｄｏｆ１１－１５ｙｅａｒｓａｃｃｏｕｎｔｓ
ｆｏｒ１１．８％ （Ｔａｂｌｅ４）．Ｉｔｉｌｌｕｓｔｒａｔｅｓｔｈａｔｆａｒｍｉｎｇｅｘｐｅｒｉｅｎｃｅｏｆ
ｆａｒｍｅｒｉｓｓｕｆｆｉｃｉｅｎｔ，ａｎｄｔｈｅｙａｒｅｅｎｇａｇｅｄｉｎａｇｒｉｃｕｌｔｕｒａｌｐｒｏｄｕｃ
ｔｉｏｎａｃｔｉｖｉｔｙｆｏｒａｌｏｎｇｔｉｍｅ．

Ｔａｂｌｅ３　Ｔｈｅｒｅｓｕｌｔｓｏｆｖａｌｉｄｉｔｙａｎａｌｙｓｉｓ

Ｌａｔｅｎｔｖａｒｉａｂｌｅ
Ｑｕｅｓｔｉｏｎ
ｎｕｍｂｅｒ

ＫＭＯ
ｖａｌｕｅ

Ｔｈｅｓｉｇｎｉｆｉｃａｎｃｅ
ｏｆｓｐｈｅｒｉｃａｌｔｅｓｔ

Ｃｏｎｔｒａｃｔｃｌａｕｓｅｄｅｓｉｇｎ ４ ０．６５９ ０．０００
Ｔｒａｎｓａｃｔｉｏｎｃｏｓｔ ４ ０．５７３ ０．０００
Ｐｏｗｅｒｓｔｒｕｃｔｕｒｅ ５ ０．６１５ ０．０００
Ｐｒｏｄｕｃｔｓｐｅｃｉｆｉｃｉｔｙ ２ ０．５００ ０．０００
Ｉｎｆｏｒｍａｔｉｏｎａｓｙｍｍｅｔｒｙ ２ ０．５００ ０．０００
Ｓｏｃｉａｌｒｅｌａｔｉｏｎｓｈｉｐ ３ ０．６１２ ０．０００
Ｉｎｔｅｎｔｉｏｎｔｏｒｅｎｅｗｃｏｎｔｒａｃｔ ３ ０．７３７ ０．０００

Ｔａｂｌｅ４　Ｔｈｅｂａｓｉｃｃｈａｒａｃｔｅｒｉｓｔｉｃｓｏｆｔｈｅｓａｍｐｌｅｓ
Ｐｏｐｕｌａｔｉｏｎｃｈａｒａｃｔｅｒｉｓｔｉｃｉｎｄｅｘ Ｉｔｅｍ Ｐｅｒｃｅｎｔａｇｅ∥％
Ｓｅｘ Ｍａｌｅ ７８．８

Ｆｅｍａｌｅ ２１．２
Ａｇｅ∥ｙｅａｒｓｏｌｄ ３１－４０ １１．８

４１－５０ ６４．７
Ｍｏｒｅｔｈａｎ５１ ２３．５

Ｃｕｌｔｕｒｅｄｅｇｒｅｅ Ｂｅｌｏｗｐｒｉｍａｒｙｓｃｈｏｏｌ ５．９
Ｐｒｉｍａｒｙｓｃｈｏｏｌ ５．９
Ｊｕｎｉｏｒｈｉｇｈｓｃｈｏｏｌ ４１．２
Ｓｅｎｉｏｒｍｉｄｄｌｅｓｃｈｏｏｌ １７．６
Ａｂｏｖｅｊｕｎｉｏｒｈｉｇｈｓｃｈｏｏｌ ２９．４

Ｍａｊｏｒｏｃｃｕｐａｔｉｏｎ Ｔｒａｄｉｔｉｏｎａｌａｇｒｉｃｕｌｔｕｒｅ ５２．９
Ａｇｒｉｃｕｌｔｕｒａｌｓｉｄｅｌｉｎｅ ４７．１

Ｆａｒｍｉｎｇｐｅｒｉｏｄ∥ａ ≤５ １７．６
１１－１５ １１．８
１６－２０ １７．６
２１－２５ ２９．５
≥２５ ２３．５

５．２　Ｅｍｐｉｒｉｃａｌａｎａｌｙｓｉｓｏｎｉｎｆｌｕｅｎｃｅｆａｃｔｏｒｓｏｆｃｈａｎｎｅｌｓｔａ
ｂｉｌｉｔｙ　ＵｓｉｎｇＳＰＳＳ１７．０，ｍｕｌｔｉｐｌｅｈｉｅｒａｒｃｈｉｃａｌｒｅｇｒｅｓｓｉｏｎａｎａｌｙｓｉｓ
ｏｆｄａｔａｉｓｃｏｎｄｕｃｔｅｄｔｏｖｅｒｉｆｙｔｈｅｏｒｅｔｉｃｈｙｐｏｔｈｅｓｉｓ．Ｉｎｔｈｉｓｐａｐｅｒ，

４４ ＡｓｉａｎＡｇｒｉｃｕｌｔｕｒａｌＲｅｓｅａｒｃｈ ２０１７



ｃｏｎｔｒａｃｔｃｌａｕｓｅｄｅｓｉｇｎ，ｔｒａｎｓａｃｔｉｏｎｃｏｓｔ，ｐｏｗｅｒｓｔｒｕｃｔｕｒｅ，ｐｒｏｄｕｃｔ
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